o des reponses ou des solutrons a des ques- :
-~ -tions ou des problernes partlcuhers sur. .
: lexportahon en vous mettant en- contact
© . avec un expert du MAECI ou:en vous-orien- -
~* tant vers d’autres sources d’arde telles -~
" Industrie Canada, d'autres organismes :
- fedéraux, des gouvernements provinciaux-ou
- des associations commerciales du-secteur .
- privé. Par I'entremise de l’InfoCentre vous .
" 'pouvez vous brancher sur le réseau - .
-WIN . Exports d’ informations commercrales
du MAECI et.obtenir des’ rensergnements sur -
les marchés les plus prometteurs pour votre :

prodmt ou. serv1ce '

- De plus le MAECI pubhe toute une sene"' o
" de documents sur le commerce. d' exporta— b
-tion, y compris’ ‘des gmdes sur les pays, des R

études sectorielles; des analyses de - -

‘marchés, le bimensuel CanadExport .
. (distribué gratuitement aux: entrepnses
" intéressées-a exporter) et d'autres -

. pubhcations sur le commerce

. INFOCENTRE . :
- .. Télécopieur (613] 996 9709

* Téléphone : 1-800-267-8376 ou
(613) 944-4000 (Hull-Ottawa)
‘FaxLink : (613) 944-4500 -

: j'_"(Z) Centres de commerce

lnternatlonal

Les Centres de commerce mtematlonal .

N B (ccn. constltuent le pomt reglonal d’ exécu-
- - _tion des programimes et de drstnbutron des -
- services mis en place par le MAECI aﬁn de’
- promouvoir. le: cominerce. :

Les CCI sont situés dans les locaux des

' “bureaux régionaux d'Tridustrie Canada; ot ils |

forment des unités distinctes, ,a’dministfrées

.. par.un délégué commercial principal et -
- dotées d'un personnel COmpOsE, essentielle-
- ment de délégués commerciaux du MAECI
. —-ayant une connaissance pratrque du com-
. ‘merce.international. Ils sont établis respec-
- tivement a Vancouver, Edmonton, Calgary, -

Saskatoon, Winnipeg, Toronto, Montreal

© Moncton, Charlottetown Hahfax et
- St. John's. - ' »

. Les CCI offrent aux compagmes cana—
dlennes toute une gamme de services de .

' »promotlon du commerce parrm lesquels

. };Des conserls 3 It exportatron

Des delegues commierciaux chevronnes

1 'fourmssent aux compagnies des conseils -

pratiques afin de'les aider a commerciahser

leurs prodmts a letranger ‘Les delegues T
" comrmeérciaux peuvent aider les compagrues '
‘|~ qui désirent exporter & s'implanter sur de . -
| nouveaux marchés, et s’efforcent, avec

 laide d'éxportateurs expérimentés, de -
- raffiner leur approche a.légard de certains =~
--marchés. IIs peuvent aussifournir des .- -
" conseils sur les foires et les missions
: -icommermales parramees par le MAECI

--fTDes programmes a l exportatron

“Leés CCI sont chargés de lexecutlon du

fProgramme de developpement des marches

d exportatlon (PDME), des programmes

.d’aide aux Nouveaux exportateurs aux

Etats frontahers (NEEF), aux Nouveaux R
exportateurs sur les marchés etrangers

= (NEXOS) et aux Nouveaux exportateurs au

- Mexrque (NEMEX) En outre; ils contribuent -
" { : au Programme dapports technologiques - =~

- _(PAT] et au programme Acces Amenque du -
Nord (AAN) Enfin, ils recrutent des entre-’
" prises locales pour partlcrper au pro-..

- gramme de foires et de missions intema- :
,'.tlonales admmrstre par le MAECI

- DES atellers et dES semmalres

. Les. CCI orgamsent et parrainent des

. -‘serrunarres et ateliers de toutes sortes sur k :
. les principes d’exportation, les. programmes-
. fédéraux d’ alde au commerce et les

débouchés a Iexportatlon Ils parrament

1 egalement des programmes spéciaux por- f" '
- tant sur des sujets comme I'Ac¢cord dé '

libre-échange nord -américain (ALENA) et y

*. Pacifique 2000. En étant prévenus suf- .
" fisamment a 'avance, ils peuvent faire venir : -
" des conférenciers pour animer des activités -
‘organisées localement dans le domame des .-
: exportatrons - :




