. Prodmts et serwces du petrole et du gaz : Le Mexlque possede en 1mportance les crnquxemes

" réserves connues de petrole et de-gaz au monde. La société PEMEX, monopole pétrolier étathue
“ représente A-elle seule le pnnclpal acheteur mexicain de prodults et services dans ce secteur et

" elle a récemment pris des mesures afin de permettre une plus forte. partxclpatlon etrangere aux’

contrats de forage et de services: Actuellement, le Canada détient environ 3 p. 100 du marche ST

. des services d'ingénierie, ce qui représente des ventes de 8 millions de dollars en 1992, et
~ 3p. 100 du marché du matériel et de la machinerie industrielle secondaire, ce qui correspond 4
N des ventes de 13,7 millions de dollars en 1992. Le domaine des services presente des debouches,
"“surtout dans les secteiirs du génie environnemental petroher des services de levées sismiques -
et d’mterpretatlon et du génie du traitement du gaz. Les entreprises canadiennes peuvent egale—
_ment tirer parti d’une ligne de crédit de 500 millions de dollars que la Soclete pour i expansxon
- des exportatlons a accordée 2 la société PEMEX. - :

X Maténel de transport Le Me\nque procede ala modemlsatlon de son mfrastructure de
. ‘transport. Des entrepnses canadlennes ont déja reallse des ventes 1mportantes a la société
B ferrov1a1re natlonale du Mexique et des débouchés intéressants s’ouvrent dans le secteur dit
“transport en commun urbain. Mexico prévoit, 2 elle ‘seule, consacrer 180 millions de dollars .

Cala modermsatlon de son réseau de métro. En ce qui concerne le transport dérien, on estime
* que le pays investira 1 milliard de dollars én appareils dans un proche avenir. Parallélemient, le.
Mexique privatise ses ports et de nouvelles 1nstallat1ons maritimes sont en voie de planxﬁcauon <

" De plus, les opérations de transport l’entretlen etles servnces-consells offnront de nouvelles .
possibilités aux loumlsseurs de servnces de transport. . -

Services : Au fur et & mesure que e Me‘uque continuera de se developper, il aura besoln

" d'un Lirge éventail de services commerciaux et professronnels afin d’améliorer la qualité de ses
infrastructures. En fait, le Mequue ne: compte pas un seul marché de services, maxs plusieurs.
Parmi les domaines d'importance cruclale actuellement, on peut mentionner les services

_financiers (banques comptabilité, investissement et assurance), les services professlonnels :

- (conception architecturale, urbanisme, génie-conseil) et lés services commerciaux (reseaux

- de distribution, COIISGIIS juridiques, formatlon du ‘personnel et des cadres).

Le vaste mqrche améncaln des services présente egalement beaucoup de possnblhtes et
Tentrée en vigueur de TALENA permettra de maniére générale aux sociétés canadlennes de

profiter plus facilement de ces débouchés. Plus prec15ement TALENA prévoit un assouplisse- .

ment ‘progressif des restrictions dans des domalnes comme ceux des services professnonne]s
du transport terrestre et des services aériens speclallses Parmi les secteurs prometteurs, on
signale particuliérement la conception architecturale et la construction, le génie-conseil;’

le transport, la géomatique, les services environnemeritaux, les services Jundlques la
technologle de l’mformatlon et les telecommunlcatlons ' -

Marches pubhcs Les marches publics ¢ du Mexique et des Etats Unis continueront d’offrir des’
débouchés attrayants aux exportateurs canadiens. Au Mexique, PFALENA permettra aux socxétes
canadiennes d’avoir aceds aux marchés publics, en particulier ceux de la PEMEX et de la CFE, .

société d’Etat dans le secteur de l'électricité, dont les achats representent prés de 8,2 mllhards .

de. dollars amencalns

" - Aux Etats-Unis, PALENA élargira les debouches des entreprlses canadiennes en leur donnant

‘acces aux achats de plusieurs organismes publlcs américains, marché qui leur était auparavant -

fermé. Ainsi, les sociétés canadiennes pourront soumissionner des contrats de construction
du U.S. Army Corps of Engineers, dont le budget pour 1994 devrait s'établir 2 11,2 milliards
de dollars américains. Qui plus est, les foumlsseurs canadiens de services pourront profiter
d'une d1sposmon de ’ALENA qui leur permet de concurrencer directement les fournisseurs”

e américains pour plus de 30 milliards de dollars par année de contrats de services fédéraux.




