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ANT, Vendredi, 27 Juin 1913.

Chers Messieurs,

COMMENT AVOIR UNE CLIENTELE
POUR LES FEVES CUITES.

Avez vous jamais essayé de mettre
en évidence a votre comptoir. des
feves cuites “Simcoe’” en cuvrant une
nouvelle boite tous les jours pour
montrer un échantillon? Le profit
en vaut certainement la peine.

Vous voyez, c'est comme cela, les
fourneaux de cuisine sont maintenant
ouverts et on achete des denrées sim-
ples, économiques. Vous pouvez
remplir les conditions. Remp'ir ces
conditions en affaires, c’est ce qu'il
faut faire d’abord pour assurer le suc-
cés d'un magasin.

La ménagere est disposée a acheter
—elle se rend jusqu'd votre comp-
toir—voit votre étalage de ces salutai-
res, ‘alléchantes feves cuites. Il lui
vient immédiatement & l'espiit ceci:
“Les feves cuites, cela représente
moins de tracas pour la cuisine, et
cea réduit le colit de I'existence.”
" en s'adressant a vous, elle dit

“aste ce qu'il me fallait, je vous
remercie de la suggestion. Donnez-
m'en une boite, sl vous plait.”

Voild pour vous le moment
psychologique : “Rien qu’une boite ?
Certainement, certainement, mais :i
vous en achetez six boites, vous pou-
vez économiser tam et Vous aurez un
repas toujours prét.”  De telle sorte
que si vous étes bon vendeur, vous
lui urez vendu non une, mais six
boi .

L 1 feves cutes ““Simcoe”’, remar-
que e, sont toutes choisies soigneuse-
mer  la main. 1l n'y a pas de
petil cailloux nide grains de poussiére
dans ‘ces feves. Remarquez la gros-
seur iniforme de ces feves et leur
save «

P ar étre certain de donner satis-
factic 1 a vos clients, soyez certain de
leur | mer des feves cuites “Simcoe.”

Sut demande, nous vous fournissons
des irticles de publicité qui augmen-
tent ' volume de vos ventes.

Bien a vous,

: s
DOMINION CANNERS LIMITED

Un solide anneau
dans la chaine

d’affaires——
LES FEVES CUITES

“SIMCOFE”



