* Pour les secteurs de l'import/ex—
port, faites ressortir les avanta-
ges financiers et autres pour votre
collectivité et ses sociétés com-
merciales. (GLM)

* La valeur des exportations peut
8tre assez facilement déterminée.
Les services tels l'enseignement,
1'expertise—-comptable et financié-
re, 1'ingénérie, les transports
etc... sont plus difficiles 3 &va-
luer; toutefols, ils représentent
au deld de 70% des revenus en
devises étrangéres au Canada. Dé-
terminez la valeur de ces services
pour une soci&té& locale. (GLM)

* Pourquoi certains pays établissent-
ils des liens de réciprocité?

Citez—en quelques—uns. (GLM)

* Etudiez 1'histoire du commerce mon—
dial et de ses routes. Illustrez
votre recherche sur un tableau
chronologique. (GLMV)

* Dans un tableau, nommez des com~
pagnies qui font directement l'ex—
portation de leurs produits ou
services; celles qui utilisent des
sous—traitants; celles qui n'ex-
portent que par le biais de pro-
jets gouvernementaux; celles qui
offrent des services aux exporta—
teurs ; ainsi que celles qui ti-
rent profit des visiteurs &tran—
gers. (GLM)

* Composez une chanson, un podme
ou une piéce qui traite des
produits ou services importés ou
exportés par une société de votre
localité. (GILV)
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