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RECETTES UTILES

1 tasse & thé de sucre et un peu d'eau bouillis
ensemble jusqu'd ce qu'il devienne cassant dans
l'eau froide. Retirer du poéle et incorporer vive-
ment le mélange dans Ic blane d'un ceuf bien battu.
Ajouter 1 tas e de raisins sans noyaux, des dattes,
des figues ou des noix hachées fin.
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Avantages de la vente en
Cooperatton

M. J.-Arthur Paquet, Président de la Coopérative Féd érée de Québec,
explique aux Agronomes eertains aspects que présente
le probléeme de la vente en coopération.
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Lors de leur récente réunion i Sherbrooke, les Agronomes des
Cantons de I’Est avaient tenu 4 ee que M. J.-Arthur Paquet vienne
les entretenir de quelques-uns des aspeets que présente le probléme de
la vente en coopération, tel qu’il doit étre envisagé dans la province de
Québec.

Le conférencier, tout en leur exposant quelques-uns des avantages
que présente le systeme de la vente en coopération, s'efforga d’établir
les raisons qui font de la eoopération le seul systéme qui puisse rendre
au cultivateur le service de bien vendre ses produits.

La vente des produits agricoles n’est pas une chose aussi facile et
simple que celle des produits de I'industrie et du commerce ordinaire.
Dans le commeérce, de méme que dans l'industrie, le probléeme de 1a
vente se présente d'une maniére toute différente. Les produits sont
manufacturés dans d’immenses usines, ol tout se fait sous la direction
immédiate de gens qui, au jour le jour, suivent chaque opération, la
dirigent et I'orientent de maniére & répondre aux demandes de ceux
qui seront les acheteurs de V’article que I’on devra mettre sur le marché.
Les produits a,gncoies par contre, sont fabriqués dans une multitude
de petites usines, les fermes, indépendantes les unes des autres et
n’ayant pratiquement que trés peu de contacts et de relations entre
elles. L’uniformité dans la production est difficile, pour ne pas dire
impossible, 4 moins que 1’on ne puisse recourir & quelque moyen pour
mettre de 'ensemble et de la coordination entre les milliers de produc-
teurs disséminés par tout un pays.

Le gros manufacturier peut rencontrer ses acheteurs, discuter,
étudier avee eux tous les problémes que peuvent faire surgir la pro-
duction, la mise en vente et la consommation de I'article qu’il orpduit.
11 n'en va pas de méme avece le cultivateur, dont la production est trés
limitée; celui-ci n’a pas le temps, pas plus que les moyens, de faire ces
voyages qui lui permettraient de se rendre compte de ce qu’on attend
de lui et de ses produits; les quantités qu'il peut offrir sont d’ailleurs
st limitées, qu'il aurait trés peu de chances de pouvoir traiter avec les
acheteurs sur une base d'égalité. Le commerce moderne exige que le
vendeur puisse disposer de fortes quantités; s’il veut traiter avec les
acheteurs avec quelque chance de succes.

(C’est cette situation que fit voir M. PAquet. Au moyen d’exemples
tirés d’expériences quotidiennes et surtout par des constatations que
I'on peut faire, chaque jour de 'année, sur les marchés de Montréal, il
fit voir & ses auditeurs que ce probléme n’'est pas tant le résultat d’un
parti pris de la part du commerce, qu’une nécessité qui découle de la
nature méme des transactions qui doivent se faire lorsque ce sont les
grands marchés du monde qu'il faut affronter.

Isolés, les cultivateurs se trouvent done i la merci des gros ache-
teurs. Dans-limpossibilité de dicter leurs prix, ils doivent accepter
ce qu’on veut bien leur donner. Plus que cela, l1a concurrence qu’ils se
font entre eux contribue encore & diminuer les prix que les acheteurs
pourraient leur accorder. On sait & quels résultats on arrive lorsque les
producteurs agricoles doivent se faire concurrence pour vendre leurs
produits.

La vente en coopération, telle qu’elle est pratiquée & la Coopéra-
tive Fédérée de Québec, permet justement aux petits producteurs de
bénéficier de tous les avantages qui sont attachés i la vente par gran-

. des quantités; ils se mettent en plus & I’'abri des corséquences désas-
treuses de la concurrence qu'’ils auraient & se faire entre eux.

Afin de bien illuster ce role particulier de la Coopérative Fédérée,
M. Piquet se sert d’une foule d’exemples qu'il tire de l'expérienee que
lui donnent ses nombreuses responsabilités & la Fédérée et qui démon-
trent bien l'importance capitale qu’il y a & grouper les expéditions et
les ventes; pour que nous puissions nous imposer aux acheteurs avec
quelque peu de chances §e traiter avec eux sur un pied d’égalité.

Il est done essentiel, pour que les cultivateurs puissent vendre
profitablement leurs prodults, qu'ils les offrent sur nos grands marchés
en quantités aussi grandes que possible. C’est justement ce réle que la
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Le Bulletin de la Ferme est le
seul organe officiel dont la Coo-
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GLACE au CARAMEL.

‘ 1 tasse de sucre et 3§ de tasse de lait boullis
| ensemble jusqu'a ce que le mélange file. Ajouter

|
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pour se tenir en - 1 cuillerée & thé de beurre. Mettre de I'essence
‘ ‘ | au golit et remuer le mélange jusqu'a ce qu'il soit
membres. }

aseez épais pour étre étendu sur le ghteay.
- (BaALls §)

ERREUR A RECTIFIER

Une erreur s’est ghsaée la semaine dernidre, dans les prix
que nous donnions, 4 1y page du Marché de la Coopérative
Fédérée de Québec, pour les veaux abattus et pour les pores
abattus.

Les prix pour les pores abattus auraient dd étre un sou de
plus la livre, soit No'1, 17¢; No 2, 16¢; No 3, 15¢,au lieu de No 1,
16¢;'No 2, 15¢, et No 3, 14c.

Dans le cas des veaux abattus, les prix auraient di se lire
comme suit:-choix, 18¢; No 1, 16¢;-No2, 15¢; No 3, 14¢, et No 4,
13c; au lieu de choix, 19¢; No 1, 17¢; No 2, 16¢; No 3, 15¢, et |
No 4 14c.

Nous prions lesexpéditents intéressés de bren vouloir prendre
note de la chose, et nous leur demarndons de bien vouloir nous
excuser de cette erreur bien involontaire. ° .
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Coopérative a joué par le passé, et avec des suceds que personne ne
peut’ constester Toutefois, pour que lgCoopérative Fédérée donne le
service qu’on en attend, il faut que les producteurs lui donnent 1'assis-
tance dont elle a besom le produeteur est, en somme, celui dont dé-.
pend le sucees du sysbéme coopératif.

C’est lui qui deit:

1° Donner & sa coopérative le volume d’affaires qui permettra &
celle-ci de prendre I'influence dont elle a besoin pour transiger avec le
commerce; il deit done lui eonfier la vente de ses produits de préfé-
rence A toute autre organisation, et surtout de préférence A toute mal-
son de commerce; .

2° Faire en sorte que ses produits présentent les mémes caracté-

ristiques d’uniformité que ceux de ses confréres. A lui donc de suivre
les directions qui peuvent lui étre données par les officiers de la Coepé-
rative, én ce qui concerne la fabrication, la préparation, 'emballage
et I'expédition de ses produits.

3° Voir & ne pas expédier un produit dont la qualité pourrait
laisser A désirer. 1! doit s’efforcer de produire un article qui soit tel que
le veut le commerce ef non pas tel que lui-méme croit qu’il devrait étre.

M. Piquet dit un mot de I'objection que peuvent faire valoir ceux
qui expédient ailleurs qu’a la Coopérative Fédérée, sous le prétexte
gu’elle ne paie pas plus cher que eeux qui lui font eoncurrence. Cette
objection n’est pas solidement basée, et les cas sont trés rares ot 'on
puisse démontrer que la Coopérative ait payé moins cher que les
autres, En ceci, il est un point d’importance capitale, qu’il ne fant pas
oublier. N’est-ce pas 'organisation systématisée de la Coopérative
Fédérée qui a foreé, et force encore, le commerce 4 payer les produits
de la ferme plus cher qu’il ne lés payait avant que ne fut fondée cette
organisation agricole? Ou en serait le commerce agricole, si ce n’était
de la Fédérée? 1 suffit de jeter un coup d’ceil sur ce qui se passe dans
les localités ol la Coopérative n’a pas encore accees, pour se rendre
compte de la chose.

Et aprés avoir dit un mot de 'influence qu’a eue la Coopérative
sur les marchés étrangers au point de vue de la vente des produits de
Québec, M. Piquet répéte un conseil que 1’honorable M. J.-Ed. Caron
donne souvent, lorsqu’il traite de la question de la vente de nos pro-
duits laitiers. Les conditions actuelles de vente de nos produits lai-
tiers sont telles, que nous ne devons pas compter outre mesure sur les
marchés améncams, et que c’est peut-étre s’exposer a des déboires que
de négliger de s’occuper de nos marchés européens pour satisfaire aux
besoins présents d’un marché qui, du jour au lendemain, peut nous
étre rendu inaccessible par un mur tarifaire que1l’on semble vouloir
rendre de plus en plus élevé. “Ne fermons pas nos fromageries et nos
beurreries; avec ces établissements, il nous sera toujours possible de
tirer parti ‘des marchés anglais, qui sont les débouchés les plus strs que
nous ayons pour nos-produits laitiers.”

Carte routiére.—La carte routiére de 1929, que vient de publier
le" Ministére de la Voirie, est une innovation qui sera certainement
appréciée des automobilistes. Elle s’ouvrira en accordéon et le voya-
geur y pourra suivre sa route aussi facilement que dans un livre. .Cle
mode fait de cet objet indispensable au voyageur, un compagnon nulle-
ment encombrant.

La carte est en quatre couleurs: le fond est ja.une, routes, noms de ‘

villes, etc., sont en noir; fleuves, riviéres et laes sont mdxqués en bleu
et tous les renseignements con‘cernant les ressources naturelles et spor-
tives sont indiqués en rouge. Flle est imprimée sur un seul cOté. -

Nl

mnmm'rm DE
"ﬁ ‘ ; ’ ‘: =
- NOTES |
g .

g ~~

La coopération.—
compétiteurs s’enten
s’entendent chaque fo

Les cultivateurs .

.deux billions par ann

auraient pourtant tou
moyen d’obtenir des p

Conseils de la sa
laborieuse qui va com

Avez-vous prépm
tout? Un endroit 4 |
stalle fermée du reste
meilleur endroit.

Pensez & l'incuba
artificiel, assurez-vous

Employez des coc
14 poules par coq, si
fécondés.

I1 est grand temp

Un peu plus de ¢
vaux en meilleure con

Dés que la neige
des petits fruits.

Prenez bien soin «

Avez-vous pensé
4 la nettoyer? Si votr
bonne source, votre ré
en espérez.

Il est bon aussi d1
ments-aratoires. Ave
poulains, & charroyer I
a plus de temps 4 perc

Un octroi populaire
contré approbation a
Pagriculture. - L’oppo
critiquer I’opposition,
ne lui dise pas, 3 I'a
piastres,—ce qui est, «

Et voild que le P
accuser d’avoir un f:
avec, sur ce sujet, un a
en ces termes sa satisf:

“Nous avons trop so
pour nous refuser aujourd’
pour cette aide intelligent

“Content, nous le sor

“L’important, ¢’était
facile de faire confiance ar
intelligent, nous semble-t-

“Cours d’hiver, inst
monstration, jardins scol
d’agriculture, voild autan
ne pas appeler & contribut
veilleux instruments de vt
pas nous mémes A notre s
phonique du Gouvernem
chez nous. ~

“Sid’ici 1940l en a
la routine, pour porter le
veau de l'instruction spéc
aura fait 13 un placement
vue agricole, mais au poin

_vue national, au point de

“En se faisant voter
le Ministére de 1'Agric
voie. Espérons que cet oct
prochain et atteindra le

Commengons par
Pagriculture (confére
parfaitement, combier
mes de 30, 40, 50 et ¢
rencontre aux confére:
expérience me porte A
de ces derniers; il fau
temps, et souvent les :

La rénovation ag
travaillent en connais
immédiatement, & I’é
La société ressemble 2

- & besoin de fondations

ront la base du futur ¢
actuellement les écol
leur donner la forme i




