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entrevue; de sorte que Plus Vous Poul-
vez rester et Intéresser votre homme,
miteux cela vaut. Permiettez-moi de vous
citer uin cas qui m'est personnel. Après
une série de visites. J'ent rai un jour
dans le bureau d'un homme d'affaires et
J'y restai près (le quatre heures. J'obtins
tin co<ntrat (j axsurance (le $5e.000t ' ('t
homme m'a toujours admiré dans la scuite
po(ur cet acte mêuiie (l'être resté sci long.
te-mps. Aiprès avolir oibt enu non entre
vite, l'étais mi absorbé par ce que je ft-
sais (lue je fils presque effrayé en enten
dant sonner six heures, m<ais laclna
dle c*a4surauig( était signée et J'avais (il

tenu unt règlement. Beaucoup d]'homuine's-
ont la faculté (le conc'lure une affaire A la
première entrevue (la piremière fois qu'il.-
onut l'occasion (l'exlieuer leur proposition 1.
nmais la pelus grande partie (les contrats
I'aqsuranre es.t prise en revenant souvent
à la charge, p)arfois pendant des mois
l'homme capable le pe'rsév'érer ainsi ave'
tart est un génie Il lui faut de la pae-
tience. Il doit suppîorte-r avec calme les
rebuffades et mianifestpr (le la bonne
humeur

Si vous p)risez l'amitié t't le respec't (b'
votre ('lient, ne vonts arrêtez pas qîuandl
Il essaie (le vous évincer, C'est laptitu
dIe à tenir hon avec bonite humeur (titi
voit,, attirera sa bienveillance e-t vouIs
clone-ra sa signature. Soyez toujours <ccci
ri ant après une défaite qîuandl mflnii' vous
«'avez pas été bien traite Rie-n ti'e"gali'
le' succè's Obtenu pcar la pcersévérance,
l.-oin01 a (lit cie Grant: "';on grand a'atnc
tage -st son sang-froid e-t sa peersistance*
Il ne s'excite pas facilemlent, il e-st te'na
ce- commIe uin bouledogue et quand Il pli.
t reprend (iue'q ue chose, r4te' n e p euit I,(
branler. "C(e sont (les qualités comîcie
cel les-là qui1 font l'admiration des mdl.
leurs clients eles compeagnies <'assurance.

Nous net- sommles pîas toits bâtis de la
êméie façon e't nous ne p)ouvons pas toîi

av oir lainième manière d'agir. miais votre'
client prend cela en considération lut
con scie-mniment et d écou vre facilem ent le
d-egré (le dlétermination que vous mlettez

clas vs cton ~Ile gagner à votre
t'ause.

I 'e tact clan sl 's 11 ê rali-e eoii cren d
nlon seulement le tac.t is-vsde votre,

flient. mias aussi le taect vis-à-vis <le vous.
même. Pensez avec tact Un homme agit
suivatnt ce qu'il pense.

Qu'-est-ce que lei tac-t? Le tact consiste
àvous mettre A la flace d'autrui. Rteli-

sez le précepte: ne faites pas à autrui
<'e, qule vous neý voudriez' ipas qu'on fit j\

"osmêw Etudiez sa signification.
mJette'z-le en pratique et vous acquerrez
(lu tact. V'ous obtiendrez ainsi le hou,-
heur et le succès.

L'argent consacré à la Publicité, lors
qu'il est Judicieusement d6pensé, consti-
tue un placement et non Pas une dé-

LES EXCUSES NE VALENT RIEN

Par L. M. Johnston, dans Lits Insurance
Indepèndmnt

Jackson était peut-être bilieux ; e
ltiut cas Il était fatigué; Il était tonmbé
edans l'ornièr'e et n'avait pas l'énergie
d'e(-n sortir, -Il otbte-naît des entrevues.
iîe.eis le's ge'ns -neii voulaient icas s'assu-
re'r'' F"inalemîent, la coumpagnie se fati-
gua dle ne receevoir (tue des excuses au
lieu de deniand"s d'assurance, et un Ins-
pec(te'ur apeparut.

-Comminent travaillez-vous?" fut sa pre-
inie're qjue-stion. 'Pas de méthode spé-
ce-- ' n'en suis pîas surpris. J'ai
pour tliéorW' (lue ltut homme Intelligent
etit travaille régulièrement et conscien-
cle-use'nient doit obtenir (les résultats. je
suis Ici pcour vous montrer qu'il y a de
l'assurance e-n masse à prendre dans ce

CIE D'ASSURANCE MUTUELLE DU
COMMERCE CONTRE L'INCENDIE

Bureau Principal: iI rus (IIROUARD, SI'Uysciutbs
Actif dépassant *aroo,ooo.oo

cette compg, n'assu1Me que du risques oemmur-
c-ieux, et opèr sur des basas s'trnent meiteesles.
c vit Pourquoi tous les MWhandu et coumerçants de
cette Province doient hénériier dessavantages.
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QUE que c 11~de n'importe quel-
le compagnie.

3o PARCE Ses garnes sont uée.
QUE res àla généralité de celles
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EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "ýLE PR

territoire, et ei vous ne prenez pas de
eontrats, nous mettrons à votre place un
autre homme qui en prendra."

Jackson se leva et commenCa à faire
attention, l'inapecteur cont Inna,

"Donnez-moi une liste comprenant vos
dix meilleurs avocats, vos dix meilleurs
médecin& et vos dix meillesirs commer-
çants, hommes que vous avez raison de
croire en bonne situation financière, car
Il est Inutile de perdre.du temps avec les
autres." Cela fut fait.

"Maintenant partagez la liste en deux,
en laissant de côté les meilleurs." Jack-
sion fit ce qui lui était demandé.

"Chaque homme qui figure Ici peut
payer une assurance, s'il désire s'assu-
rer?" L'agent répondit affirmativement.

"C'est bien. Emportez ces cartes chez
vous et inscrivez-y le nom de chaque
homme, son revenu probable, et un court
exposé6 de ses particularités, et rencon-
trez-moi Ici, demain, à huit heures et
demie précises."..

Arrangeant les cartes auivant la route
à suivre, l'inspecteur et l'agent partirent
le tlefldematn matin et, 'vers midi, Ils
avaient assuré trois hommes, dont deux
payèrent leur prime et Ils avaient la pro-
mnesse d'assurance d'un autre.

Comme Ils allaient prendre leur lunch,
l'inspecteur dit: "'Je vous ai prouvé de
manière concluante ce qu'il y a à taire Ici.
Désirez-vous conserver votre place et
faire un bon et honnête travail, ou bien
dois-je envoyer un autre homme?"

"Je désire la place et Je la garderai:
Je vois que J'ai été un paresseux, mais
désormais Je serai travailleur."

L'agent tint parole et a-jcun autre ne
reçoit plus de commissions de la compa-
gnie que celui qui se traînait pénible-
ment hors de l'ornière, Il y a quelques
années.

Rapporta de breveta

Dans l'intérét du oublic amateur d'in
ventions nouvelles, nous donnons plus bas
une liste de brevets canadiens et étran-
ger obtenus durant cette semaine par
l'entremise de MM. MARION & MARION.
solliciteurs de brevets, Montréal, Canada
et WVashington, E-IL

Tout ren-seignement à -ce sujet sera
fourni gratis en s'adqxessant au bureau
d'aFffaires plus haut mentionné.

Nos CANADA
119106-Victor Raisin, Paris, France.

Appareil à saccharifier.
119129-Richard Garnatt, Carman, Man.

Chargeur de wagons.
119152-Georges J. L. Pradel, Aubervil-

liers, France. Traitement de la
tourbe.

119180--Francis J. ChelI, Seacombe, Ang
Serrure perfectionnée.

FRANCE

398291-Edward M. Helleur, Rimouski,
Qué. Fiche Indicatrice pour
Pièces d'étoffes.,
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