S et

positives? Nous pensons quiune instruction sembal

est d'une valeur illimitee.

11 est bien évident que notre observation personnelle peut
nous amener 4 decouvnir bien des choses utiles pour la vente;
ce que nos yeux attentils peuvent enregistrer formera une bon

ance, mais une telle instruction person

ne somme de connais

nelle ne peut quictre trés imparfaite, tandis que §i nous Ceoutons
ce que disent les autres et en faisons pro 1, € nous lisons sou
vent ¢t constamment ce guen cignent les revaes ¢ merciales,

de notre raison et de notre

en nous aidant de toute T pw
jugement, nous pouvens menter sans arret notre hagage e
connaissances et par consequent gravit de  nouveaux cchelons

vers le stcces, Une sciciiee ne sacquiert pas par soi-mime, o6

(nseigneni

sont les autres ¢ui, par leur
nétrer en vous

Un mddecin on un avocat it Phabileté de 'un

ou 'éloquence de Tautre, ne s professionnel
malgré ses dons naturels s'il ' cauis les connaissances

indispensables d'une instruction
“étend bien aw

Et pour Pavocat, cette éducation npléte
delit de la science des lois, tout comme, clie 0 consiste pas seu
lement pour le médeein i ctre familicr avee la science de lTa me
decine. De méme dans le commere 1 cience de la vente ne

I' de 1a vente, elle englobe

comprend pas seulement Faction ma

ments qui constituent le caractere et f nt

bien d'autres «

une individualité. Et il est triste i penser que heancoup ven-

wesedent pas la premidre lettre de cette science hien
1 !

deurs ne

plus, refusent de croire @ son efficacite son
1l est tres vrai qulil n'existe pas dans

itres shsolument semblable

i posséder un ensemble de ree

Dles de sappliquer et de ¢

eraing

les individus deux

ot on ne pent sattendre en conse
seepti

ir Ja vente

Quenee

enir parfaitement a tous les tem-

plraments, mais personne ne saur it diseuter le fait qulil existe
des lois fondamentales qui gouvernent 1a vente des marchandises
ent appliquer i tous indistinete-

et que celles-la peuvent et ¢
ment

Qi nous considérons les points fo
les rencontrons

mentans qui caracté

rand les qua

risent les vendeurs

lités suivantes: La santé, 'honnctet la lovauté, Uenthousiasme,

la honne humeur, l'énerg

Voilda les qualités posit

et la paticnee
ves essenticlles pour réussir. Nul ne

caurait nier qu'il soit possible e développer de telles qualités ou

facultés et par conscquent nul ne saurait dire qu'e

n ne peut de-

moins d'étre ne fe

venir un hon vendeur,

On pourrait ajounter A ces qualités: le jugement
1 cte., et i la possession

la mémaoire,

tempérance
les développer, par I'étude, @

I'Ceonomie, la sineérité,

de telles facultés vous permet de
un degré tel que vous de veniez un veéritable caractere, dont Ia
lomterez-vous de Vefticacite de 1

capacité simpose, d ccience de

la vente?

DE LA NECESSITE DE L'ANNONCE

De nos jours, peu dlaffaires peuvent e Ussir sans une an-

nonce, judiciense quelle qu'elle somt, on, ©n witres termes,
sans un certain sacrifice dlargent Malgre ce fant, ‘neral
ment reconnu, iloest indiscutahle que beancoup d¢ maisons

canadiennies hésitent & faire une dépense pour ccette fin, @

moins qu'elles ne prevoient un rendement immediat et cer-
tain. 11 est @ remarquer cependant que cet etat A'esprip est
aux methodes avan-

‘est gricd

en voie de changement, ct
manufacturiers du Canada que no-
dans toutes

cées de quelques grands

¢, comme exportatenr

tre pays sc fait conn
les parties du monde, Ces hommes nlont pas été long
ot ils n'ont pas hésité a dépenser de
venu, il

i sai-

sir P'occasion propice
I'argent partout ou ils penserent que, 1
profits

moment

leur serait rendu sous forme de
On devrait comprendre que, ctant donné que le Cana-

T1SSUS ET NOUVEAUTES

¢st un nouveau venu dans le monde commercial ou d'an-
¢tablis, i1 sera necess

tres concurrents sont déja fermement
saire de fournir un effort extric rdinaire pour lui conquerir

une place prédominante,
Le manque d'annonce st surtout evident en Amorigue
du Sud.
Ce continent offre un vaste champ aux entreprises com

merciales: il est riche, relativement inexploite, et fait mon

tre d'un empressement @ acheter  ceoaqu est utile gui nest
|

de pays. De toutes | republi

cgalé par aucun autre groupe
ques latines d"Amerique, ancune
Clest pourquoi, si 'on
anada dans 'Amerigue du

n'est al
n deat

avancee que 'Argentine,
ded dannoncer les produits du
Sud, on ne saurait trouver un meillenr endroit
Ayres, la capitale de la république

que luenos

Une puissante raison de la nécessité d'une telle entre
prise, c'est que seuls des procédés spectanx dinitiative pour
Iignorance qui prevaut ditns ce pays, ¢t osur

ront surmonter
Canida ct ses 1es

it le continent, ¢n e qui concerng it
SOUTCUS,

Un Canadien voyageant de
sreuves de la générosite de

travail a des

I'Est a 'Ouest du Dominion,
ayant devant lui touts les 1 la n
ure, des grandes industrics qui donnent
immense ricl

Canada

croit naturelle
Mais il serait
du Sud, de

e

millliers de mams, d'unc
ment que tout l'univers connait ift

grandement surpris, en parcourant IAmériqu

constater combicn sont nombreux ceux qui ne contd ent
pratiquement rien du Canada et encore  moins il s in
jon géndrale est

dustrics. Autant gu'on peut en juger
Dominion fait partic des Ftats Unis
n. Le plus souvent, on

que le
tiché de quelque fag
le nom A Amérique du Norc

le designe sous

Comme il serait inutile dessayer dlattirer Uémigration

ou le capital de ce pays, chez nous, e ul
l'attention des importateurs sur les
faire affaires avec It
4 cela, seait d'organiser unce €X

objct, en annon

cant, serait d'attirer
avantages quil y a @ Canada.  Un

ace d'arriver

moyen cffi
position comme nous I'avons fait déja ressortin precedem

ment,
———

UNE EVOLUTION DANS L'ART DE GARNIR LES3

VITRINES
Pendant de longues années, les boites vides, les carions,
les planches de bois, ete., furent les seuls moyens dont on
disposa pour l'arrangement des marchandises dans les Vi
trines. Mais les hommes de progrés comprenant 'insuffi-

pierent & imaginer

ssance d'un tel matériel d'occasion, s'ing
¢t & réaliser une série de fixtures pour vitrines,
inexpérimentés d'établir les plus jolis ar
Le probleme fut résolu
interchangea

permettant

méme aux commi
de vitrines qui soient,
d'une série de fixtures cn hois
de telle sorte que toutts les parties
De cette fagon, le

rangements

par la création
bles et construites
daptent entre elles d'une fagon parfaite.
marchand qui possede cette série de fixtures les dispose @
oit, les raccourcit ou les allonge a son gré, leur don-

s'a-

son g
ne la forme qui convient le micux a T'usage
faire et il peut ainsi obtenir les mille et un effets qui sont
rendre les vitrines plaisantes et at

qu'il veut n

un aide précieux pour

trayantes.

Une notice explicative pern
nsi la monotonie lassante qui avait preé
non-changea-

et d'exéeuter des centaines

d'idées rompant
valu jusqu'ici avee les fixtures permanentes ct
bles et ajoute ainsi aux magasins qui les emploient un
ement continu des plus

cachet de nouveauté ct de renouvell
cificaces pour la vente.




