B la faisabilité économique de la distribution (6);
B les barriéres linguistiques (5);
la possibilité, sur le plan financier, d’organiser des tournées “4); .

P'intérét des publics mexicains pour les produits canadiens (4); et-.

le manque de confiance dans I'infrastructure du milieu mexicain de la
musique (3). b

Quatre répondants se sont €galement inquiétés du manque de respect des droits
d’auteur dans les stations de radio ou de télévision et dans I'industrie mexicaine
du cinéma. Cela contredit Popinion de la Société canadienne des auteurs,
compositeurs et éditeurs de musique (SOCAN), qui affirme que I’entente
réciproque avec le Mcxique donne des résultats raisonnables. Des spécialistes du
domaine au Mexique précisent qu’aucune redevance n’a €té prélevée auprés des
stations de radio au cours des derniéres années, mais que les autres utilisateurs de
mus1que enregxstree versent des rcdevances raisonnables.

On a interrogé pour la rédaction de ce profil pIusieUrs canadiens ayant
- : I’expérience du domaine de la musique au Mexique, en leur demandant de
préciser leur expérience de la pénétration de ce marché. Leur principale

de la devise touche moins les artistes de musique classique et les grands artistes
populaires qui passent leurs contrats en dollars canadiens ou américains. C’est par
contre un probléme plus lourd pour les artistes indépendants qui cherchent 2 -
orgamscr leur propre tournée de spectacles sans l'aide de grands rcpresentants
_internationaux. La plratenc preoccupe bcaucoup les artistes de musique
populaire. :

LE MONDE DE LA MUSIQUE CLASSIQUE

. Un grand nombre d’artistes canadiens de musique classique ont une réputation
internationale et sont réguli¢rement engagés 1 titre individuel par des orchestres
du monde entier. Le pianiste Anton Kuerti est 'un des Canadiens qui ont été
invités i jouer au Mexique. Ce type d’engagement fait partie, pour les musiciens
classiques, du marché mondial et ils ne voient pas dans le marché mexicain de
probleémes particuliers. Les orchestres hétes du Mexique, comme ceux des autres
pays, embauchent des artistes de niveau international en négociant des honoraires
avec leurs agents. Ils s’occupent aussi de ’organisation des voyages et de
Pobtention des visas de travail 2 contrat. Les orchestres hétes ne recherchent pas
précisément des talents venant d’un pays donné, ils cherchent juste 2 combler les
postes d’invités au sein de ’orchestre. ‘

Au Mexique, les symphonies, les ballets et les opéras sont subventionnés par des
fonds publics. Ann Summers, qui organise des tournées pour des artistes _
canadiens au Mexique, indique que les orchestres les plus riches payent les tarifs
en vigueur pour les artistes étrangers. Ceux qu1 sont moins riches parviennent en
général A payer les tarifs internationaux en vigueur ou, au moins, 2 faire des offres
concurrentielles. Le nombre de ces types de tournées a diminué depuns la
dévaluation du peso de decembrc 1994,

LES DEBOUCHES D'AFFAIRES AU MEXIQUE :
INDUSTRIES CULTURELLES

préoccupation est I'instabilité de la devise mexicaine et la piraterie. Le probléme
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