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Le Gouvernement et les banques-unisSERETENHTS

Une nouvelle initiative visant a
faciliter 1’acces au financement et a
I'information aux PME exportatrices
vient d’étre annoncée par le ministre
du Commerce international. Elle con-
siste en une série de mesures détaillées
dans le rapport intitulé “Au service des
PME exportatrices - Le gouvernement

et les banques veulent renforcer leur
soutien”, rendu public récemment par
M. MacLaren.

En vertu de cette initiative, 1’infor-
mation susceptible d’aider les exporta-
teurs sera désormais disponible a tra-
vers les grands réseaux des banques
canadiennes. Ces demi¢res colla-

Renouveau économique en Ukraine

Un marché important a I’horizon

L’Ukraine se dirige prudemment,
mais de mani¢re déterminée, vers le
chemin du renouveau économique.

Cette nouvelle orientation pourrait
guider les exportateurs canadiens vers
le marché ukrainien.

Le programme Renaissance Europe
de I’Est, administré par le MAECI, a
financé une quarantaine d’initiatives
d’expansion du commerce entre le
secteur privé canadien et des parte-
naires ukrainiens. De plus, le pro-
gramme canadien d’assistance tech-
nique a soutenu plus de 60 projets
dont la valeur totale dépasse les
27 millions de $.

Etant donné le nouveau contexte
marqué par la stabilisation de I'é-
conomie, la transition plus nette vers
une économie de marché et la mise en
oeuvre d’un programme ukrainien de
réformes économiques accepté par le
Fonds  monétaire international,
I’Ukraine est devenue un marché d’ex-
portation qu’il vaut la peine de
prospecter — malgré encore certains
obstacles, notamment les fréquentes
modifications apportées a la réglemen-
tation gouvernementale, les retards de
toutes sortes et une surréglementation
générale de I’économie.

Pour ces raisons, et peut-étre aussi a

cause des intéréts naturels de I’'impor-
tante communauté ukrainienne établie
au Canada, plusieurs exportateurs
canadiens sont déja a ’oeuvre sur le
marché ukrainien, dans le cadre d’une
coentreprise ou 2a titre d’investisseurs
directs.
Voici quelques exemples :
» Une coentreprise a vu le jour afin
de construire un grand immeuble
de bureaux a Kiiv.
» On a formé une coentreprise avec
un important institut de recherche
ukrainien dans le but de développer
la production de méthanol et les
technologies connexes.
« Dr’autres coentreprises ont été
créées dans les domaines suivants :
- production de boissons a Lviv,
qui seront mises en marché un
peu partout en Ukraine;

- fabrication de fromage pour les
restaurants Pizza Hut;

- confection de chaussures;

- production de cercueils;

- fabrication de revétements
massifs en simili-marbre pour
la salle de bain.

 De plus, une société canadienne se
spécialise dans la confection de
pirojki.

(Voir page 4 — Ukraine)

efforts

boreront également avec la Société
pour I’expansion des exportations
(SEE) afin d’offrir un meilleur soutien
aux PME exportatrices.

L’accent sera mis sur trois domaines
ot le soutien accordé aux exportateurs
doit étre amélioré : I’acces a I'informa-
tion, le financement a court terme et le
financement a ’exportation 2 moyen
terme.

Information/
Accés a I'information
Cette composante renferme quatre
nouvelles initiatives : 1) le Camnet de
route pour 1’exportation et le finance-
ment des exportations, qui est un guide
congu pour orienter I’exportateur vers
les personnes-ressources pouvant
I’aider; 2) les Dix grands programmes
d’aide a I’exportation, soit une série de
feuilles d’information résumant les
renseignements disponibles sur les
programmes et services fréquemment
utilisés; 3) le Babillard €lectronique de
I'InfoCentre, accessible par modem
d’ordinateur personnel, foumira une
foule de renseignements sur les
débouchés internationaux et le finance-
ment a I’exportation et 4) la formation,
sous forme d’'un séminaire sur les
exportations et le financement des
opérations commerciales a I'intention
(Voir page 2 — Exportateurs)

" J )
DANS CE NUMERO
LA SEE A LA RESCOUSSE ................ 2
OCCASIONS D’ AFFFAIRES.....c...c.o..... 3
SUPPLEMENT : AGEXPORT........... I-1v
FOIRES COMMERCIALES ............... 5-7
PUBLICATIONS/AU CALENDRIER ....7-8

.

Ministere des Affaires étrangeres et du Commerce international (MAECT)
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