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L'INVENTAIRE ANNUEL

Un comm'lIerçant devrait touJours con-
naître sa siituation exracte, savoir le mon-
tant rédI de son acIf et de son paissif.

Dans la pratique courante des chotses
i'à est pour ainsi dln'e imapoasibde que le
onmmerçait sache, ei son commerce est
imjportant, A quelques centaines de dol-
lars près, les réEunl'ta4ts de ses opérations.

S'il ne prend un teme d'arMt pou7
faire l'examnen de ses propres afifaires, il
marchera toujours à tâtons, en aveugle
qui ne peut voi-r 'le précipice peut-êt'.e
<aché sous ses pas.

Voir clair dairs zes 'a-ffairées est de pri-
pre du commerçant 'hounête enveird lui-
mêème et -honf'e envers ses. fournlsseur,
et ses créanciqeTs L'honnête homime .1-
ic-herche -pas plus A s'eibuser luit-même
qtî'A tromper autir'ui.

Mais toute quest'on d i honmêteté A part.
i.p a aussi la question d'intérêt qui

oblige un commerçant A faire l'examen
de conscience de sern propre é,tab1iss--e-
ment.

Cet examen de consci'ence du cornmer-
Ça'rt, c'est l'inventaire de son magasin,
de ses lIdvres, de ses marchairdi-ses, de son
actif et de son' passi.f.

Lie marciland a-t-il fait des profitis de-
puis son dernier Inventaire on bien est-
Il en -perte? Quelle somme de profits

ou quel 'montanît de pertes, a 4t-41 fait pein-
dant son an'n'ée? Ses proflits 'bnt--ls. été
ce qu'ils auraient dO être? S'I, non, pour-
quoi ? Aurait-il pu éviter ces -pertes et

coninent?

Voilà atutant de questions auxquelles
le marchand tirouvera. nne nê'ponee, ; ta
veut se donrner la peine de faire un in-
ventaire consellencienix, réfléchi.

Le jeu en vaut WeLn la pei-ne.

LES VENTES DE JANVIER

Les ventes, après 'les fêôtes, vont g6né-
raflement en d'imintuant, surtout dans l'ar-
ticde de luxe et de fantaisie, Ifs mar-
<'handlises de mode, les vêtemientis. etc
Darns tous ces articles, ireF besoins sont
maintenant satisfaits et c'est pcrur cette
raison que -bon nombre de magasins d une
cerlarlne importance et notamm nt les
magasins départementaux font. en janvier
et en février. des ventes au rabais, des

v. vites d'occasion.
Un commerçant a'tif. vi-gila-nt ne se

croise pas les b ras; Il ne peit volontiers
se résouire à uine dimliution des recet-
tes 'et 'il s'inggînKe à fa're a'f'tier la cîlien-
tèle dan-s sau niagaW.n en lotit, temps, en'
toute sai son; en un mot, Il vetît des yent-
-tes 'et des recett -s. même qîiand les af-
fï,:r.es so'jt aut calme plat.

C'eFl. en effet,.'cain la vente A
ban marché qui peut pendiant qu-',lque
temps délier l'es cordonis de la bourse du
co-nsomimateuir. Hl a tout (e quî'il lui faut,
mais Il sait quil aura de nouveaux be-
sons. et s'A petit acùet-; r maintenant A
meillejr m-arc-hé que -plus -tard, ce Con'
somnmateur quit a de l'argent connaît as-
sez ses intérêts pouxr acheter mabn-tenant.

No-us coclosdonc si nos ïecteu-rs,
cotmmerçats aussi 'bien de la ville que
de la campagne, d'étudier les moyens qui

le-ur semblent les molLI" 1urs d'atitirer tw
cijen.t,èe pendant les mots de morte-sai-
son. Tous. ont dans leur ý,'tcck,-d'ei ruar-
(-handilses dent l1's art intérêt à ise déba-r-
raso-r au vlw, tôt, tous on-t également lIn-
t-rêt à retourner leur capital, à con'ver-
ttr leurs marchan ises en argent, Afaire
des recettes, ils oiend'ron-t sùrememt
ces rMsutats s'i-ls con-sentient à faire le
saceritfice d'un-e" partile dos profits qu'ils
,font habitu,2elieme-nit sur leurs matc-ha-d4-
ses. l va sans dire que nous n'avons ici
on vue que 'l'es fenites au comptant et
que, pouw l.es ventes A crédit, aucun sa-
orieice n'-a sa raison d'êtri,.

RETOURNEZ VOTRE CAPITAL

Nousl trouvons dans le 'MIerchant'
Journal ains Commerce" un petit tableau
excesivemenit suggestif sur lequel -nous
croyons devoir aittirer l'atitention de noa
lecteurs.

Nouis avons d-éJA, à ddfférentes éipo-
ques, dit combien Il est Imiportant pour
tîn commerçant de retourner sou vent son
(api-tal1 dans le cours d'une année. 1i4 va
de -soi, à première vue -même, que ipdus
souvent un ca.pttai se meut se retourne.

seo'l'expression consacrée par l'usage,
auigmenité de ses profi's et pins Il fait
bcude de neige, selon une autre exýPrI'-
sicii admrise.

Mal-s tien nie peu-t mieux Iillutrer- IA
fait que des chi1ff res .

Suapposons un limîsant quatre mer-
(hands d-ébuta-n't chacuni avec um caïpitai
lnti1al d'e $1WOf, mais retournant leur cîiý
pitl à des intervalles difré%rents Nous
sîpposeronsý. on outre, que, etlaque fois
.que le capital a été retourrné, Il a produit
des bÉn-êlftcee 'au taux de 20 p). c. et que
ce <cap'ital ainsi accru est retourné aussi
souvent qu'il cet i'rdi'qu-é plus bais.

Vo'ci, pour chaque cas, ce que le ca-
p!tell initial sera devenu à 1'expîaition de
La dixième année.

$10-0 retournés tous les douxr
ans, A 20 -p. c. dè -profit, peu-
d'an-t 10 anis . . .5.1.

$100 retourniés tous les axs, à
24) p. c. de profit, pendant 10
ans 93-1.04)

$1 0il retournés tous lea six mois,
à 20 p. c. de profit, pendalit
10 ans . 10,844.1fl

$100 reto'urnés tous l'es trots
mois à 20 p. c. de -profit, pen-
d'art 10) ans . 891,752.50

'La di'fférence de pouvoir productif
dans les divers cas peut paTaître Inceroy-
able A première vue, ýmais 1il est faei-ie die-
vérifier les calculs et de se rendre comp
le 'de l'exactitude des ciiiffree.

Pour roi Entétus de lattres. de Comptes. Billeta. demanudes à votre imprimeur les9 papiers - urmesa Bondf, ' Windsor Niue spectal" 'ou 1,BilVe? strieli."

-r*EPFi'N T.Ft-N'
1RVUE HE.BDOMADAI".

L'abonnement est eon.dd té "omait renouvelé I le oelpurieDG donne

OMMERCIALES ~ n u a ci iotin 'o ueunos acents n'étantps a~hae
Une anée com encëeout du en e tie.e l ne sera pus don.mé uite à un <.rdre

ONTREAL de dWsonUnuer tant que qu'-re.nssot~. aA autant qu.el
Noen'cepterons de ecbýquese aen-.. vneet ue

montant esu fais payable au wir à MontréaL l. etêr at aalsàlodedi l"LE PRlI T $.ANT bons de tmf, oent tefiepybe 'r
*.Do AI£ Nous nous ferons un plaisir de r'épondre à tonte, demandes de renm'iguuauenin

20.00 IAdresses toutescommunia.o'u lpleuetit tommne u'itt .m

».aée compl. 
LE PRIX COURANT. Montré@L


