Guide d’affaires — Mexique

Etablir un partenariat au Mexique a été élaboré conjointement par le ministére
des Affaires étrangeres et du Commerce international (MAEC) et par Prospectus
Inc. La recherche a nécessité la compilation de plusieurs publications antérieures
de Prospectus Inc. Ce guide d’affaires a été rendu possible grace a I'appui du
bureau de Toronto de Baker & McKenzie.

Ce document est congu pour donner un apergu des modalités de constitution

d’un partenariat au Mexique; il ne prétend en aucune fagon étre la seule source
d'information dans ce domaine. Tous les collaborateurs a cette publication se

sont efforcés d’éliminer les erreurs et les inexactitudes. Nous incitons toutefois

le lecteur & ne trouver la qu'une des sources d'information sur la fagon de faire des
. affaires au Mexique.

Toute erreur ou omission, de méme que toutes les opinions exprimées ici, ne peu-
vent étre attribuées au gouvernement du Canada ni & Baker & McKenzie. Les
auteurs, les éditeurs et les autres collaborateurs nassument aucune responsabilité

a I'égard de pertes commerciales qui seraient imputables a des décisions d’af-
faires prises sur la foi des renseignements contenus dans ce document.
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