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• plus de 50 'Vo pour les salaires 
des agents de projet; 

• environ 25 % pour les hono-
raires des consultants, les coûts 
de formation et les bourses; et 

• 25 'Vo pour l'équipement et les 
fournitures. 

Le fonctionnement interne du PNUD 
Le processus de planification et 

d'exécution du PNUD est passable-
ment complexe. Le PNUD, en colla-
boration avec son représentant per-
manent du pays visé, élabore en 
premier lieu un programme pour le 
pays. Le gouvernement du pays, en 
collaboration avec le PNUD, conçoit 
et choisit des projets fondés sur le 
programme, tout en tenant compte 
des ressources disponibles pour 
l'exercice financier en cours. Lorsque 
le PNUD décide de financer un pro-
jet, il remet les fonds nécessaires et 
donne la responsabilité du projet à 
un organisme de l'ONU spécialiste 
du secteur (i.e. l'Organisation de 
l'aviation civile internationale, la 
FAO, l'Organisation mondiale de la 
santé) à la Banque mondiale ou à 
l'une des banques régionales de 
développement. Cette entité devient 
l'organe d'exécution du projet. 

Dans plus de 90 % des cas, les 
projets d'assistance technique sont 
donnés en sous-traitance à d'autres 
organismes de l'ONU. Ces organis-
mes sont vos clients éventuels. Dans 
certains cas particuliers, le Bureau 
de l'exécution des projets(BEP) du 
PNUD à New York voit directement à 
l'exécution du projet. 

Chaque organe d'exécution du 
PNUD dresse une liste ou un registre 
de fournisseurs éventuels. C'est à 
vous que revient la tâche de vous 
inscrire auprès des organismes spé-
cialisés dans les secteurs qui vous 
intéressent. 

Les. conseillers commerciaux de la 
mission canadienne dans la ville où 
siège l'organisme, y compris New 
York, peuvent vous indiquer à quel 
bureau et à quels agents vous adres-
ser et peuvent aussi prendre rendez-
vous avec ces derniers lorsque vous 
serez prêt à leur rendre visite. 

Informez la Corporation commer- 
ciale canadienne (CCC) de votre désir 

de fournir des biens ou d'offrir des 
services à ces organismes. La CCC 
s'est dotée d'un bon réseau de com-
munication avec les diverses agences 
de l'ONU et est reconnue par ces 
dernières comme source de ren-
seignements sur les fournisseurs 
canadiens. 

Le Conseil des maisons de com-
merce canadiennes, de l'Association 
canadienne d'exportation, encourage 
ses membres à obtenir des marchés 
attribués par l'ONU. 

Le Groupe des services d'achats 
interorganisations de l'ONU, à 
Genève (Suisse), sert de centre 
d'information commerciale aux four-
nisseurs qui désirent vendre leurs 
biens et leurs services aux divers 
organismes de l'ONU. Bien que le 
Groupe des services d'achats interor-
ganisations ne soit pas un bureau de 
passation des marchés, il aide les 
agences de l'ONU et transmet les 
avis de passation des marchés au 
Development Business et à Scan-a-
Bid (pour plus de renseignements 
sur les modalités d'abonnement, 
reportez-vous à la page 8). 

Les organes d'exécution des projets 
financés par le PNUD 

Vous trouverez ci-après une liste 
des agences et autres organismes de 
l'ONU qui agissent à titre d'organe 
d'exécution des projets du PNUD. 
Notez que les débouchés les plus 
prometteurs pour les exportateurs 
canadiens sont offerts par les 
agences situées à New York, à 
Genève, à Rome et à Vienne. Les 
agences situées à Montréal, à Paris, 
à Londres et à Nairobi offrent aussi 
certains débouchés intéressants. 
Reportez-vous à la Partie Ill pour les 
adresses les plus importantes. 

NEW YORK 
• le Programme des Nations Unies 

pour le développement 
(PNUD/BEP) 

• le Département de la coopéra-
tion technique pour le 
développement 

• le Fonds international des 
Nations Unies pour le secours à 
l'enfance (UNICEF) 


