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5. La partie du lot 1581 situé rue St-
Jacques.

6. La partie du lot 1579 situé rue St-
Jacques avec batisses.

Vente le 31 décembre & 10 heures a.
m. au bureau du shérif & Montréal.

District d'Arthabaska

The R. McDougall Co. Ltd. vs. Dame
Jos. N. Coulombe et al.

St-Médard de Warwick—Le lot 106 a-
vec batisses.

Vente le 29 décembre & 10 heures a. m.
a la porte de 1'église paroissiale.

District de Beauharnois

In re James M. Couillard, failli.

Ste-Martine — Le lot 204-1, avec ba-
tisses.

Vente le 29 décembre, 2 11 heures a.
m. & la porte de l'église paroissiale.

District de Chicoutimi
La Fonderie de Plessisville vs. Phydi-
me Bouchard.
St-Joseph d’Alma — Les lots 13a et
11-13e avec bétisses.
Vente le 29 décembre, & 1 heure p. m.
a la porte de I'église paroissiale.

Distrittade Kamouraska

La Cie Savoie-Guay vs. Jean Descheé-
nes.

St-Louis du Ha! Ha! — Les lots 38 et
39 avec moulin & scie, etc.

Vente, le 30°décembre, & 10 heures a.
m. & la porte de I'église paroissiale.

Jean Desjardins vs. Dame Marie Ther-
riault.

St-Arséne et St-Modeste — Les lots
151 et la, avec batisses.

Vente le 29 décembre & 10 heures a.
m. & la porte de I'église st-Arséne pour
le premier lot et le méme jour & 2 heu-
res p. m. & la porte de I'église St-Modes-
te pour le 2e lot.

District de Montmagny

Amable Couture vs. Rév. A. Perreault.

Ste-Apolline et St-Paul de Montmigny.
—1. Le lot 11b situé a Ste-Apolline avec
batisses.

9. La moitié indivise d'une ligne télé-
phonique située en les cantons Patton
et Montminy.

Vente le 29 décembre a 10 heures a.
m. au bureau d’enregistrement de Mont-
magny pour le premier lot décrit et le
30 décembre 2 10 heures a. m. & la por-
te de I'église St-Paul de Montminy pour
la ligne téléphonique.

District de Québec

Arthur Juchereau Duchesnay et al. vs.
Jacques Carreau.

St-Augustin. — Le lot 39.

Vente le 2 janvier & 11 heures a. m. &
la porte de 1'église paroissiale.

District de Rimouski

J. A. Talbot vs. Auguste Parent.

Notre-Dame du Sacré-Coeur — La par-
tie du lot 52, avec batisses.

Vente le 29 décembre, & 10 heures a.
m. 4 la porte de l'église paroissiale.

District de St-Frangois

John Gunn vs. John Gunn.

St-Zénon de Piopolis. — Les lots 126,
174, 176, 177 et 178, avec batisses.

Vente le 29 décembre, 2 11 heures a.
m. A la porte de 1'église paroissiale.

District de Trois-Riviéres

Jos. Massicotte vs. Pierre Tessier.

St-Jacques des Piles — Le lot 251, a-
vec batisses.

Vente le 30 décembre, & 10 heures a.
m. & la porte de I'église paroissiale.
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LE PROGRAMME ECONOMIQUE DE
M. BALFOUR

(Suite et fin)

Dans la formule populaire de la doctri-
ne libre-échangiste, on dit habituelle-
ment que, quelque soit le cours des tarifs
(l.n.férengiols pour développer la produc-
tion nationale d'un article, le pays impo-
sant ses tarifs producteurs rend, par 13
méme, l'industrie en question incapable
de lutter sur les marchés étrangers. Au
dire des gens qui s'appuient sur cette
argumentation, le producteur du pays
protégé n'a aucun avantage naturel a
produire l'article en question, sans quoi
e tarif protecteur lui serait superflu.
Done, sur le marché neutre, il sera tou-
jours en état d'infériorité vis-d-vis de son
rival du pays libre-échangiste, contre le-
quel il se protége chez lui par des tarifs:
et cette infériorité s'accroit encore par
I'effet méme du systeme protectionniste
qui est de rendre la vie plus cheére et,
par conséquent, de hausser le coit de
production. 11 semblerait done, d'aprés
cette argumentation, que le producteur,
du pays libre-échangiste a toujours eu,
quoi qu'il en soit, sur le marché neutre
—a plus forte raison sur son propre mar-
ché — un double avantage vis-d-vis de
son concurrent du pays protégé, le pre-
mier d'ordre naturel, le second d’ordre
artificiel en ce sens qu'il  découle du
fonctionnement méme du systéme  pro-
tectionniste. *

Cet argument est-il bien fondé? I1 me
semble qu'il ne tient pas compte, entre
autres choses, des combinaisons d'une
nature spéciale faites par les industries
protégées pour s'assurer les marchés
neutres, combinaisons qui n'ont recu
leur application compléte  que depais
quelques années.

Voici, en deux mots, en quoi consiste
la manoeuvre:

Dans un pays ou les tarifs protecteurs
rendent impossible la concurrence étran-
gére pour un produit donné — l'acier par
exemple — les producteurs indigénes se
coalisent pour fixer le prix de leur pro-
duit & un niveau qui peut varier parfois,
mais qui est toujours supérieur au prix
de revient. Cela n'a I'air que d'une sim-
ple combinaison pour hausser les prix
d'un produit, combiniason que nous ren-
controns un peu partout, quoique plus or-
dinairement dans les pays protectionnis-
tes; mais cette combinaison a encore un
autre effet, qui seul nous intéresse dans
le cas présent:

Actuellement, il y a trois choses qui
sont difficiles a réaliser pour un indus-
triel ou une association d'industriels, et
dont la réalisation est aussi désirahle
qu'elle est difficile:

1. C'ést que la production ait lien d'u-
ne manieére aussi normale que possible,
'est-a-dire sans fievre dans les temps
de bonne conjoncture, et sans arrét, sans
renvoi en masse d'ouvriers dans leg
temps de crise:

2. C'est que l'exploitation revienne a
aussi hon marché que possible ; c’est ce
qu'on obtient avec ce que les économis-
tes appellent “la loi du plus grand ren-
dement "

3. Clest qu'on réussisse a  prendre
pied sur les marchés déja occupés par la
concurrent.

Cela étant donné, l'industriel ou l'as
sociation d’industriels d'un pays protégé,
Jlorsqu'ils ont des commandes & livrer
sur leur marché national, se trouvent
dans une situation bien plus avantageuse
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