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Flche d'etabllssement des prlx a I’exportatlon
Comment etabllr les | pnx a lexportatton o

Un des premlers pas dans la

' * congquéte des marchés dexportatlon
. est I'établissément ou la fixation de .
- prix d'exportation qui tiennent compte ~ -
. de la réalité.. Trop Souvent; on établit
- le prix.des marchandises destinéesa
i lexportatlon sur la seule base du prix -
" au pays, auquel on ajoute les couts '
" du transport et de l'assurance.
- Parfois, le prix d’exportation est -

déraisonnablement élevé; parfois, il

*FICHE D'ETABLISSEMENT DES PRIX _-‘f S

A L'EXPORTATION (c a. fz)

o Date Mars 1983 Ref:6243° - -

" Nom du client : M. Achetéur, lmportat:ons Inc.
Adresse 162 boul Outre-mer Etranger

: Prodult ARTICLE D’EXPORTAT!ON '

;"Modalltes aux condf tlonsspeclales _ ' el
: Nombred mtes 1000 Po:ds bmt 64kg Volume 140 m

Artlcle . L ‘

,du marche d'exportation A

an(ScAN)' SR

L1390

ST est trop bas. Celui qui désire exporter- e o
. devrait se rappeler que les acheteurs: . " Coftset fret - _ :
. étrangers ont sous-la'main, 4 desfins 1. Codt unitaire avant benef‘ces 10000’ o
. .. de comparaison, les’ prix offerts Par . -2.- Bénéfice de 10% (p. ex) TR IO ‘1 000 - S
.. un-grand nombre de pays, et quils - - 3 'Commnssnonde l’agental'etranger de75% (p ex) 825 -
L cherchent & obtenir le meilleur - 4. Emballage maritime - 5
- marché possible. I faut donc . Lo 5"‘-Etxquetage ‘ a0
. maintenir les prix 4 I'exportationle =, L RROp
. 6. Marquage au stenal 0
- . plus bas possible, tout en conservant - 3. Cerda 5
. une marge raisonnable de profits, _’.cerc ge - _
‘certainement pas plus élévée que -+ 8 “Camionnage , . 2
-~ ‘danslecas des. ventes nationales. Leé - .'Transport jusqu'a lam mer: 6 $ par 1 000 Do

" fabricants qui veulent vendre & - - Yype de transport : train - T 6.

. Tétranger sur une grande échelle o 10 Frais de de‘harge'“e“t L2
doivent se rappeler qu'il faut d'abord ~ 1-Fraisdeterminus - .. R
songer a offrir des marchandises de - - - 2. Chargement long ou |0de . -0
qualité & un prix juste, et ils deyront - 13. Documents consulaires - © 50.°

' _redmre leurs bénéfices au rmmrnum., 14 Autres frais (telegramme, telephone) 4
. La'faxe fédérale de vente n'est pas- = -15-Fret maritime - 30 -
-apphcable aux ventes a I'exportation; . - 16 Commxssron du transttalre o 0.
“tous les’ frais de pubhcxte ajoutés au- -- : ;17 Assurance—credata l’exponatlon de1% (p ex.) - 100
* . prix de vente sur le marché canadien * 18, Frais de fi nancement pour les ventesa credlt : 400
1 - Adevralent @tre soustraits'du prix e Total des colits etdu fret ' - 12470
" debase avant de calculer le pnx a R ‘
*l'exportatlon , - ST Assurance ‘ ;" C
... Lafiche suivante peut vous servir 19, Assuranice maritime * .~ .- W T

" de modéle pour fixer, en fOIlCthIl de (a;outer 10% au total. des couts et du fret) S BNz

- lareéalits, les prix ar exportatlon de " Prime approximative - : ‘ Cooo BT

Co vos prodults - 7" Montant & assurer . L e -1 13854

- ' "; 20 Typed' assurances : tous nsques SR
On peut se procurer de plus B taux: 1% Prime 13854 -

. .amples renselgnements surle I Zux l fme SR -
financement des exportations dans - - - ,G'a" total (caf). : o 2 609
les pubhcatlons du MAECI (vou‘ - ‘Conversion dés devises canadlennes en devnses L

v A ' 104 203 zks .

L ’ParJR Arnold consultantélexportatron Lasquetl (Colomble-Bntanmque) VOR ZJO
e Cout, assurance, fret. ) . . :




