'AVANT DE S’ENGAGER

Une entreprlse qu1 s 1nteresse au marche mexicain. doit d abord se demander trés franchement
 si elle a ce qu'il faut pour réussir. Il peut s "agir de questions generales par exemple, en fonetion,
"-de vos objectifs de vente, de licence, d'acces aux marchés, ete., est-ce quen fait d’autres marches
‘ne correspondrarent pas mreux a vos object1fs° Autrement dit, pourqu01 le Mexrque° '

" En plus des pornts fondamentaux 11 faut repondre a dlverses autres questrons. ,

R 1 Connaxssez—vous quelqu un qui a fait affaxre au- Menque un entrepreneur de votre
" connaissarice ou quelqu’un que vous dvez rencontre aine. conference ouun semrnalre.
et qul connartrart ce marche° : :

E_ Avez -vous une idée du sucees que votre produrt ou service pourrart connaitre sur
e marché me‘ncmn'»’ Connalssez-vous la fagon de vous y prendre pour repondre
a ‘cette. questlon'»’ S

Comprenez-vous le marche mexicain de votre prodult ou servrce assez b1en pour
Yy fonetionner 2 l’alse'»’ o o

Pouvez-vous vous permettre de consacrer du temps a la recherche de debouchés ,
Jau Memque° Pour trouver assez de temps quelles activités devnez -vous sacnfrer° .

Combien pensez-vous qu’il vous en coiitera, en temps eten argent pour vous lancer
_en affaires au Me‘nque" Comment pouvez-vous le caleuler? -

Quand pourrez—vous récupérer ces cofits? Autrement dit, aprés combren de temps
votre 1n1t1at1ve au Mexique produrra t-elle des recettes° :

Est-ce que vos operatlons courantes vous permettent de couvrir ces frais? Vous
faudrait-il un ﬁnancement supplementa1re° Avez-vous des sources de flnancement
immédiates ou ev1dentes° - :

(|

Y a-t-il dans votre entrepnse quelqu un qui parle l’espagnol° Y a-t-ll quelqu un
qui a une experlence du Mexrque ou de l’Amerrque latine?

o o

Avez-vous les moyens d’affecter un employé 2 la recherche de débouches au-Mexique?
- Est—ce que cette’ personne a sufﬁsamment de pouvoir pour prendre des décisions? -



