slemier voyage, comme je l'ai déja dit,
non but était de faire connaissance avec
: certain nombre de maisons et deleur
presenter mes marchandises. En outre,
quand cela était possible, je m’arran-
ceais pour trouver quelle situation elles
occupaient sur le marché. Je me procu-
rais aussi le nom de l'acheteur de ces
naisons.  J'esseyais de savoir quelles
rarchandises elles achetaient et si elles
en Otaient satisfaites. A ma seconde
ournée, cette information me fut trés
utile et me rendit des services & chaque
visite subséquente. A ce second voyage,
on se souvint de moi dans certains en-
dioits; dans d’autres maisons il fallut
que je recommence tout de nouveau. De
temps 4 autre, je recevais de l'encourage-
ment, mais pas de commandes, sauf une
(que je recus grace A un renseignement
(ue m'avait donné mon gérant.

Je fis un troisiéme voyage immédiate-
nient aprés le second, ajoutant & ma liste,
comme auparavant, un certain nombré
de nouveaux noms. Aprés ma troisidm=
tournée, je rendis visite 4 chacune des
maisons dont j'avais ajouté les noms sur
mon carnet. Quand cette tiche fut fi-
nie, je sentis que j'avais une assez bonne
- liste d'acheteurs probables et que j'avais
représenté ma maison honnétement; j'a-
vais fait des connaissances, j'avais aussi
pris quelques petites commandes. Pli-
sicurs maisons m’avaient dit qu'elles es-
péraient étre blentdt sur le marché ot
(que javais une chance de prendre un
ordre. Je me sentis trés encouragé. Ce
aue je fis ensuite fut de répertorier de
houveau ma liste de maisons, en les ar-
tangeant d'aprés les rues ol elles étaient

situees; jlarrangeai ces noms suivant les .

nnméms.fme les maisons portaient, nu-
méros qui étaient inserits également en
tezard du nom de la maison sur la carte
des rues. Chaque rue avait sa quote-
part de noms, de sorte que le matin, je
Pouvais tracer mon itinéraire, en sui-
vant les rues, épargnant ainsi u% temps
considérable, parce que les visites de
chaque journée se faisaient toutes dans
un ('S!)a('e limité. Je m'apercus que je
POUVals couvrir mon territoire en bea'l-
(oup moins de temps que si j'avais mar-
¢hé au hasard. De cette maniére, je pus
«l‘;ms le courant & I'année, visiter plus
‘f" maisons et, par consiquent, avoir pius
de chances de prendre un plus grand
rembre d'ordres,

Je rése

. I'vals une partie de chagque jour-
Hee

: bour aller voir les maisons qui m'a-
talent dit qu'elles seraient bientot vsurle
mirché ou qui avaient demandé un ca-
luh'xguc.de prix.  J'avais toujours devant
L0 -1.1ne liste de ces maisons et je ne
tessals de leur rendr visite jusqu'a ce
'gtu' tout fit régle, S que j'avais fini
q e.|II(-1~ Voir toutes leg maisons dune
I‘nl'r-m’* Me indiquées gur morr répertoire,
i Taisais une maggfie au sommet de la
ses quand chaque carte était ainsi
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Notre manufacture se vante maintenant
d’avoir Poutillage le plus moderne au Ca-

nada pour la fabrication du Catsup. Nous

avons aussi un des meilleurs Préparateurs

de Catsup sur le continent.

marquée, je savais qu'il était temps de
recommencer ma tournée. Je me faisais
tcujours un devoir d'ajouter &4 ma liste
quelques nouveaux- noms, chaque semai-
ne. J'appris de mes collegues qu'une des
principales causes de plainte de Ja part
des clients provenait de ce que les mai-
sons de commerce ne tenaient pas tqu-
jours les promesses faites par leurs voy-
ageurs. -J'appris ainsi qu'ils perdaient
chaque jour des clients. Je fis des re-
cherchés dans mon livre et je m'apercus
qu'il y avait généralement de la faute du
vendeur et rmon de celle de l'expéditeur,
comme on avait voulu me le faire croire.
Le vendeur, semblait-il, faisait aux cli-
ents toutes sortes de promesses, puis ou-

. EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX

L’automne dernier nous avons acheté des
tonnes et des tonnes des plus belles Tomates
“Rose.” Elles ont été lavées, échaudées, pe-
1ées et épépinées, puis ont subi le procédé
qui consiste a en faire un Catsup de To-
mates Marque “ Crest.” Rien du gofit déli-
cieux de la tomdte miire n’en est parti et le
mélange des épices et condiments fait par
notre préparateur lui a donné un piquant
appétissant qui ne peut pas étre égalé.

~ Mis en grandes bouteilles de 14 oz , avet
une fermeture a vis, c’est 'un des empaque-
tages les plus attrayants qui aient jamais
été mis sur le marché. Nous garantissons sa,
pureté, et la propreté absolue de notre ma-
nufacture et de nos méthodes met ses quali-
lités sanitaires hors de doute. o

Emballé en caisses de deux doz., $1.00
par doz. f. o. b., Montréal.

THE 0ZO CO, LIMITED,
MONTREAL.

bliait tout, sans méme prendre la peine
de marquer sur la commande la date a la-
quelle les marchandises avaient été pro:
niises.

Voyant cela, jé pris la résolution que
les promesses que je ferais devraient’
¢tre tenues,.si possible.” Avec-ce but en
vue, je me fis un devoir de consacrer dix
minutes le matin 4 examines la eondition
dans laquelle se trouvait-e stock ; -
dessus, je basais mes prpmesses aux
clients pendant la journée et je ne pro-
mettais les marchandises que pour deux

‘jeurs plus tard qu'il n'était réellement

nécessaire. Sur ma feuille d'ordres, j'ins-
crivais la .date pour laquelle j'avais pro-
mis la livraison des marchandises. Cette
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