approbation de crédit du fabricant, et/ou de 3 Promptitude des paiements de sa
commission. Lorsqu’on commercialise un produit dans une nouvelle région, il est essentiel de
présenter des échantillons, dans toute Ia mesure du possible.,

L'importateur importe, stock, commercialise et livre les biens au détaillant.

les détaillants des liens de Partenariat beaucoup plus étroits, qui prennent la forme d’un meilleur
contréle du mouvement des stocks afin de réduire les frais liés 2 Ia Possession de stocks trop
abondants ou qui s’écoulent lentement. L’approfondissement du partenariat améne également
fabricants et détaillants a oeuvrer de concert en ce qui 2 trait au marchandisage en magasin, 2 la




