Jparce qu'ils ont su reconnaitre les avantages
de la numérisation avant leurs concurrents.

« Notre succés est dii en partie
au fait que nous sommes d

t v lécoute de nos clients. lis ont
tier, de bonnes idées et nous tenons
su compte de leurs suggestions
s lorsque nous élaborons
fre | nos produits. »
dewx — Robin Hayman, président
ens i et fondateur de Nanometrics.
Japon .
ar | |¢ Nous avons redéfini les standards de la

ftechnologie dans I'industrie sismologique »,
1 déclaré Robin Hayman, président et
fondateur de Nanometrics.

RAINBOW FARMS

{Une sensibilisation croissante 2 'importance
e la nutrition partout dans le monde a
argement contribué au succes de Rainbow
fFarms, qui cultive, récolte, transforme et
listribue des bleuets sauvages 2 partir
Upper Rawdon (Nouvelle-Ecosse). Petite
prtreprise agricole familiale 2 ses débuts,
celle-ci est devenue un producteur

(ui exporte actuellement plus de 90 %

e sa récolte en Europe, aux Etats-Unis et
en Italie. « Nos produits sont de toute

h premiére qualité; nous n"acceptons rien

de moins, déclare Ronald Weatherhead,
fondateur et président. La valeur nutritive

{de nos bleuets sauvages en fait un produit
unique. En utilisant des techniques de pointe
fpour le cultiver et le surgeler, nous ajoutons
. de Ia valeur 3 un célebre produit

7 .

60-600ssatis : le bleuet, »

—/ GROUPE SNC-LAVALIN INC.
) ix d'excellence pour l'ensemble
& {des réalisations
i Des pays partout dans le monde

recherchent de plus en plus l'expertise des
anadiens et le Groupe SNC-Lavalin, de

CanadExport

Montréal (Québec), est I'une des entreprises
en téte de liste. Le Groupe exporte
principalement son savoir-faire et ses
services plutdt que des produits. Une des
principales sociétés d'ingénierie et de
construction dans le monde, ses réussites

a l'étranger [ui ont déja valu deux Prix
d’excellence 2 I'exportation canadienne, et
un troisieme pour étre honorée au Prix
d’excellence pour I'ensemble de ses

réalisations. « A I'étranger, les gens aiment : | '

la fagon de faire des Canadiens et cela
nous confere un avantage, indique son
PDG, Jacques Lamarre. Nous sommes forts
sur le plan technique et nous avons

beaucoup d’expérience. C'est pourquoi
nos exportations ont doublé depuis 1988
et comptent maintenant pour 60 % de
notre chiffre d"affaires total. »

SCHULIE INDUSTRIES

Prix merite a lexporiation de ln SEE
pour les PME

Qu'il s"agisse de faucheuses construites

sur mesure ou d'épierreurs, Schulte
Industries sait vraiment déplacer des
montagnes. Cette entreprise d'Englefeld
(Saskatchewan) fabrique une gamme
diversifiée de matériel pour les secteurs
agricole, industriel et commerciel depuis
1942 et exporte depuis 1967. « Nous avons
di recourir & la commercialisation de nos
produits 2 I'étranger pour pallier au
ralentissement sur le marché national,
affirme Jim Camago, président de Schulte
Sales. Chaque année nous tentons de nous
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