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Le principal inconvénient de l'adoption d'une position de négociation, que certains

jugeront trop ambitieuse, dans un contexte de ressac anticipé dans la performance de

plusieurs économies latino-américaines, est qu'elle diminue les chances d'accomplir des

progrès rapides puisqu'elle va à l'encontre des intérêts et des préférences de plusieurs

pays de la région. Comme le démontre la période de pré-négociation de la ZLÉA de 1994-

1998, l'adoption d'une telle politique par le Canada et les États-Unis a occasionné

plusieurs contentieux avec les pays du Mercosur, entrainant un ralentissement des

négociations. Or, les promesses d'avancées significatives demeurent la condition sine qua

non permettant de justifier l'existence de la ZLÉA dans le cadre du système multilatéral

global.


