III - IMPORTATIONS AMERICAINES DE MATERIEL DE TELECOMMUNICATION

Ce chapitre fournit de 'information sur les tendances et niveaux récents des importations américaines,
ainsi qu’un sommaire des perspectives 2 court terme pour ce secteur. Lorsque les définitions du
secteur varient entre ces diverses sources, ou qu’elles ne concordent pas avec celles qui sont
généralement utilisées au Canada, ces différences sont notées, avec leurs incidences connues. Pour
rendre I’'information plus utile, nous mentionnons également les produits du secteur visés par le rapport
ainsi que la fagon dont ils ont été choisis.

DEFINITION DU SECTEUR

Les produits visés par ce rapport ont été choisis selon la valeur en douane des importations
américaines depuis le Japon, I’Europe et le Canada, déclarée par le département du Commerce
(USDOC). Par conséquent, les définitions du secteur utilisées par 1'USDOC ont effectivement défini
les produits (pouvant étre choisis) pour ce rapport. Le choix des produits s’est fait en examinant
d’abord tous les grands groupements de produits de 'USDOC, exprimés par des codes 2 4 chiffres
(par exemple, téléphone de ligne électrique et matériel télégraphique, et piéces afférentes, n.d.a.
[Amnexe A 764.4]). Lorsque les importations combinées depuis le Japon, I’Europe et le Canada
éraient importantes, la liste des produits a été raffinée au niveau plus détaillé et spécifique du code a 7
chiffres (par exemple, appareils téléphoniques et pitces [Annexe A 6664040]).

L’annexe 3 présente la liste des importations américaines, en 1987, de tous les produits ou groupes de
produits identifiés par un code a 7 chiffres qui appartiennent a la catégorie du code & 4 chiffres
sélectionnée pour le présent rapport. Pour effectuer le choix initial des produits ou groupes de
produits, un montant minimal de 80 millions de dollars US d’importation en 1986 en provenance du
Japon, de I’Europe et du Canada a servi de base. Toutefois, aprés consultation des représentants du
gouvemement et de I'industrie possédant une expertise dans ce secteur, d’autres produits et groupes de
produits ne répondant pas aux criteres susmentionnés ont été ajoutés A notre liste lorsqu’ils semblaient
avoir un grand intérét commercial. Par contre, on a laissé de c6té quelques produits ou groupes de
produits qui ne semblaient pas soulever un intérét commercial suffisant. On trouvera plus de précision
sur le processus de sélection dans la partie du chapitre 5 intitulée <<Contexte>>. En raison du
raffinement des descriptions de secteur et des autres rajustements, il se peut qu’il y ait quelques
différences entre les chiffres du présent rapport et ceux du Survol publié en juin 1988. Le cas
échéant, les chiffres indiqués dans le présent rapport ont préséance.



