Sur les six répondants qui n’importaient pas de pieces d’aéronef du Canada, deux seulement ont
déclaré étre intéressés a diversifier leurs sources d’approvisionnement pour inclure le Canada.
La principale raison donnée par ces importateurs était que leur société disposait de ses propres
fournisseurs ou encore faisait affaires avec une filiale ou une société-mere, de sorte qu’ils étaient
réticents a I’idée de s’approvisionner aupres d’autres fournisseurs.

La majorité des répondants ont déclaré qu’ils ne s’attendaient guére a des changements dans les
importations 1 la suite de I’ Accord de libre-échange entre le Canada et les Ftats-Unis. Cette
réponse peut s’expliquer par I’Accord de 1980 relatif au commerce des aéronefs civils qui
permet déja I’entrée en franchise des produits d’aéronef sur les marchés américains. Cependant,
selon les répondants, I’affaiblissement du dollar américain influence nettement le prix des
importations. Comme certains pays ont vu leur monnaie s’apprécier considérablement par
rapport au dollar américain, les fournisseurs canadiens pourraient bénéficier de la hausse des prix
des importations de ces pays.

Notre enquéte a permis de mettre en évidence certains créneaux pour les fournisseurs canadiens.
En effet, les entreprises américaines recherchent des fournisseurs de pieces de moteur, de
composants aéronautiques et de moteurs d’aéronef. L’information concernant les sociétés
désireuses d’importer ces articles est présentée a ’annexe 1. De plus, ’annexe 2 contient la liste
des soci€tés intéressées a se tourner vers le Canada pour diversifier leurs sources
d’approvisionnement.

Le ministére des Affaires extérieures recommande aux sociétés canadiennes qui envisagent
de communiquer avec une société américaine de consulter d’abord le délégué commercial
du bureau le plus rapproché de cette société afin d’obtenir des conseils, de I’aide et des
renseignements complémentaires. Les services commerciaux du gouvernement canadien
au Canada et aux Etats-Unis sont précisés a I’annexe 9.




