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Différents besoins et débouchés RFURN TO ARARTMENTALLIBRARY 

RETOURNERA LA BrBIlf.THEOUE J MIMSTERE 

nÉBOUCHÉ5 RÉGIONAUX AU MEXIQUE 

OANS CE NUMÉRO 

Le Conseil mexicain de l'investissement 

• NEMEX Plus • L'informatique 

N ombre de gens d'affaires cana-

diens ont découvert ces dernières 

années Mexico, Monterrey et 

Guadalajara. Quelques-uns d'entre eux 

sont plus familiers avec d'autres régions 

en raison de leur champ d'activité, mais 

pour la majorité des Canadiens, qu'ils 

soient exportateurs ou non, le reste du 

Mexique est terre inconnue. 

En fait, le Mexique compte 31 États 

ainsi qu'un district fédéral. Entre les deux 

littoraux au bord de l'Atlantique et du 

Pacifique, le Mexique présente des 

régions montagneuses habitées, 

des déserts, des plaines côtières, 

des centres urbains plus grands 

que ceux du Canada et des vil-

lages moins populeux qu'un 

immeuble d'appartements en hau-

teur. Le Mexique est un pays de 

contrastes, avec différents besoins 

et débouchés. 

Les exportateurs à la recherche de 

nouveaux débouchés devraient s'intéress-

er davantage à la diversité mexicaine et 

à la façon d'établir un premier contact 

avec les clients potentiels ou les 

personnes-ressources dans la région qui 

les attire. Bien que le Mexique ait porté 

une attention particulière ces dernières 

années au développement régional, il 

commence à peine à reconnaître le lien 

qui existe entre le commerce internation-

al et le développement régional. 

Au Canada, nous sommes habitués 

d'entendre parler des diverses initiatives 

de développement régional ou sectoriel. 

Au Mexique, le développement régional 

fait maintenant partie intégrante de  

l'élaboration des programmes, et la 

reconnaissance accrue des besoins 

régionaux peut ouvrir des débouchés 

aux exportateurs et aux investisseurs 

prêts à s'aventurer à l'extérieur des 

grands centres financiers et commer-

ciaux du pays. 

Le gouvernement Salinas, dont le 

mandat de six ans arrive à terme, a pré-

senté à son arrivée au pouvoir un Plan 

national de développement, communé-

ment appelé Solidariclad. L'un des prin- 

cipaux objectifs du Plan consiste à 

réduire les disparités régionales. A cet 

égard, Solidaridad met l'accent sur Ici 

modernisation et l'expansion de l'infra-

structure, le gouvernement considérant 

que l'amélioration des routes, du réseau 

d'électricité et d'autres infrastructures 

pourrait aider les communautés à 

développer leurs propres ressources et 

capacités. Le Plan est axé sur la partici-

pation des communautés; dans certains 

cas, on a entrepris des projets à la 

demande des autorités locales. Le Plan a 

remporté plus ou moins de succès 

jusqu'à maintenant; d'une part, les 

responsables du gouvernement ont 

admis que les événements survenus au 

Chiapas étaient la preuve que les 

mesures avaient été prises trop tard dans 

cette région, mais, d'autre part, tout 

indique qu'on a pu résoudre de nom-

breux problèmes. 

Le gouvernement fédéral du Mexique 

favorise également le développement 

régional au moyen de programmes 

d'encouragement. Le principe en est sim-

ple : la productivité est récompensée, les 

prix sont réglementés ou soutenus afin 

d'aider une région à développer ses 

propres ressources. 

Le nouveau ministre du SECOFI 
en poste à Ottawa, Jose Poblano, a 

indiqué que le projet de Centre de 

services aux entreprises {idée rela- 

tivement nouvelle pour le Mexique} 

permettra aux exportateurs et 

investisseurs étrangers de traiter 

directement avec les Etats mexi- 

cains. Ce projet n'en est qu'au 

stade de la conception, mais ses objec- 

tifs tombent sous le sens, et sa réalisation 

ne pourra que faciliter la tâche aux 

exportateurs et investisseurs étrangers. Le 

SECOFI prévoit constituer une banque de 

données à l'aide de l'information recueil- 

lie auprès des bureaux des gouverneurs, 

des ministres du Commerce, des Travaux 

publics et des Finances, ainsi que des 

entreprises dans chaque État. Ces don- 

nées serviront à déterminer leurs besoins 

et leurs ressources afin que les exporta- 

teurs et les investisseurs intéressés puis- 

sent les consulter et communiquer directe- 

ment avec les partenaires ou les clients 

potentiels dans les différentes régions du 

pays. On commencera à compiler les 
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