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Nous croyons bon de faire de nouveau remarquer ici que nous ne 
pouvons accepter d'abonnements dans les villes, à moins que ce ne 
soit de personnes propriétaires, locataires de fermes ou membres d’asso­
ciations agricoles, avicoles, d’élevage ou autres ayant rapport à l’agri- , 
culture.
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Indispensable au foyer ru 
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Don du représentant r

J. A. AUCLAIR, Me

12e prix.—Un agneau de race pure. Le gagnant pourra 
choisir entre les races Leicester, Oxford ou Shropshire.

13e prix.—Un couple de lapins Chinchilla, gracieusement 
offert par l’Association d’Éleveurs de Lapins de la Province 
de Québec, Sujets enregistrés d’une valeur de $25.

14e prix.—Une sertisseuse “Burpee”, utile dans tout 
foyer rural pour la mise en conserve des légumes et des vian­
des. Valeur: $22.

15e prix.—Un trio de volailles. Valeur: $10.
16e prix.—Un trio de volailles. Valeur: $10.
17e prix.—Un trio de volailles. Valeur: $10.
(Ces trios se composent d’un coq et de deux poulettes, 

et vous avez le choix dans les races Plymouth Rock Barrée, 
Island Rouge, garantis de race pure et provenant de bonnes 
lignées de pondeuses.)

18e prix.—Un cop de race pure. Valeur: $5.
19e prix.—Un coq de race pure. Valeur: $5.
20e prix.—Un coq de race pure. Valeur: $5.
(Vous avez le choix entre les races Rhode Island Rouge, 

Plymouth Rock Barrée ou Leghorn Blanche.)

1 Le Premier Prix de Semaine
C’est M. J.-Arthur Paquet, l’actif et dévoué président de la 

Coopérative Fédérée de Québec, qui a bien voulu contribuer per­
sonnellement le Premier Prix de Semaine, sous forme d’un chèque 
de $5.
, Ce, chèque sera remis à celui des concurrents qui enregistrera 

(le plus de points pour abonnements durant la semaine du 30 
décembre au 6 janvier.

Les abonnements reçus par le courrier de lundi matin seront 
comptés.

A qui le chèque de $5.. de M. J .-Arthur Paquet ?

L’INDUSTRIE OVINE.—Une vente de moutons en coopération.— 
Il y a des agronomes qui accomplissent leur tâche dans des régions 
reculées et souvent ingrates. Us ont des succès et réalisent en faveur 
de leurs cultivateurs des gains importants. C’est le cas de notre con­
frère Charles-Eugène Rioux, agronome de la division nord du comté de 
Champlain.

Voilà un agronome qui a réussi à mettre dans la tête de ses gens 
l’idée que leur région se prête, ici et là, à l’industrie ovine. On lui fait 
confiance au point qu’il, achète, pour les cultivateurs, une centaine de 
béliers de bonne lignée afin d’améliorer les troupeaux. Il fait compren- 
dres à tous l’importance d’avoir une race uniforme, d’alimenter conve­
nablement, de préparer à point pour le marché les agneaux, etc. De 
fait, il vient de prouver l’excellence de sa méthode d’éducation agri­
cole et de propagande chez les ruraux en vendant pour les cultivateurs 
vingt-trois chars de moutons, soit 2,324 têtes, avec un retour en argent 
de $18,775.24,—En plus, la vente des moutons en coopération, sous la 
direction de M. Rioux, a permis un surplus de 0.34 centins par livre, 
ce qui fait réaliser aux cultivateurs la jolie somme de $1,972.93.—Ceci 
en quelques jours, mais avec beaucoup de peine et de fatigue pour 
l’agronome qui n’y est pas strictement obligé. Il aurait pu donner une 
direction et laisser les gens s’organiser de leur mieux. Mais il a tout 
fait, pour prouver la valeur de la vente en coopération sur les marchés, 
et, la réussite est venue. Ainsi 95% des moutons de la région, sous la 
direction immédiate de l’agronome Rioux, ont pu être vendus avec 
avantage pour les cultivateurs.

Et ceci suggère tout de suite une réflexion: un agronome devient 
Voilà, n’est-ce pas, une liste qui est attrayante et qui justifie bien très utile, quand on veut s’en servir et il vaut beaucoup pour une 

le travail que vous pourrez vous imposer. région agricole progressive.—“Le Lien”.
Ce n’est pas tout. Il y en a, peut-être, qui pourraient se laisser Jean-Chs Magnan, Agronome.

Un candidat peut cependant être un citadin, pourvu qu’il tra­
vaille à recruter des abonnements à la campagne. Il n’est pas encore 
trop tard pour vous inscrire. Vous pouvez facilement rattraper le 
temps perdu.
f II est bien entendu qu’aucun membre de notre personnel ne peut 
prendre part à ce concours. Nous tenons absolument à ne donner prise 
à aucun soupçon de partialité, et c’est pourquoi nous avons pris cette 
décision.

Pour augmenter encore si possible l’émulation entre les candidats, 
les abonnements reçus seront computés chaque semaine, et un prix de 
valeur sera donné à celui qui nous en aura fait parvenir le plus grand 
nombre durant les huit jours écoulés. Ces prix de semaine sont en 
sus des vingt grands prix du concours.

Quant au tirage des vingt prix de cinq piastres, offerts par la 
Coopérative Fédérée de Québec, il aura lieu à nos bureaux samedi le 
29, et les noms des gagnants seront proclamés dans notre édition du 
3 janvier. D’ici là, ceux que le sort aura favorisés auront reçu leur 
chèque.

En terminant, disons que toute suggestion en vue d’assurer le 
plus grand succès possible à ce concours sera reçue avec gratitude.
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Le succès de notre concours de recrutement est maintenant assuré, décourager par le grand nombre des concurrents. Ils auraient tort. 
En effet, à date, plus de cent vingt-cinq concurrents se sont, inscrits. Personne ne travaillera pour rien. Tout concurrent qui nous fera par-- 
C’est dire que la lutte sera vive, serrée. venir au moins cinq nouveaux abonnements pourra choisir le prix qui

Quelques-uns ont un peu d’avance sur leurs concurrents. Mais lui conviendra dans une liste de cadeaux que nous lui ferons parvenir, 
cela ne veut pas nécessairement dire qu’ils décrocheront le premier Donc, vous n’auriez aucune raison valable de vous récuser après vous 
prix, à moins qu’ils ne persévèrent et redoublent d’efforts pour con- être inscrit. N’oubliez pas que le succès sourit toujours à ceux qui 
server leurs positions. En effet, il y en a qui se sont contentés de se persévèrent et mettez-vous à l’œuvre avec courage.
qualifier, se réservant de travailler activement après les fêtes. Si Ceux qui nous ont fait parvenir les solutions des Casse-Tete ont 
parmi ceux-là, quelques-uns réussissaient à prendre les devants, ce ne à leur actif 200 points. Ce ne saurait être un handicap prohibitif pour 
serait pas la première fois qu’on aurait vu les derniers arriver les pre- les nouveaux concurrents, puisqu’il leur suffit de nous faire parvenir 
miers. deux nouveaux abonnements pour compter 200 points en leur faveur.

A présent, il n’y a plus de Casse-Tête à résoudre, seuls comptent Voici d’ailleurs l’échelle de pointage:
les nouveaux abonnements. A l’œuvre donc, un bon coup de collier. Plus de Casse-Tête à résoudre:
les prix offerts en valent, assurément la peine. Songez, par exemple, ,T , , ..,
que pour récompense de votre travail, vous pouvez recevoir un super- Pour un abonnement d un an, 100 points.
be char Essex Super-Six, valant plus de mille piastres, et vous sentirez Pour un abonnement de deux ans, 150 points.
décupler votre ardeur. Les autres prix ne sont pas non plus à dédai- Pour un abonnement de trois ans, 200 points,
gner. Jugez-en par la liste complète que voici:

1er prix.—Automobile Modèle Coach Essex Super-Six, 
valant $1,095.

2e prix.—Une batteuse de grains “Québec”, de la 
Fonderie de Plessisville, valant $240.

3e prix.—Une fournaise à air chaud, sans tuyau, de la 
Fonderie de LTslet, Ltée, valeur de $150.

e prix.—Un épandeur d’engrais “Jutras”, de la Cie 
Jutras, Ltée, de Victoriaville, ou bien une installation d’é- 

{ "e table ou de sucrerie, au choix.
nbn 5e prix.—Un broyeur d’os “Savoie-Guay”, de la Com- 

-te i pagnie Savoie-Guay, de Plessisville, vale'ur de $130.
pac:

ments 6e prix.—Trente tonnes de Calco, l’amendement fameux
"‘ pour la production du trèfle, offertes par la Deschambault

Quarry Corporation, de St-Marc des Carrières.
7e prix.—Un veau de race pure, du printemps, valeur 

. . de $40.
8E& 8e prix. —Un veau de race pure, du printemps, valeur de 
a S $40.

-c S* 9e prix. -Un veau de race pure, du printemps, valeur de 
aux $40.
us 8

C (Vous aurez le choix entre les races Ayrshire, Holstein 
catic et Canadienne. Ce sera peut- être, pour les heureux gagnants, 
iés le point de départ de l’amélioration de leurs troupeaux et de 

( profits futurs qu’il est difficile d’évaluer.)
*ei. 10e prix.—125 poussins d’un jour Leghorn Blanc, gra- 
ini cieusement offerts par M. John-T. Charland, propriétaire de 
ne la Ferme Avicole St. Francis Poultry Farm, de St-François- 

rom: Xavier de Brompton, Valeur: $30.
inifo
liait lle prix.— Un couple de porcs Yorkshire du printemps, 
’ion. de la Ferme Provinciale de Deschambault. Valeur approxi- 
-éra.. . native : $25.
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