I

“LE-PRIX COURANT.—— = —

M ST

@ Boivin et Ole, Montréal .

A’ maison G. Boivin et Cie a été fondée, il y a déja

bon nombre d’années; par un des hommes les plus
connus et les plus. estimés de l'industrie canadienne,

M. Guillaume Boivin, actuellement ‘retiré des: affaires

aprés fortune faite.

Son fils, le chef actuel de‘la société; qui a appris les
~affaires & son école, n’a laissé perdre aucune des bonnes:
- traditions:de la maison. La spécialité ‘de la chaussure -
sans couture, d’aprés le procédé breveté par M. Boivin, . S€ 1 EaCHE FESESTHL AU CHSUILE, POUE AcAcYeR de
~assure toujours A la manufacture G. Boivin et Cie, une —remplir leur devoir de-bons-conseillers, qu'a leur vendre —
- - part considérable des commandes ducommerce de détail,

Canada, depuis Halifax juSqu'& 'Va'ﬁcuver et depuis
1la ligne 45e jusqu’aux mers polaires. Ses voyageurs, -

constamment sur la route, sont bien accueillis partout et
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" . P. G Bussidre ot Cie, Québeo.

—

TTNE des plus anciennes maisons de Québec, dans le

commerce des grains et farines, la maison P. G.

Bussidre et Cie, fondée en 1864, tient 2'la disposition des

marchands de la campagne, au commencement de la

- saison du printemps, un assortiment des plus complets et

des mieux choisis de graines de semence. Nos lecteurs ne

‘manqueront pas d’inculquer 2 leurs clients I'importance,

si-I’on veut avoir une bonné récolte, ‘de semer de bonne
semence. Il ne leur restera plus ensuite, pour achever de

:

des graines de la maison P.G. Bussiereet Cie. Elle tient -~ -

Mer Noire, orge, avoine, sarrasin ; de splendides graines
de1égumes : pois, féves de toutes couleurs, lentilles, etc.,

-.sont encore mieux regus lorsqu'ils se présentent une
seconde fois que la premiére, car les marchandises qu'ils -

~placent ne causent jamais le moindre désagrément’ au
détaéilleur, et satisfont toujours la clientéle la plus parti-
culiére, ~' L ‘

" Le fini et I'élégance de ses chaussures de luxe, sont

passés 2 1’état de proverbe dans le commerce, tandis que
. pour la solidité et la durabilité, ses chaussures communes

. ne sont surpassées par celles d’aucune autre manufacture.

Ne sacrifiant jamais la qualité des matériaux pour
~abaisser le prix de revient, la_maison G. Boivin ne fait
«de -pacotille & aucun prix ; elle cherche, au contraire,

et trouve toujours-la réduction du prix cofitant, dans"
le perfectionnement des procédés de fabrication, dans,

et d’excellentes graines fourragéres: graine de mil cana-
dienne et américaine, tréfle rouge et blanc, alsike, blé -

~d’inde pour silo, ainsi que les farines et les provisions.

J. A, Vaillancourt, Montréal
EPUIS 18_ansfqu"il.es,t dans le commerce des 'pidvi-
_ sions, M. J. A. Vaillancourt a toujours joui d’une
réputation commerciale sans tache et de la plushaute con-
sidération de tous ceux avecqui il a été en relations d’af-

faires. ~ Pendant cet espace de temps, aussi, ilasu acqué-
Tir une expérience consommée dans la vente des produits

laitiers et se faire une magnifique clientéle parmi les

1'¢mploi de la main d’ceuvre la plus experimentee et des

fabrigants—de—beurre-et-de-fromage—de—la-province-et—

machines d’invention la plus récente. - Toujours la pre-

“midre & adopter les nouveaux perfectionnements de

- P'industrie, elle a su également rester la premidre manu-
facture de chdussures du pays ; recueillant les premiéres

récompenses partout odl elle a exposé ses marchandises.

. 'Joseph Ward & Co., Montréal

M "WARD est un des plus-anciens négociants faisant le
; i« commerce de graines de semerices, ayant fait partie
déja de deux maisons dans ce commerce, avant de fonder
la maison qui porte la raison sociale actuelle. Il fait dans

d'Ontario. T 2R
Nous avons souvent, dans notre journal, exposéles
avantages qu'il y a, pour les propriétaires de beurreries
et de fromageries, 4 consignet ‘leurs produits 3 Montréal
4 un marchand qui pourra les vendre a commission.
Mais il est -nécessaire; lorsque I’on veut se prévaloir de
ces-avantages sans courir de risques, de s’adresser 4 un -
commissionnaire honnéte et solvable. - Ces deux qualités
ne font pas défaut 3 M. Vaillancourt, qui, outre la répu-
tation d’honorabilité qu’il a-su s’acquérir, posséde une

jolie fortune. Sa position ‘dans le monde du commerce .

peut étre jugée d’aprés le fait qu’il est depuis plusieurs
années, un des directeurs de la Banque d'Hochelaga, de
I’ Assurance Mutuelle de la cité de Montréal etc, etc.

cette branche une somme d’affaires considérable, impor- _La preuve de sa compétetice-.comme vendeur de beurre

tant de I'étranger et exportant des graines du pays.. Il

—ne fait affaires qu'avec les marchands et les cercles agri-

—;

— fromageries; ayant été un-des premiers—3—s'int

<

coles, ne vendant jamais directement aux cultivateurs.
Le commerce des graines demande chez celui qui s’y

:,_ livre, une grande expérience, . d’abord, et une grande
honnéteté, ‘car de la qualité de la semence dépend la

répolte,. c’e§t-§-djre'la fortune du pays. Il demande aussi

et de fromage c’est que, A chaque assemblée de 1’ Associa-

tion d’Industrie Laitidre, il est un des juges choisis par

I’association pour juger la valeur comparative des échan-
tillons exposés A ces assemblées. - * 4

M. Vaillancourt vend. aussi -aux fabricants de
beurre et de fromage les fournitures nécessaires a la
fabrication : 'boite 2 fromage, coton, présure, tinettes, sel

ble.
choses, 3 un haut degré; son capital est considérable ;
il est propriétaire des vastes magasins qu’il occupe, aux
Nos 321, 323, 325 et 327, rue des Commissaires, s’éten-
dant jusqu’a la rue St-Paul, et desservis*'par une ruelle
privée qui lui donne, une grande facilité pour I'expédi-

idéra M.~ Ward posséde toutes ces

© .tion de ses marchandises.

Il's’occupe aussi des fournitures de beurreries et
ESSET 2
~ Pindustrie laitidre ; il a vendu 4 commission le produit
‘province,

Febvre. : '
M. Ward'est également un des principaux capitalistes

 intéressés dans V’entreprise de la Glaciére de Montréal
(Montreal Cold Storage Company) dont nous avons
. donné une description I'automne dernier. O

de -

. pouvoir.d’eau pour ses ateliers. .

Higgin et sel Ashton,-etc., etc. . .
“11 vend également 4 commission -les autres produits de
la campagne : ceufs, volailles, porcs, ete.

Granby Rubber Co.

ES articles en caoutchouc de la

acqy 4 aeépu!

marché la premitre place comme articles solides et & bon

de-la—deuxitme-fromagerie-coopérative-établie dans la—marché. Les claques Granby sont absolument populaires
qui appartenait & un M. Blondin, de la Baie du

et les marchands de chaussures sont forcés de les ténir en
stock. D’ailleurs, le chiffre de ventes de cette manu-

" facture a tellement augmenté qu’elle est obligée de cois-

truire de nouveaux -ateliers, et ‘elle est en négociation.
avec la municipalité de Granby pour établir un nouyeau
o



