ETALAGE

Un des facteurs los plus importants pour l'augmen

tation du chiffre des affaires ot 1'¢ tablissement d'un bon
commerce, d'un commeree actif, ¢'est un fait reconnu
consiste dans l'art de fuire Métalage des vitrines

Il w'est pas un département jui ait fait autant de
progres que celui qui s'adresse diroctems nt & la foule
le département chargé de 1'étalag

Aujourd’hui, | magasin est tout en glace ; antrefois

il 0’y avait de glace que pour la vitrine de la fagade
Autrefois, seules les mnison faisant le eommerce e
nouveautés s'occupaient d'orner leurs vitrines d'une
niere attrayante ; aujourd’hui 'nrt e 'étalage
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tion aussi intense qu'une vitrine
chie, avee art

C'est une publicité dont la
goer bien qu'elle n'atteigne

celle des passants
de tous les marchands, les petits comme les gros.
assurément la publicité qui eofte |
serait-ce pas 1A, unc des raisons pous lesquelles tant de
marchands la négligent

Le but de la vitrine est
partie des articles qui se vendent dans les magasins, avee
les prix auxquels ces articles se vendent ; d'attirer I'at
tention du public sur Je magasin dup-m r des mar
chandises susceptibles d'exciter la cony oitise des passants

Clest vers ce but que se concentrent ou, du moins, doi-
vent se concentrer tous les efforts.

L'objectif principal des étalagistes qui ont le plus
succes, comme celui des annonceurs classés parmi |

eu d'éléments d'attrae
disposée avee goit
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valeur n'est pas & dédai
quune fraction de clientile
Celle-la, du moins, est i la portée
Clest
moins cher, Ne

de montrer anx passants une
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meilleurs, ¢

nsiste a produir lque ehose qui fasse

parler les gens qui cite leur curiosité, éveille leurs
désirs et lemr admiration ot finulement entraine leur
clientele

Une vitrine bien arrangée est souvent plas éloquent
jue le meillear des comm s

Les marchandises doivent ity lisposées de telle sorte
jue les gens éprouvent le désiy les posséder et ee sen
tment, tot on tard, finit par amener un achat

Le résultat de cet étalase aura pour effet de faire une
vente dircete et immédiate i toutes les personnes ayant
les moyens de satisfaire un besoin, un désir un eapriee
du moment

Cenx qui ont & faire des combinaisons et & caleuler
avant dacheter, se vappelleront le magasin et les mar
chandis ‘rn;lr‘n,v apres qu'elles anuront lispara de la

vitrine

Lrtistiques pour Vitrines

D'autres personnes

ront part & leurs amis et connais
attraction qui aura frappé leurs regards ot
les induiront & faire des nchats
D'une maniére on d’une autre I'étala,
affaires, va que I'snnonee varie
Successivement lny
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blicité ainsi intelligemment faite
soins du public, dans une certaine
et ne manquers pas d'amener la foule

répondra i tous les be
ligne de commeree
au magasin

Il'y a différents moyens de
part des passants. Devant une exposition dun stock
immense d'un article Jdéterming, e public s'arrétera,
comme il s'arréte pour admirer un géant ou tout autre
objet remarquable par des dimensions extraordinaires,
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des marchandises exposées—c'est dans ce genre de déco-
ration que le gofit de V'artiste peut se donner libre car-
riére,—soit par une habile opposition des couleurs claires
et foneées, par l'imitation de certains ohjets uu moyen

provoquer l'intérét de la




