propos de cette brochure /

« NOoUS OFFRONS UNE VASTE
GAMME DE POSSIBILITES AUX
ENTREPRISES CANADIENNES
AUX ETATs-UNISs. »

David Rodearmel

Vice-consul des Etats-Unis

Ambassade des Etats-Unis

Ottawa (Ontario)

Beaucoup d’entrepreneurs se préparent
relativernent peu‘é pénétrer le marché
américain et sont dégus lorsque leurs
efforts n’aboutissent pas et ne pro-
duisent aucune piste. Les exportateurs
expérimentés soulignent qu’il faut

habituellement étre trés préparé.

La présente brochure indique ce qu’il
faut prendre en considération lorsque

vous &tes prét 2 aller aux Etats-Unis.

Si vous commencez seulement & songer
au marché américain, lisez les
brochures rouge et jaune avant

celle-ci.

Elles traitent d’aspects fonctionnels par- -
ticuliers de votre entreprise comme la
planification stratégique, le développe-

ment du marché et les opérations.
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