Les sigles usuels

L'emploi des sigles est répandu dans le présent guide. Les sigles les plus

cités sont énumérés ci-dessous, accompagnés du titre dont ils sont 'abréviation.
ACDI Agence canadienne de développement international

ACl Appel a la concurrence internationale

BAID Banque africaine de développement

BAsD Banque asiatique de développement

BDC Banque de développement des Caraibes

BID Banque interaméricaine de développement

CCC  Corporation commerciale canadienne

IFI Institution financiére internationale

MOS Etat mensuel des projets

Ministére de I’Expansion industrielle régionale

OIPP  Operational Information on Proposed Projects

ONU  Organisation des Nations Unies
Programme des Nations Unies pour le développement

SEE Société pour I'expansion des exportations

NOTE

I. A moins d’avis contraire, les sommes mentionnées dans le présent guide
sont exprimées en dollars américains.

2. La Partie Il renferme la plupart des adresses, des numéros de téléphone et
des adresses télégraphiques des organismes décrits dans le guide. Les
autres adresses sont indiquées dans le texte.

Le but du guide

Le présent guide vous ouvre les
portes d'un marché d’exportation qui
atteint 24 milliards de dollars par
année : la communauté des pays en
développement. C’est un marché
unique pour vos biens et services
puisque les projets sont consolidés
par d’'importantes banques multilate-
rales de développement appelées
institutions financiéres internatio-
nales (IFl). Ce mode de financement
garantit le paiement de tous les
biens et de tous les services fournis,
et il énonce clairement et au profit
de tous ses procédures de passation
des marchés.

Le guide examine les marchés des
biens, de I’équipement et des ser-
vices connexes, ainsi que des travaux
de génie civil financés par les cing
IF| dont est membre le Canada — la

Banque mondiale, la Banque intera-
méricaine de développement (BID), la
Banque asiatique de développement
(BAsD), la Banque africaine de déve-
loppement (BATD) et la Banque de
développement des Caraibes (BDC)
— ainsi que par le Programme des
Nations Unies pour le développement
(PNUD), qui compte le Canada parmi
ses plus importants bailleurs de
fonds.

La premiére partie du guide décrit
les étapes que vous devez franchir
pour qu’'un pays emprunteur d'une
IFI vous attribue un marché. La
deuxiéme partie vous renseigne sur
chacune des IFI et sur le PNUD et
ses agences connexes, tandis que la
troisiéme partie contient les noms,
adresses et numéros de téléphone des
divers organismes cités dans le guide.




