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) LE MONITEUR DU COMMERCE.

8"?‘ﬁens dans le commerce viennent vous
"‘:1?1: En poussant comme vous le faites &
ams re les magasins plus attrayants par des
Méliorations luxueuses, des devantures
4dmettant beaucoup de lumiére, des étala-
8es fréquemment changés, ne craignez-vous
3 d'entrainer a la faillite ceux qui sui-
falent vog avis; car enfin nos péres, dont
22::: s}livons les coutumes, n'avaient pas re-
. 'S4 ces moyens ni & la publicité ; ils se
xsa‘fmt que bonne marchandise n'avait pas
%0ln d'enseigne. Ce qui suffit aux péres
c(;:: St‘lfﬁre aux descendants et notre vieille
Ntéle sait bien trouver son chemin chez
e(:ll;lsl’ 8ans que nous annoncions dans les
€S et dépensions en peinture et en
ett‘f’yages, fréquents.
Scidément il est bien difficile
tle monde.
8til bien vral qu'un journal de com-
"¢ donne prise & tant de critique et que
xxm'f'ch&nd qui le lirait assidument n’en
&el'alF aucun profit ? Sans doute, un jour-
teu;ﬁs‘ll S’a.dres.se’é un grand nombre de lec-
Mereg dans. dlﬁ'ere‘ntes bmn‘ches de (3011}-
%t po Publie parfoxs des articles sans n'lte-
nte“P certaing abonnés.’. dont‘ lfas aﬁl}xres
énér; dehors de I.a ql.lestl()l.l tralt.ee. Mais en
thag, t'::)"Gtte pub!xcatxon qui pz.zrv1ent au mar-
us les huit jours ne lui apporte-t-elle
o gec::;l]me un écho de ce qui se passe dans
e d’affaires qu'il poursuit. Les notes
[flef_‘ciales le renseignent sur une foule
naitrita,lls qu'ils est toujours utile de con-
Vran, J ©lles 8largissent son horizon, ou-
Cer; U’Ouv.elles séries d'idées, le sortent
1 @ etroit dans lequel il est confiné et
n Achent 4 1 vie et au mouvement gé-
traj e::s affaires. .Les ar'tic'les’ @ditoriaux
Plyg ou ce.s que‘stxons q'm intéressent de
Cupg l’a;nm.ns prés tout (Elin)”en que pr{eoc-
il % er’111” ou la prospérité de sa nation.
Parg; ng €erits en dehors de tout esprit de
’ ©88 articles permettent au lecteur de
q“’elll::r uﬂ? opinion d’autan!’, plus saine
bagg 8t dégagée de toute influence et
Sur Texposition désintéressée des
e "eVl\.le c'omfnerciale fie la ville ne
tuag; s é’aﬂ 4 lui faire connaitre les fluc-
Bur o, o€ la place, mais en le renseignant
gy, t:il:; se Passe dans les grands centres
%udarité ;; elle lui montre, par suite de sa
d,ébl’&n] € tous les Etats, qu'il n'est pas
U g ®ment financier qui se produise sur
tioy N N du monde sans que les vibra
ellg ) ie en étendent 4 tous les autres ;
8ong eé) ermetlain-‘!i de prévoir les convul-
dy Buy e:::Ilercn’ales, comme les indications
Wag ingt méteorologlql‘xe de Toronto ou de
turpy,: © 8 @0noncent & l'avance les per-
10ng i
Qiype atmosphériques. Les cotes du
log, .- QU Ppays et de Pétranger ainsi que
loy, OCOUI'ants le renseignent- sur la va-
“Ompyg her aux articles de son magasin,
;o % annonces des manufactures le

)|
€nent, sur Jeg objets nouveaux qu'il
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e
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‘et la distribution du produit.

pourrait ajouter a son commerce, sur les
relations nouvelles qu'il pourrait se créer,
sur les débouchés qu'il trouverait pour les
produits de son voisinage.

Il'y a beaucoup & glaner dans la lecture
d'un journal commercial pour tout lecteur
qui tient & se tenir au courant de son com-
merce. Les annonces sont pour un mar-
chand un direclory toujours récent, puisqu’il
est remis & jour toutes les semaines et sont
en méme temps un moyen de se créer des
relations. Ceux qui annoncent, ont é&vi-
dement un but, celui de faire connaitre ce
qu'ils produisent, s’ils sont fabricants; ce
qu'ils vendent, g'ils sont marchands. Ils
s'adressent 4 ceux qui ont intérét a étre
renseignés sur leur production ou leur stock.
Qui a plus d’intérét & connaitre ce qui se fa-
brique qu'un marchand toujours & la recher-
che de la place on il peut acheter & meilleur
marché, toujours en quéte d’inventions ou
de perfectionnements qui améliorent la qua-
lité, I'usage des objets qu’il vend. Quel in-
térét offrent donc pour lui, les annonces
d’'une province voisine ou lindustrie est
plus développée que dans celle-ci, ol la fa-
brication, se faisant sur une plus grande
échelle, s'opcére 4 plus bas prix et o trés
probablement, ceux qui approvisionnent son
stock vont acheter eux-mémes pour lui re-
vendre a profit.

Pourquoi, 4 la lecture de l'annonce d’un
article dans sa ligne, le marchand n'écrit-il
pas a Pannonceur, lui demandant des détails,
son catalogue, son prix, établissant ainsi une
correspondance directe entre la production
Des relations
se forment ainsi, des échanges d'idées ont
lieu; le marchand introduit des articles
nouveaux dans son milieu, il se crée une ré-
putation d'étre au courant de tout ce qu'il
produit. Le fabricant lui consigne quelques
articles ou les lui vend & trés bas prix pour
les faire connaitre ; et le marchand se crée
ainsi une spécialité.

Dans tous les cas, il y gagne toujours ce
qu’apporte le contact des hommes actifs: le
désir de s'élever, d’agrandir le cercle de ses
reiations, le besoin d’agir.

Il faut donc lire les annonces avec soin,
mais il ne faut pas se borner 1a il faut écrire
4 eeux qui annoncent, se renseigner prés
d’eux, cherchier quel profit peut donner
l'introduction de l’objet annoncé; en un
mot, faire en sorte que I'annonce que vous
lisez vous devienne aussi profitable que l'in-
tention de Pannonceur est qu’elle le soit &
lui méme.

BANQUE PE MONTREAL.

Assemblée générale annuelle.
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L’assemblée générale annuelle des action-
naires de la Banque de Montréal a eu lieu hier
midi dane la salle des direeteurs. Un grand
nombre d’actionnaires étaient présents, au

n.mbre desqu:cls T'on remarquait: L’Hon.
D. A. S8aith, MM. George Stephen, George
McCrae, C. B, Alexander Murray, Robert
Anderson, Alfred Brewn, Henry Joseph, C.
F. Swithers, W. B. Cumming, James Bur-
pett, R. A. Lindeay, H. Yates (Brantford),
Gilbert Scott, Hugh MacKay, Geo. A. Drum-
mond, Hon. 8éna.eur Ryan, James Taeker,
Hector MacKenzie, Hon. John Hamilton,
Thos. Cramp.

La céance fut ouverte par M. Henry Joseph
qu propois qae M, C.F. Smithers prit le
fauteuil, .

Cette motion fut adoptée, et M. Smithers
ayact pris le fauteunil, il dit que le premier
ordre da jour était 1’€lection des scrutateurs.
Il suggérera que Mr W. B, Cumming et M,
James Burpett soient choisis pour agir en
cette qualité, et que M. Lindsay soit nommé
secrétaire,

M JcsgpE—Je suggédrerais aussi que les
scrutateurs regoivent instruction d’enrégistrer
le nombre total des votes donnés et le nombre
des votes en faveur de chaque candidat.

Ly PrzsipeNt — Vous feriez alors mieux
de progposer la motion pour la nomination
des scrutateurs, avec addition que vous sug-
gerez.

M. JoskpH proposa alors les messieurs sui-
vants soient nommés pour agir comme scru-
tateurs :— MM. W. B. Cumming et James
Burnett, et qu’ils regoivent instruction d’enré-
gistrer le nombre totaljdesvotes en faveur de
chaque candidat.

M. GiLserT ScotT seconde la motion,

M. Mvrravy—Je ne sache pas qu’il y ait
aucune objection & ce mode de procédure,
mais je ne sache pas aussi qae cela soit la pro-
cédure suivie en pareil cas.

M. Josepr—Il n’y a pas une seule assem-
blée de cette nature tenue aux Etats-Unis od
le nombre total des votes donnés et le nom-
bre donné pour chaque candidat ne coient pas
rapportés par les serutateurs.

M. Mvaray.—Jd’igoore la maniére dont on
procéde aux Etats Unis, et je n’avais pas
’intention non plus d’y aller chercher des pré-
cédente. Il est plus dan: mon habitude d’assis.
ter & des asremblBes publiques en Canada.
Ce que je désire savoir, c’est ceci, cette propo-
sition est-elle ouiou non conforme aux usages
de_cette banque,

Le Prisinext.—~Non, telle n’a jamais été
la_coutume suivie dans cette banque.

M. CummiNG.-~Je ne crois pas qu’il serait
désirable d’adopter la mesure que I'on pro.
pose. D’aprés mou expérience dans l’espace
de ces quelques derniers mois, je sais qu’un
condidat n’a obtenu une seule voix.

L PrEsipent —Ii y a beaucoup de chose
dans ce que vient de dire M. Cumming On
ne devralt rapportsr tout simplement que les
votes des candidats élus, :

M. Georck STEPHEN — Je suis parfaitement
d’accord avec ce qu’a dit M. Cumming, et je
pense que &i 'on consultait Popinion de I’as-
semblée, cette opinion serait en faveur de ’ag-
cien Fystéme que nous avons eu I’habitude
de suivre jusqu’a présent.

.M. Yares—Pourquoi adhérons-nous & I’an.
cienne méthode &'il est prouvé gu’elle est dé-
fectuense ? Qu’on rapporte les votes donnés
poar chaque candidat, et le total des votes
enregistrés.

.M. McOraE — Je désire comprendre dis-
tinctement ¢i la motion de M. Jo:eph tend &
ce que chm}ue vote enregistré soit rapporté
ici aujourd’hui. B8i oui, je m’y oppose, car
la chose pourrait ne pas étre trés agréa-
ble pour certaines personnes qui pourraient
ne recueillir qu’'un seul vote en leur faveur,
Pour ma part je sws glutﬁt en faveur de la
méthode qui consiste & rapporter le nombre
des votes donnés aux messieurs élus.

(Applaudissements.)

Lz Presipext—Je ne pense pas qu'il y ait




