Section 10 : Négocier et conclure une entente
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Une bonne compréhension des questions culturelles est essentielle pour
négocier une entente commerciale au Mexique. La société canadienne qui

maitrise ¢

ette dimension des affaires accroit sensiblement ses chances de

conclure une entente, mais, de plus, cette entente répondra bien a ses
besoins et a ceux de son nouveau partenaire et réduira au minimum les
risques ultérieurs d’incompréhension.
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