des passibilités de coentreprises pour les
entreprises étrangéres. Les entreprises
appartenant @ des inféréts mexicains sant
surtaut cancurrentielles dans les damaines
de I'équipement & plus faible valtage et
certaines d'entre elles aimeraient élargir leur
gamme de produits gréce @ des ententes
exclusives avec des producteurs étrangers.

Les entreprises canadiennes et américaines
disposent d'un avantage sur le marché &
cause de la faiblesse des tarifs dauaniers
décaulant de I'entrée en vigueur de 'ALENA
et de la similarité des narmes électriques.
On estime également que I'ALENA canfére
un avantage aux entreprises canadiennes
puisque cet accard camprend des dispo-
sifians permettant de cantester les décisians
d’achats des arganismes gauvernementaux.

]
LE FINANCEMENT

La Comisién Federal de Electricidad [CFE],
Cammissian fédérale de I'électricité, prévait
financer I'essentiel de san expansian &
venir de fagan directe au mayen d'emprunts
accardés par les banques de dévelappement
internatianal, au de fagan indirecte, en
demandant aux pramateurs de financer des
prajets clés en main. Les autres acheteurs
d'équipement servant & la productian et &
la distributian d'électricité paient narmale-
ment leurs achats @ I'étranger au mayen de
letires de crédit ou de traites bancaires
irrévacables.

Lo Société paur |'expansian des expartatians
du Canada (SEE) finance enviran la maitié
de foutes les expartatians de marchandises
a destination du Mexique au moyen d'une
ligne de crédit de 30 millians de ddllars
US. Lo SEE préte directement aux banques
mexicaines, qui préfent a leur tour aux
acheteurs mexicains, dant la CFE fait partie.
Les candifians avantageuses de crédit can-
senfies rendent les entreprises canadiennes
plus cancurrentielles sur les marchés
mexicains.

Lo Banque mandidle est également un gras
préteur au Mexique ef, au caurs des der-
niéres années, elle a financé des prajets de
transmissian et de distributian d'une valeur
d'enviran 100 millians de dallars US. Elle
devrait cansentir d'autres préts, totalisant
450 millians de dallars US, & des prajets de
distributian d'électricité au caurs des deux
premiéres années suivant I'électian de 1994,
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LE CADRE REGLEMENTAIRE

L'équipement électrique imparté au
Mexique dait se canfarmer aux narmes
techniques pertinentes cannues saus le nam
de Normas Oficiales Mexicanas (NOM).
Avant d’exparter au Mexique, le producteur
dait abtenir un certificat de canfarmité
auprés du Secrefaria de Comercia y
Fomento Industrial (SECOFI), Direccién
General de Normas, Secréfariat au
Cammerce et au Développement industriel,
Bureau des narmes. Un grand nambre de
narmes mexicaines sant identiques & celles
en vigueur aux EtatsUnis mais certaines
ressemblent aux normes eurapéennes.

Avec I'entrée en vigueur de FALENA,
chaque pays canservera ses prapres
narmes mais celles<i ne pourrant pas servir
a freiner les échanges cammerciaux entre
les trais pays. Les entreprises canadiennes
peuvent prapaser de nauvelles normes, ou
faire des cammentaires sur les narmes a
I'étude, au méme titre que les entreprises
mexicaines.

Actuellement, il faut expédier des
échantillans a un laboratoire mexicain
paur qu'il procéde & des tests mais, d'ici
quatre ans, le Mexique devra se canfarmer
au systéme maintenant en vigueur aux
EtatsUnis et au Canada qui prévait qu'un
labarataire unique peut certifier un produit
paur la vente dans les trais pays.

I
LES STRATEGIES DE .
PENETRATION DU MARCHE

Une des caraciéristiques marquantes du
milieu des affaires mexicain est que
I'homme d'affaires mexicain préfére traiter
des affaires avec des gens qu'il cannait. Il
faut qu'une entreprise engage du temps et
des ressaurces pour faire la preuve qu'elle
s'engage de fagon durable sur le marché
mexicain et paur apprendre & connailre ses
clients et ses partenaires éventuels dans ce

pays.

Il est essentiel d'avair une présence locale,
en particulier parce qu'il est indispensable
de suivre les annances hebdamadaires
d'appels d'offres de la Camision Federal de
Electricidad (CFE], Cammissian fédérale de
'électricité. Les acheteurs mexicains
s'intéressent également a la salidité de

LE SECTEUR MEXICAIN DE LA PRODUCTION ET DE LA TRANSMISSION D’ELECTRICITE \5

I'implantatian des faurnisseurs étrangers. lls
veulent acheter auprés d'entreprises qui
resterant la paur assurer le service aprés-
vente de leurs produits.

Les sociétés canadiennes qui veulent
pénétrer le marché mexicain devraient
prendre les mesures nécessaires pour
dispaser d'une représentatian au mayen
d'un agent local au parficiper & une
coentreprise avec une société mexicaine.
L’Ambassade du Canada & Mexica et la
Cémara Nacional de Manufacturas
Eléctricas (CANAME), Chambre natianale
des fabricants de produits électriques,
peuvent tautes deux étre utiles pour établir
les cantacts nécessaires.

|
OU OBTENIR DE L’AIDE
ADDITIONNELLE

MINISTERES ET SERVICES DU
GOUVERNEMENT CANADIEN
AU CANADA

Affaires étrangéres et Commerce
international Canada (AECIC) est le
ministére du gauvernement fédéral
canadien auquel il incombe le plus
directement de travailler au dévelappement
des échanges cammerciaux. Pour abtenir
des conseils sur la fagon d'exparter, an
cammencera par s'adresser @ I'InfoCentre,
qui est en mesure de danner des
renseignements sur les programmes et les
services touchant aux expartatians. Ce
centre aide & trauver rapidement des
solutians aux prablémes d’expartatian, &
accéder au réseay de renseignements
cammerciaux d’AECIC. Il peut aussi faurnir
aux entreprises intéressées des publicatians
spécialisées dans le damaine des

expartatians.

InfoCentre

Téléphane : 1-800-267-8376 au
(613) 944-4000

Télécapieur : (613) 9969709

Faxlink : (613) 944-4500

La Section des affaires commerciales
de 'Ambassade du Canada & Mexico
assure la pramatian du commerce avec le
Mexique. Plusieurs délégués cammerciaux
travaillent & I'Ambassade et celle<i @ un
bureau satellite @ Manterrey. Les délégués
cammerciaux affrent toute une gamme de
services dant la mise en contact de sociétés
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