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LA GUERRE AUX MEDICAMENTS
PATENTES

Anx Etats-Unis et dans la province
d'Ontario, médecins et pharmaciens'sont
cn mouvement pour restreindre le con:
merce des médicaments dits patentés.

Nous avons sous les yeux une petite
brochure intitulée “Les projets législa-
lifts de I'American Medical Association, "’
publiée par le *“National Druggist,” de
St-Louis, Mo. Cette brochure est d'un~
lecture trés intéressante et trés édifiante
e méme temps.

Nous nous souvenons que, quand nou s
avons combattu la prétention de 1'Asso
ciation des pharmaciens de faire inter-
dirc 4 tout autre qu'a un pharmacien
diplomé et licencié, la vente des méde
cines patentées dans la province de Qué
bee, les pharmaciens invoquaient 1'in
tret publie, quand leur intérét seul était
enejen.

\ux Etats-Unis, le méme fait se re
produit: toutefois, ce ne sont plus les
phirmaciens, mais les médecins qui in-
‘otient Tintérét publie.,

L. cas non plus n'est pas exactement
lv‘mémo. Iei, les pharmaciens vou-
liient conserver le monopole de la vente
des médicaments patentés, la-bas les mé-
decins vont plus loin, ils veulent suppri-
er les médicaments patentés.

IIJ.\merican Medical Association a, en
CIhet nommé un comité de législation

f. i adopté une résolution qui se résume
HITIN

“Que lé Comité de Législation de I'A
M :\. use de son influence auprés de 1a
profession médicale entiere pour obtenir
‘e Législatures  des divers Etats un
e antant que possible uniforme, prea-
“Hvant que tout médicament — patent*
.‘lv ume formule exacte du contenu im-
nee sur chaque paquet original et
le contenu soit conforme a la for-

1
s

‘e le Comité présénte un mémoire
fongrés pour qu'il passe une loi pr
“ht que tout médicament patenté ot

e
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toute matiére d'annonce y relative qui
ne remplirait pas les conditions précé-
dentes, soient exclus du transport pa
la malle aux Etats-Unis et du commerce
entre Etats.”

Voyons maihtenant ce que disent les
médecins des Etats-Unis et leurs jour-
naux au sujet des médicaments patentés
et nous saurons par cux-mémes ou ils en
veulent venir en demandant des lois dans
le sens de la résolution ci-dessus rappor-
tée:

“Demandez & n'importe quel pharma-

. cien ce qui arrivera si vous preserivez

a un patient L'un quelconque de ces md-
dicaments patentés. 11 vous dira qu'au
moment voulu, le patient, ou sa femme,
ou sa mere, ou ses enfants, ou ses
soeurs, ou ses cousins, ou_ses tantes, ou
les amies de sa femme iront au magasin
et acheéteront davantage de cette méme

drogue — mais sans prescription. En
d'autres mots, vous perdez un patient.’
[California State Medical Jonrnal, sep-

tembre 1905].

Il faut bhien que le médeein vive, n'est
il pas vrai? et pour cela il ne faut pas
que les pharmaciens eux-mémes puissent
vendre des médecines patentées. En ef-
fet, on trouve dans le Journal de I'A. M.
A. du 18 mars 19¢5, page 8§94, “que le:
pharmaciens coupent la gorge me
decins en vendant des médecines paten-
tées.”

Dans le meme jouwrnal, 10 juin 19(5, le
Dr. Horatio C. Wood, jr., un des princi-
paux chefs de la croisade, fait un calcul
du montant dépensé en publicité pour
les seules “proprietaries medicines™ et
dit que ce montant de publicité “repré-
sente exactement le montant qui n'entre
pas dans‘ les poches des médecins.”

Le 9 septembre 1905, page 801, le mé-
me journal dit aux docteurs que ce de-
vrait étre une reégle de ne remettre an-
cun médicament patenté a un patient
dans son empaquetage original—" cetle
précaution  ctant prise pour empécher
ultériewrement d'acheter le mdédicament
sans ordonnance."”

Le Dr. H. C. Wood cité plus haut it
encore le 10 juin 1905 dans le méme or-
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gane: “En vérité, I'emploi de ces spécia-
lités a noms de fantaisie est une tenta-
tion directe a la “Self-medication” grdice
a laquelle, naturellement, le docteur est
le perdant, puisqui'elle lui enlcve les ho-
noraires d'une prescription.”

Nous pourrions continuer encor.: leng-
temps sur ce ton, mais nous termine.ons
nos citations en citant le Medical Tines,
Avril 1905, page 117, dans un ar‘icle é4i-
torial sur les médecines patentées

“C'est une question vitale pour tous les
médecins. .. Nous répéterons simplement
ici ce que nous avons déja dit dine ma-
niére spéciale, savoir que, dans une an-
née $62,000,000 ont été dépentes anx
Etats-Unis en médecines patentées, suf-
fisamment pour donner a chaque prati-
cicn du pays un revenu annuel de $2 00,
En présence de faits tels que ceux-ci
tout discours sur 'aomour de 'humanité,
I'altruisme, I'abnégation de soi-méme el
le reste, devient de peu de prix et dégod:
tant... Il nous semble qu'une telle bl
gue devrait faire place au bon sens com-
mun."”

Nous nous demandons ou est l'inté-
rét du public dans toute cette levée de
boucliers contre les médecines paten-
tées. Il nous parait plutot qu'il existo
chez nos voising une conspiration pour
I'établissement d'un trust de médecins.

LES VENTES SANS PROFIT

Quand un_épicier, dit le “Pacific Gro-
cers Magazine,” vend un paquet avec
un profit de deux cents et qu'il lui en
colite deux cents pour le vendre, il tra
vaille pour rien. Mais quand il vend ce
paquet pour un cent de profit et qu'il
lui en coite deux cents pour le vendre, il
a un cent de moins que rien. En dau
tres mots, il devra retirer la différence
de son compte de banque ou faire peser
la perte sur la marchandise de quelque
autre manufacturier. .

‘Le détailleur, nous I'avons souvent ré-
pété, est dans les affaires pour faire des
profits et non pour travailler pour rien.
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