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Permettez=nous de vous demontrer
comment elle paie

ELLE NE MANQUERA PAS DE
VOUS PAYER VOUS AUSSI

L'offre que nous faisons de tenir I'agence B-H gst une superbe occasion pour vous d'améliorer
votre commerce. Dés le premier jour que vous| aurez accepté cette agence, vous constaterez
une augmentation continuelle dans les affaires que vous ferez. Tout comme un mineur juge de
la valeur du courant d'un “placer” par la quantité d'or qu'il lui laisse dans le fond de son plat,
de méme vous pouvez juger de la valeur d'une ggence de peintures par les profits qu'elle laisse
dans votre caisse. Si la ligne de peintures que|vous représentez actuellement ne semble pas
vous donner un profit raisonnable, considérez iérieusement la proposition B-H — qui ne man-
quera pas de vous donner de jolis profits, comme elle le fait pour d'autres marchands.

Nous pourrions vous donner une longue liste de. marchands qui ont “régénéré” leur commerce
en reliant leur magasin a notre superbe systdéme de ventes.

Les produits B-H sont non seulement d'une quailté destinée a attirer la meilleure clientdle de
votre localité — mais en plus de cette qualité ¢xceptionnelle vous avez I'avantage d'une coopé-
ration parfaite. Nous considérons nos relations avec nos agents comme un contrat entre asso-

ciés — et nous faisons tout en notre pouvoir pour leur aider a avoir le maximum d'affaires que
la proposition B-H peut attirer a leur magasin.

Ecrivez pour avoir plus de renseignements a ce sujet.

Sauvez tou % ZVyrsey
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En écrivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”, 8.v.p.



