
LE PRIX COURANT

TENEZ-VOUS LES
Briques à Feu

OLE*Oî euA

Ia supériorité incontestée des briques àFeu "Oîeuboig"1 et "Gartcosh" fait qu'elles
sont les plus faciles A venure. 19lles ont su-
bi l'épreuve d'une chaleur extrême saus se
fendiller, de #,hangements rapides de tempé-
rature sans se dilater ni ne contrscter.
un eleskelsaez plu oieuu marehende

Seul Anet se- le Cam&d

RASOI110R ',RADIUM"9 de
H. BOIER &CO.

A&16 pa-lu«v es «plns habiles, tous
experts cas lseur partie. I.a matlêrela main
d'oeSuvre et le fiai de ces Rasoirs» ot parfaits;
chaque Rasoir et garanti durer la vie d'un
homme. Demandes notre arochure, Gratuite

"am& PM-Itdra for Gentlemen ubo shave
theaselues"

(Quelques indications pour leu hommes qui
se rasent eux-mêmes.)
bieILL CUTýLEtY CO.. Rue»
Boue. Poo"el. 880. Mnra

d& Qâinoalllerie de tous genrs

qw Serrures Incrochetables, e.

,L. J A. SURVEYIR,9
Importateur Direct

sBoulevard St-Laurent,

Téléphone Main 553

E8INHART & EVANS
Agents principaux

SUTIIbH1 UNION & NATIONAL
INSURANCE COMPANY

0F EDINSURON.

GERMAI AMERICAN
INSURANCE COMPANY

NEW-YORK

et Courtiers Généraux d'Aurance.
Argent à prêter sur Biens Fonciers, aux

taux courants les plus bas Demande
direte sollicitée.

BUREAU i
EDIFICE LAKE OF THE WO008,
»e, nuesSt-Saremont, 9Nontral.

ASSURANCE-(Suite>
critique - comment faut-il s'y prendre
pour obtenir une demande d'assurance
et un règlement? Pour moi, la demande
d'assurance est toujours une affaire tri-
viale, tout au nmoins, c'est l'attitude que
j'assume, à ce sujet vis-à-vis de mon
client. Comme je n'emploie jamais un
argument et ne fais pas de suggestion
que je ne sente personnellement logi-
que et d'après lesquels j'agirais si on me
les présentait, argument ou suggestion
basés sur une c onnaissancc absolue des
conditions dans lesquelles se trouve le
client, je peux d'habituc!e faire d'autres
progrès.

je n'ai pas de règle pour. obtenir un
règlement au moment de la demande
d'assurance ou plus tard; mais je crois
qu'il est de mon devoir envers le client,
sa famille ou sa compagnie, de' mettre
l'assurance en vigueur le plus tôt possi-
ble. C'est une responsabilité tie je ne
veux pas assumer, je la fais invariable-
ment supporter par le client.

En ce qui concerne le règlement, je
n'ai pas non plus de règle. je prends les
meilleursarrangement&-posibMe Toutes-
les notes que. je prends sont toujours in-
téressantes, et je fais comprendre à mes
assurés que plus tôt ils se débarrasseront
du premier paiement, plus tôt ils se-
ront prèts pour le second; que c'est une
police financière permanente, par laquel-
le ils se, proposent de mettre de côté une
certaine somme, chaque année et que si
le paiement de la première prime est in-
dûment diff éré, le problème du paiement
de la deuxième prime devient plus diffi-
cile à résoudre.

En résumé, voici ce qu'il faut pour
réussir: une conaissance de chaque cas
individuel s'appuyant sur une prépara-
tion personnelle; le controle de soi-me-
me, la reconnaissance des droits des
clients, une conviction profonde de l'im-
portance du service que vous pouvez
rendre; de l'enthousiasme et enfin un
pouvoir d'impulsion nous invitant tou-

jours à un service immédiat.
Le succès en assurance sur la vie dé-

pend toujours de ces trois choses: con-
naissance, contrôle de soi-mème et en-
thousiasme.

JOURNAL DE LA JEUNESSE. -Sommaire de la 2o46e livraison (17 fé-
vrier 1912). Disparul Histoire d'un en-

fant perdu, par Albert Cim. - Les fleurs
alimentaires, par Pierre de Mériel. -

Le. carnaval de Nice, par Edmond Re-
noir. - Le sauvetage des trésors nau-
fragés, par L. Viator. - Robustes appé-
tits contemporains. - Le fils du Naufra
gé, par H. de Charlieu. - Les grandes
grues et la construction des maisons mo-
dernes, par Daniel Bellet.

Abonnements-France: Un an, 26 fr;

28 fr; Six mois, 55 fr.
.Le numéro: 5o centimes.

Librairie Hachette et Cie, 79, boulevard
St-Germain, Paris..

ASSURBEZ-vouJs
DANS

Lii SJIUUEGJIRDE
le PARmor seg«em sont auiseiie

QUI que ceux de n'importe quelle,

20 PAROC£ e eNe sont plus libk'els
QUE que celes de n'importe quelle

compagnie.
s. PAROI aus gaenieis sont supd.

QUE re à ta généralité de celilsd..
autrea compagnies

4. PAROI La msaes et lmreplso de
QUE sa ieetl sont une garan-

tie de succès pour les années
futures.

Bo PAROI Par-dessus tout. elle est urne
QUE compagnie conadleune.

Pron,lee et ses capitaux res.
tent darns la Province de
Québec pour le béni«». de.
nettes.

Siène Seielel 1 7 PMm. d'aimes

Si vous voulez avoir une satisfaction ab-
Tête, les Ecrous Demi Finis et tous les
produits des Machines. à Vie, insistez pour
avoiîr ceux de la marque 'XMORROW".

John momrw soue & lit Comm
UAMITIM.

- inOIRS@L& ONTARIO.--
Stock entre les mains de fac-on, br-oe4MoUtra.

Miaison Fondée en il»,
AUGUSTE COUILLARD

IMPORTATZUR DU
Ilergommerie et Qulucail lerie*."Vte es à

Vitres, Peintures. Eic.
Spéciaité 8 Poêles de toutes sortes

es. les* à 2880 rae Mg-PauS
Touites 19 et 14 St-Amable, 19ONTESCAI

la& maison n'a pas de Commis-voyageurs et
fait bénéficier ses clients de cette économie. At.
tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Messieurs les marchands de la campagne
seront toujours servis an plus bus prix du
marché.

Les prévoyants du Canada
Amaurenie pendes de Penai.,

CAPITAL AUTORISE 500,000

Ashetes de. Parle dms P imévenul

Parce que c'est un placement sans
paei t

Parce que c'est avec la pins petite
prime, la pins grossI rente;

Perce que c'est la seule compagnie
à "Fonds Social" faisant une spéclali-
té du Fonds de Pension.

Bureaua à MmIésI 1

Chambre 22,
Ediflose "Le Pairie"

Bureau - Chtef,

- -8, vue-S.fflrr,
ounce.,


