Dépliants

Préparez des dépliants que
laisser aux personnes avec q
négocier. Si vous cherchez a
investissement qui aura une
pour un produit donné, ren
let de spécification du prodi
temps que votre carte d’affa
description du produit peut
anglais mais le résumé de la
doit étre traduit dans la lang
Assurez-vous que toutes les |
présentes i la réunion ont k
ant car vous aurez du mal a
qui détient le pouvoir chez ]
avec qui vous négociez.

Les clés du succes

Réussir a négocier dans Ia
Pacifique requiert de la déli
patience et du travail. Il fau
temps de bien vous prépare
efforts sincéres pour compr
d’esprit et les préoccupatios
naires. Il se peut que vousr
pas a une entente, mais au 1
aurez fait tout ce qui était p
pour vous assurer que vous:
pas heurté de front aux bar
de I'incompréhension.
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