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Ce qui suit est le premier d'une série d'articles sur la Chine.

ors de I'assemblée annuelle du
L Conseil commercial Canada Chine,

en novembre dernier, le ministre du
Commerce international, M. Pierre
Pettigrew, a annoncé la publica-
tion de I'édition 2000 du Plan
d’action commercial pour
la Chine et Hong Kong.

Ce document signale
aux entreprises cana-
diennes les débouchés
d'importance, mais aussi
les contraintes et les défis
inhérents au marché chinois. Il décrit
également les services qu'offrent les
délégués commerciaux en poste dans nos
cing missions dans la région.

« 1l s'agit de notre stratégie générale
de partenariat commercial avec cette
région clé, d’'une stratégie qui,j’en suis
persuadé, apportera des retombées posi-
tives et des réussites au Canada et a la
Chine »,a affirmé M. Pettigrew dans son
allocution a l'assemblée annuelle du
Conseil commercial Canada Chine.

Le Plan d’action renferme une présen-
tation du contexte commercial, une

description des marchés régionaux, des
profils de certains secteurs — agroalimen-
taire et pécheries, construction, éducation,
énergie électrique, environnement,

foresterie, technologies de
Finformation, ressources
naturelles et transports —

un apercu des industries

culturelles, des services

financiers et des industries
de la santé, ainsi qu'une
liste de points de contact au
Canada et a I'étranger.

Le Plan d’action commercial est mis a
jour régulierement a la suite de vastes
consultations auprés d'intervenants des
secteurs public et privé.

Pour plus de renseignements ou pour
obtenir un exemplaire du Plan d’action,
communiquer avec le Service des ren-
seignements du MAECI, tél.: 1 800 267-
8376,(613) 944-4000 (région d'Ottawa),
téléc.:(613) 996-9709, courriel :enqgserv
@dfait-maeci.gc.ca On peut télécharger
le Plan d’action en format html ou PDF a
I'adresse www.dfait-maeci.gc.ca/china/
trade-f.asp v
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Vital Knowledge Software Inc. a remporté,
devant 27 concurrents américains dont
Microsoft et IBM, le titre de fournisseur attitré
du ministére de 'tducation du New Hampshire.

Cet Etat de Nouvelle-Angleterre achéte
pour une valeur de 200 000 $US d’exem-
plaires duTeachers'Tech Tutor™ (Maitre
Tuteur), le progiciel que Vital a mis au
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point pour aider les pédagogues a com-
prendre les technologies de l'information
et a les utiliser en classe.

Comment une équipe de cing person-
nes,qui n'a jamais vendu ses produits
ailleurs qu‘au Nouveau-Brunswick, en
vient-elle a faire concurrence a d'énormes
multinationales — et a les supplanter —

Voir page 11 - Vital Kncwledge




