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Si I’exportation est rarement fa-
cile, nous devons quand méme
attendre de nos entreprises qu’elles
obtiennent une meilleure place sur
les marchés extérieurs. Si nous vou-
lons maintenir notre niveau de vie
élevé, il nous faut accorder a I'ex-
portation toute la priorité qu’elle
mérite. En termes simples, nous
devons étre de meilleurs exporta-
teurs. Il y a deux fagons d’y arriver.
D’abord, plus d’entreprises cana-
diennes pourraient se lancer dans
I’exportation; nombre d’entreprises
en ont le potentiel, mais ne le font
pas encore. Ensuite, les entreprises
qui vendent a I’étranger pourraient
améliorer leurs opérations. lly a
toujours place pour un effort plus
soutenu et mieux dirigé.

Le gouvernement peut également
contribuer a stimuler les exporta-
tions par ses divers programmes de
promotion et d’appui des exporta-
tions, mais chaque entreprise doit
prendre ses propres mesures d’ex-
portation. Comme le dit I’'adage,

« Vous pouvez amener un cheval
boire, mais vous ne pouvez le forcer
aboire. »

Objectif

Nous espérons que ce livre con-
tribuera a atteindre I'objectif d’amé-
lioration des exportations cana-
diennes. Nos entreprises peuvent
gagner la bataille des marchés
extérieurs si elles ont les armes

adéquates et les bonnes munitions.

Ce livre contient du matériel qui
devrait étre utile aux nouveaux
exportateurs ainsi qu’a ceux qui
veulent améliorer leurs résultats
actuels a I'étranger.

En plus d’avoir les munitions né-
cessaires, nos entreprises doivent
avoir confiance en elles-mémes
pour se lancer sur le champ de
bataille du commerce. Les 27
comptes rendus de réussites cana-
diennes a la base de cette étude
renchérissent cette confiance. Pri-
ses ensemble, ces réussites prou-
vent que nos entreprises peuvent
exporter aussi bien que celles de
toute autre nation.




