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a3ureau Principal, - MONTRÉAL

L'homme habile à prendre des assurances et
..n veut conduire son affaire d'une manière
i riotement honnête et honorable, a une excel-
*nte occasion de le aire dans cette Compagnie

- Prospère et Progressive." Ecrivex au Surin.
* rndant des Agences à Montréal.

r. J. ÇnARtBONNEAU, Près. Tel. Bell,
IL. H. MAROIL., Seo.-Gérant. . , Main 4m3

Tél. Marchands, 251.
UJA6 WODWOZx1IIt:

ARSURANCE MUTUELLE CONTRE L'INCENDIE
Incorporée d'après les lois de la Province de

Québec; opère sous le contrôle du
Gouvernement.

ECTAT COMPARATIp
Si Déc. 31 Déc. Aug-

Poics n i.1904 1905 mentation

gueur........2M09 4M 6 2177
.Nlontant des An-
surances e n

ligueur-81,610,00 8.20,00 81,410,000
Illlets de Dépôt

non répartis. .835.40.5,76 5,728.41 3,322.65
Ai-tif......... 8M.207.00 875,310.W0 C103.00

Revenu approximatif pour l'année 1906
$70.000 00.

NOUVEAUX BUREUAUX:
10 Cote St-Lam bert, -Moatreal.

LA PRO VINCIALE
Bureau-chet: ECDIFICE GUARDIA)i
160. RVEB ST-JIZGQXUBS

Sécurità absolues Taux raisonnablesl.
AGENTS demandés dans toutes les localités.

PLUJS BE $7.000,000.
En plus des primes reçues,

plus de $7.000.000 Ont été
payés aux détenteurs de po-
lices ou portés à leur crédit
par la

Canada Liue Assurance Cot
Bureau PrimciPai: TORONTO.

The Phonîx Insnrance Company
OP' BROOKLYN

TOTAL DE L'ACTIF - - $7,112s413.30
1 Robert fiampson & Sont ficenu,

89 Pue St-Sacrment, Montr4al

LE PRIX COURANT

AssurancesI
L'AR T DE CONCLURE UNE AFFAIRE

Par James H. Blagge.

(Suite).
L'observation de menus faits en rap-

port avec la sollicitation est & peine
moins Importante que la connaissance de
la nature humaine. Le solliciteur ne peut
lpas étudier avec avantage la nature de
la personne sollicitée, s'il ne voit pas
bien ses yeux, qui sont quelquefois le
miroir de l'âme. Il devrait donc, si pos-
sible ,se placer de manière que la figu-
re de cette personne fût tournée vers la
lumière. Beaucoup d'hommes signent unt
billet après avoir fait leur demande et
avoir été examiniés, qui refuseraient Im-
nmédiatement toute proposition, si le bil-
let -était mentionné dès le début Le sol-
liciteur doit donc parler pour gagner du
temps, si c'est nécessaire, mais ne ja-
mais mentionner un billet, à moins que
le client n'hésite à le signer.

Un des premiers principes à observer
dans cette tâche délicate et difficile qui
consite à arriver à une conclusion, c'est
de ne jamais contredire le client en pers-
pective. Le solliciteur devrait faire voir
qu'il croit à tout ce que la personne ln'
terviewée lui dit et l'amener à ses futis
sur un autre terrain - par exemple en
employant le langage suivant: "Je vois
très bien, M.- pourquoi vous considé-.
rez l'affaire à ce point de vue; mais l'a-
vez-vous jamais considérée sous celui-
ci?" - et ainsi de suite. La contradic-
tion engendre toujours la contradiction
et, si on y persiste, elle aboutira sûre-
ment à un échec; au contraire une expli-
cation d'après un point'de vue différent
offre de la nouveauté et produit son ef-
fet. Bien plus, quand cela est possible.
Il faudrait laisser le client choisir le
plan d'assurance qu'il semble préférer

Une des erreurs les plus communes
chez les débutants, c'est de débiter tout
ce qu'ils savent sur l'assurance, avant
d'essayer d'obtenir ue signature. si
étrange que cela puisse paraître, un sol-
liciteur ne doit pas trop parler. Il doit
.s'efforcer--d'acqu,érir un langage simple
et concis; car ces deux qualités font Im-
pression sur un homme d'affaires, et
c'est sur l'homme d'affaires que le solli-
citeur doit fonder ses plus grandes es-
pérances. Quand les premiers chiffres
ont Iété fournis, le solliciteur devrait
s'efforcer d'amener le client à se laisser
examiner par le médecin. Tant que cet-
te proposition ne rencontre pas une op-
piosition formelle, le solliciteur devrait

-commencer à remplir la' demande d'as-

COMPAGNIE MONTREAL-CANADA.
d'Assurance contre l'incendie

ci-devant
LA COMPAGNIE 'ABsuIIAxoE MuTuELLE

CONTRE LE FEU DE LA CITE DE MONTREAL.
Ca ÉTABLIE EN 1859

CapitlMautorisé - - - $1.00,0.00
Ati net excédant - - - - '160000

Dépot au gouvernement du Canada
pour la garantie des porteurs

depoues - - - 00,000.00
Sinistres payés à date ----- 888,021.10

Cie Indépendante. 'Taux modérés.
A. A. LABRECQUE, - - Président.
J. B. LAPLEUR. -- - - Gérant

BuREAU PINCIPAL:

59 rue &t-Jacques, Ed ifice "La Presse"
MONTREAL

On demande des agents pour les localités non
représentées,.

WESTERN
Assurance Co.

Compagnie d'Assurance cetre l'lnoendIe
et sur la Marine

ElncompoBREi En 1841
CAPITAL PAYÉ - - Sî500,00
ACTIF. au-delà de -- 3.300,000
REVENU ANNUEL, au-delà de 3,890.000

Bureau Principal: TORONTO, Ont
Hon. GO. A. Cor, Président.

J. J. KENNT Vice-Prés. et Directeur- Géra nt
0. 0. POSTER Secrétaire.

Buceursale de Mgontiéal
189 Pue salnt-Jequea,

RoB'. BiCEmSWiKE, Gérant.

S. T. WILLET,
pageSIOKNI.

F. GAUTHIER
seetinq.

IlEQUITABLE"

Mutual Fire
insurance Co.

Une des plus fortes Compagnies
.- pour le montant ssuré

J. Le E. BRUNEL
AGIENT PRINCIPAL. INSPECTEURA

160 RUE ST-JACQUES
TEL. MAIN 4535

TIjE METIIOPOLITAN LIFE INS. CO.
Incorporée par l'état de New-York

-La Compagnie du Peuple, par lePeuple, pour le Peuple.
ACTIF : 82,9.1.

A plus de polices payant primes en forcelli ans)aux Etat-Unis et au Canada que n'importe quelle
autrecompglie et pendant chacune des dlx anées
p anse accepté et émis plus de ponices nouvelles

o nArque que n'importe quelle autre compagnie
MOYENNE D'UNE .IOURNEE D'OUVRACE.

Réclamations pavées . . 391polices échues... ..... 6,561Nouvelles Assuranc . ne a. 1467(5
Paiements aux Porteurs de Pi. jour

ces et additon$à la Réserve. .. $114é,060.67
Actif accru......................8:1 73,326.81

A dépoeé avec le Gouvernement du Dominion,
peur la irotection des détenteurs de polices au Ca-
nada en titres Canadiens. plue de 099,0,000-00-

1,470,424,281.00 d'aessurances en vigueur sur
0906Polices.


