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iPRlX DE L’ABONNEMENT :

Montréal et Banlieue |- $2.00
Canada et Etats-Unis - 1.50

~ ‘Unlon Postale - - frs. 15.00

Il n’est pas agcepté d’abonnement
pour moins qu’une année com-
pléte.

L’abonnement est considéré
comme renouvelé si le souscrip-

teur ne nous donne pas avis

contraire au moins quinze jours
avant l’expiration, et cet avis ne
peut étre donné que par écrit
directement 4 nos bureaux, nos
agents n’étant pas autorisés 2
recevoir tels avis, '

Une année commencée est dﬂe ;

en entier, et il ne sera pas
donné suite & un ordre de dis-
continuer tant que les arrérages
ne sont pas payés.

Nous n’accepterons de chéques
en paiement d’abonnement, qu’en
autant que le ‘montant est fait
payable au pair & Montréal.

Tous chéques, mandats, bons
de poste, doivent étre faits pay-
ables A l'ordre de “ L PRrIX
Courant.” :

Nous nous ferons un plaisir
de répondre A toutes demandes
de renseignements.

~Adresser | toutes communica-
tions snnplement comme suit :

Le Prix Courant, Montréal.
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- LES EXIGENCES DE LA DOUANE

" La Douane est inflexible ; est-ll be-
soin de le dire?

Il est cependant des cas qul deman -
deraient moins de rigueur de sa pai;
dans la perception des droits.

En voici un exemple Les négo-
ciants en quincaillerie ont passé leurs
commandes aux Etats-Unis pour les

- portes et les chéssis recouverts de toile

métallique, en janvier dernier, aux
prix du marché d’alors. Ces marchan-

‘dises arrivent actuellement au Canada.

Depuis‘ janvier, les prix ont augmenté
sur le marché américain; la douane re-
fuse de recevoir le montant des droits
basés sur le prix d’achat et demande
aux importateurs d’amender leurs ecn-
trées et de- payer le droit de 30 p. c.
sur le prix actuel du marché américain,
c’est-a-dire sur un prix plus élevé que
celui d’achat.

Si Pimportateur avait acheté a des
prix plus élevés que ceux pratiqués au
moment de 'importation, la douane
préléverait-elle les droits sur la valeur
de la marchandise au moment de I'im-
portation? Assurément non; elle exige-
rait le paiement des droits sur les prix

que pour la perception des droits ad
valorem oui, §'il est toujours en faveur
de la” douane va bien souvent & len-
contre des intéréts des commercants et
des consommateurs. - «
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LES BILLETS DE CLIENTS

Le détailleur qui achéte & crédit n’est
pas ’exception, mais la régle. Par con-
stquent, ce que nous avons a dire ici
s’adresse & bon nombre de marchands de
détail.

. Bien souvent déja, nous avons traité
des relations entre marchands. et four-
nisseurs. Nous avons, sous différents
aspects, examiné la question des crédits
>t signalé aux commercants de détail ce

v

qu’il fallait faire ou ne pas faire pour-

ne pas nuire a leur crédit chez leurs
fournisseurs.

I1 n’est pas inutile de revenir parfm
sur certains points qui ont une impor-
tance beaucoup plus grande qu’on ne se
I'imagine réellement et généralement.

Ainsi, beaucoup de marchands regoi-
vent, soit avee la facture des marchan-
dises qu’ils ont achetées payables & ter-
me, soit avec le relevé de compte men-
suel de leurs fournisseurs, un billet pro-

de Ta facture, c’est-a-dire” foujours sur
le prix le plus élevé.

Nous voulons bien qu’il faille unc
base sur laquelle on puisse établir les
droits & payer.  On a pris pour cette
base, la valeur de la marchandise sur le
marché exportateur au moment de Pex:
portation, (ce qui, pour les importi-
tions des Etats-Unis, veut pratiqus
ment dire au moment de 'importation).
(Pest une hase absolument empirique
qui a ses inconvénients, comme on I'a
vu précédemment.

Si on adoptait pour principe de per-

cevoir les droits sur la valeur au mon-

tant de ’achat, on trouverait aussi des
inconvénients, sans doute ; mais ces in-

convénients n’auraient pas le caractére

d’injustice envers le commercant que
nous rencontrons dans le fait que nous
avons signalé.

Les partisans de l’etabhesement d’un
tarif de droits spécifiques trouveront un

argument de plns dans le mode appli-

missoire sur lequel il leur est demandé
Q’apposer leur signature.

Les commercants de gros sont des
commercants et non des banquiers re-
cevant les dépdts d’argent du public.
Ils sont eux-mémes obligés d’avoir re-
cours au crédit des banques pour payer
leurs achats de marchandises. Des né-
gociants qui font des affaires annuelles
s'¢levant parfois & plusieurs” millions
ont & faire face 4 de trés grosses échéan-
ces. Ils obtiennent les fonds nécessai-

res pour ces échéances contre les billets

de leurs clients qu’ils escomptent dans
les banques. lin supposgnt que tous
leurs clients se refusent & leur sigmer
les billets promissoires, les maisons de
.ros devraient immobiliser une grande
uuantlte “de capitaux pour pouvoir assu-
rer au marché les approwsmnnementa
qui lui sont nécessaires pour un certain
temps. Tout le monde se ressentirait

. d’une telle situation.

Si done, le commercant de_gros penf
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