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LES EXIGENCES DE LA DOUANE que pour la perception des droits ad
valorem oui, s'il est toujours en faveur

La Douane est inflexible; est-il be- le la douane va bien souvent à l'en-
soin de le dire? (,-ontre des intérêts des commerçants et

Il est cependant des cas qui demaai. (les consommateurs.
deaient moins de rigueur de sa paL;-
dans la perception des droits. LES BILLETS DE CLIENTS

En voici un exemple : Les négo--
ciants en quincaillerie ont passé leur, Le détailleur qui achète à crédit n'est
commandes aux Etats-Unis pour les
portes et les châssis recouverts de toile séquent, ce que nous avons à dire ici
métallique, en janvier dernier, aux s'adresse à bon nombre de marchands dé
prix du marché d'alors. Ces marchan- détail.
dises arrivent actuellement au Canada. Bien souvent déjà, nous avons traité
Depuis. janvier, les prix ont augmenté des relations entre marchands. et four-
sur le marché américain; la douane re-
fuse de recevoir le montant des droits apeurs e oms aqon dsfcrédts
basés -sur le prix d'achat et demande t signalé aux commerçants de détail ce
aux importateurs d'amender leurs en- qu'il fallait faire ou ne pâs faire pour
trées et de payer le droit de 30 P. -. ne pas nuire à leur crédit chez leurs
sur le prix actuel du'imarché américain, fournisseurs.
c'est-à-dire sur un prix plus élevé qui! I.1 n'est pas inutile de revenir jtarfoi,
celui d'achat. sur certains points qui ont une impor-

Si l'imiportateur av'ait achietéà de tance beaucoup plus grande qu'on ne se
prix plus élevés que ceux pratiqués ai l'imagine réellement et généralement.
moment de l'importation, la douane Ainsi, beaucoup de marchands reçoi-
prélèverait-elle les droits sur la valeur vent, soit avec la facture des marchait-
de la marchandise au moment de Fi.- dises qu'ils ont achetées payables à ter-
portation? Assurément non; elle exigc- tde, soit avec le relevé de compte men-
rait le paiement des droits sur les prix sus de leurs. fournisseus, un billetr-

d e prla p luso suevé. inaissoire su lequel il leur édint
lepsignallvad'apposer leur signature.

Nou' voulons bien qu'il faille un Les commerçante de gros sont pdes
base sur laquelle on puisse établir les comperçants, et non des banquiers re-
droits à payer. On a pris pour cette cevant les dépôts d'argent du public.
base, la'valeur de la marchandise sur le s sont eux-mêmes obligés d'avoir re-
marché exportateur au moment de l'ex. cours au crédit des banques pour payer
portation, (ce qui, pour les importt- leurs achats de marchndises. Des né-
tions les Etats-Unis, veut pratiq ociants <ui font (es affaires annuelles
ment (lire au momenta de l'importation) Wélevant parfois à plusieurs* millions
C'est une base absolument empirique ont à faire Lace à de très grosses échéan-
qui a ses inconvénients, comme on la ces. Ils obtiennent les fonds nécessai-
vu précédemment. res pour ces échéances contre les billets

Si on adoptait pour principe de per- de leurs clients qu'ils escomptent dans
cevoir les droite sur la valeur au mon- les banques. En suppos-nt que tous
tant de l'achat, on trouverait aussi des leurs cliente se refusent à leur signer
inconvénients, sans doute; mais ces in- les billets promissoires, les maisons de
convénients n'auraient* pas le caractère ros devraient immobiliser une grand
d'insjustice envers le'commerçant que quantité de capitaux pour pouvoir assi -
nous rencontrons dans le fait que nous rer au marché les approvisionnement.
avons signalé. qui lui sont nécessaires pour un certain

Les partisans de l'établissement d'un temps. Tout le monde se ressentirait
tarif de droits spécifk'ues trouveront un d'une telle sitfiation.
argument de plus dans le mode appli- - Si donc le commerçant de..gros peut

portation, (ce, qui, pour lesour importeu-

tin e tasUivetpait
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