
Vo I. XXI-No 49LE PRIX C'OURANTr, venidredi 6 dévîîîbîe 1918

TROIS PROFITS AU LIEU D'UN
Lorsque, vous dites à votre cliente: Oui, Madame, ce sont des "Eddly", cela règ'e la question. Les Allumettes d'Eddy
ont plus de soixante ans de prestige derrière elles. Il n'est pas besoin d'explications ni d'argument@ pour les vendre.
Obtenez-voua votre pleine part de cette force de vente supplé~mentaire qui réside dans le nom Eddy? V ±ntez-vous
toua les produits Eddy que peut absorber votre commerce?

Les Articles en fibre durcie et produits de Papier d'Eddy
peuvent se vendre dans la plupart des magazins qui ne vendaient juBqu'ici que des Allumettes Eddy.
Trois profita au lieu d'un, voilà ce qui attend ces marchands. Le nom Eddy couvre la ligne entière de produits -- la ré-
putation Eddy signifie que ces articles sont à moitié vendus, avant mî»me qu'ils entrent dans votre magasin.
Les Articles en fibre durcie d'Eddy, Cuves à lessive, Planchte. àt laver. Seaux à lait, Seaux de ménage. Cuves à,
beurre. etc., sont employés par les ménagères de tout le Canada. Le&s Papiers de toilette. 1e4 rvicttes et l'apiera-tor-
chons jouissent de la m(me demande universelle. Vos clientsq les connaissent déjà comme Ils connaissent les AllumnA(el e
Eddy. Ne manquer pas lroccamion de taire ces ventes supplémentaires; faciles.
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Les consommateurs qui ne peuvent acheter les Marques Dow chez les marchands de

leur localité sont priés de s' adresser au "Département des commandes
par la pste", 38 Square Chaboillez, Montréal.
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