
Les petits exportateurs canadiens, dont lu
produits est restreinte, peuvent trouver av
se faire représenter par des agents d'expc
connaissent bien le marche. Certains agei
d'exportation visitent souvent le Nigeria e
directement avec les grossistes nigérians,
élimine la nécessité d'un agent.
Au Nigeria, les petits et les moyens gross
distributeurs de matériaux de constructior
matières premières, de denrées allmentair
produits pharmaceutiques et autres préfèr
avec un seul fournisseur, de préférence ur
Internationale, capable d'offrir une gamme
marchandises, à condition, bien entendu, i
et ses délais de livraison soient concurren
Les sociétés qui négocient le plus gros vcproduits non alimentaires importés sont gi
des sociétés étrangères établies depuis lo
Nigeria. Toutefois, le commercee détail,
quelques grands magasins, est surtout nig
termes du décret sur la promotion des ent
nigérianes, la plupart des établissements c
de la distribution sont exclusivement nigér
exception les sociétés qui s'occupent des
et du matériel technique, les grands supen
les grands magasins, où la participation ni
de 60 %.

Qualités indispensables d'un lmpc
d'un distributeur nigérians
Trouver un bon importateur ou distributeur
est souvent une entreprise difficile. Les ca


