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LES CL1ENTS QUI ACIHETENT DE LA PEINTURE
chez vous ont-ils l'habitude de revenir

en chercher encore?
Dans la négative il y a dans la peinture que

vous vendez quelque chose de défectueux

Le marchand qui obtient l'agence exclusive des eintures et Vernis
Martin-Senour dans sa localité augmentera ses ventes de tous les
autres genres de marchandises qu'il tient, grâce au prestige
qui résultera pour lui de l'augmentation de la clientèle attirée à
son magasin.

-LES-

PEINTURES ET VERNIS

MARTIN -SENOUR
Faits en Canada, et Vendus grace à leur Mérite

Si, dans votre magasin, vous consacrez un espace aux Peintures et
Vernis, pourquoi ne le donneriez-vous pas aux Produits Martin-

annoncés qu'ils sont les plus faciles et les plus profitables à vendre ?

L'une des caractéristiques, et non des moins intéressantes, de l'a-
gence exclusive Martin-Senour est la vaste campagne de Publici-
té et d'Augmentation des Ventes organisée spécialement dans le
but d'aider-nos Agents Commerçant. . Elle comprend des idées
trèsutiles relatives aux étalages intérieurs et extérieurs, une cam-
pagne de publicité par la poste et des systèmes qui permettent -de
suivre la clientèle.

Notre message qui fait ressortir la qualité et la valeur des Pro-
duits Martin-Senour atteint presque toutes les personnes suscepti-
bles d'employer de la peinture au Canada, par l'intermédiaire
des journaux quotidiens et hebdomadaires, des magazines, des
journaux agricoles et religieux, etc.

M. le Marchand, considérez simplement si vous désirez avoir cette
qualité et ce service pour vous ou contre vous.

Le moment est on ne peut mieux choisi pour nous envoyer un mot
relativement à notre Proposition.
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