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venir me, voir le jour sulvant, a I"heure
du Junch. 11 me dit qu'il s"était décidé
2 prendre une police 4 dotation, parce
qu'il s’était rendu compte qu'il ne. pour-
rait jamais faire des économies par un
autre moyen. Je le rencontrai, commec
{] était convenu et aprés les explications
nécessaires, j'obtins sa demande d'assu-
rance.

Je suppose que tous les solliciteurs
ont plus ou moins I'habitude de rappe-
ler les circopstances dans lesquelles ils
ont obtenu une demande d'assurance, ¢t
peut-étre de faire ressortir l'argument,
le raisonnement, au moyen duquel ils y
sont arrivés. En tous cas, c¢'est mon ha-
bitude, et parfois, j'ai réfléchi au cas de
mon ami et I'ai analysé minutieusement.
Il me semble que cet examen fournit une
lecon aussi bien pour moi que pour d'au-
tres solliciteurs et je vais donner mes
conclusions.

Tout d'abord, mon ami avait le mal-
heur d'étre contrecarré par-sa femme
dans un grand nombre de ses plans. Il
est impressionnable, d'un esprit élevé et
i1 désire par-dessus tout I'harmonie dans
son foyer. Pour cette raison, il évite
inconsciemment ce qui pourrait créer de
] antagonisme entre luil et sa femme ct
il me semble que, par cet effort continu,
il a perdu de son initiative. Souvent, il
évite d'agir, simplement de peur de dé-
plaire 4 sa femme. Je connaissais cette
situation depuis des années, et d'une ma-
nidre ou d'une autre, j'acquis la certi-
tude qque sa femme s'opposerait d ce
qu'il s'assurdt et j'évitais donc aussi de
parler de la question. Je ne désirais pas
étre cause de trouble dans le ménage.
Toutefois, au cours de mes premiéres
visites, un simple incident fit naitre le
sujet de l'assurance et mon ami et moi
apprimes que l'ldée de faire des écono-
mies était agréable & sa femme et qu'elle
n'était pas opposée A une police d'assu-
rance qui exigeait de faire des
mies. Quand je pense a cela aujour-
d’hui, je suis sdr que mon ami n'a ja-
mais considéré la question de la maniore
analytique et froide dont j'écris cet ar-
ticle, mais je suis sir aussi, qu'a partir
du moment o0 il remarqua l'intérét que
prenait sa femme au placement d'argent.
dans une police d’assurance, ses propres
doutes cemmenceérent A disparaitre et
il se sentit encouragé A faire une chose
qu'il désirait depuis longtemps, mais
qu'il n'osait pas faire. 11 est aussi trés
probable que si sa femme n'avait pas cu
quelques renseignements sur les polices
d'assurance, d'une manidre purement
incidente-et au cours d'une conversation.
elle y aurait mis son veto. Toutefois,
ce qu'il y a d'étrange dans ce cas, c'est
que mon ami et moi, nous nous atten-
dions & ce que sa femme fasse des ohjec-
tions sur les principes généraux. 11 na-
vait jamais parlé d'assurance avec elle.
Mais nous savions qu'elle avait une dis-
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position A s'opposer A tout, et nous déci-
dames inconsciemment de ne pas parler
d'assurance. l.a lecon que je tire de
celte expérience est celle-ci: Tous les
solliciteurs d¥pendent trop de méthodes
routiniéres, quand us cherchent A assu-
rer quelquun.  J'avais parlé d'assurance
4 mon ami dans une ou deux occasions
et de la manieére ordinaire, mais je l'a-
vais trouvé apathique et il ne m'avait
pas répondu. ['ombre de sa femme était
suspendue au-dessus de moi et, simple-
ment, je n'essayai pas de l'intéresser.
Pendant les dix derniéres années, j'étais
allé chez lui ncmbre de fois, et si je I'a-
vais voulu, il m'aurait été facile de par-
ler de temps en temps d'une maniére in-
téreszante de l'assurance vie. Si quel-
quun- m'accusait personnellement d'étre
incapable de parler d'une maniére inté-
ressante de l'assurance dans une con-
versation, je me sentirais insults, et ce-
pendant, je fis visite sur visite chez mon
ami et ne pus trouver l'occasion de pla-
cer un mot A ce sujet. Quelgues mots
pleins de tact auraient pu me procurer
sa demande il y a des années, ou m'au-
raient tout au moins montré la condition
réelle, mais j'étufs trop indifférent pour
fiire naitre une occasion, jusqua ce

quun incident me procurit ce que je n'a- -

va's pas essayé de gagner.
Je montre la
tous les cas.

méme indifférence dans
En ce moment, je me sou-
viens d'un homme qui se serait assuré
dés que sa femme l'aurait approuvé. Je
n‘ai pas le moindre doute gue jaurais pu
ontenir 'approtation de sa femme avec
trés pen d'efforts, mais il aurait fallu
que je sorte de ma routine. Je suis assez
bon nusicien, et 'homme dont je parle
cstoenthousiaste de la musique. [l était
enchanté que jaille le voir et que je lui
far¢e de la musique. Un petit nombre
de visites au cours d'une année 'auraient
rendu mon ami, et un mot par-ci, par-a
"aurait converti & I'assurance sur la vie,
nals je laissai passer le temps et ne fis
aucun’effort pour mettre ce plan a exé-
cution. Je ne peux pas dire que je n'ai
pas le temps de chercher a obtenir des
contrats d'assurance par ce moyen. la
VIlité est que jai du temps en masse
et que je cherche souvent quelque chose
a faire le soir.  Je néglige simplement
ae m'occuper de ces assurances, parce
que la méthode n'est pas réguliére, n'es:
pas approuvée. Si un homme m'invitait
spécialement chez lui et insis ait pour que
Jacceptasse son invitation, je m'y ren-
drais sarement, et une fois 13, je m'ar-
rangerais  pour glisser quelques mots
sur l'assurance; mais, parce que je dois
m'inviter moi-méme et prendre un moyen
détcureié, jhésite.

Je suis sir que presque tous les solli-
citeurs font ce que je fais: ils manquent
une assurance simplement parce qu'il
faudrait qu'ils fassent un effort qui les
ferait sortir de leur routine. Ils disent:

“Je n'ai pas le temps,” ou hi
vent quelqu’autre excuse o1 -

ain
si des semaines qu'ils pou. ‘m
ployer & combiner les affair: 0 ai

sir.  Un peu d'ingéniosité .-
efforts supplémentaires peuvin
tenir un contrat d'assurance. .
temps, et je conseille vivem.: - ;
les solliciteurs de faire atteui.. & g0
pas devenir esclaves de la 1o .
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UN TRUST QUI DOIT EXISTER

L.a haine des trusts est un -
bien naturel, car un trust, poi: 1o o-spr
doit agir avec un certain despotine L
trust de Il'assurance contre  {ieondi,
maintenant surtout qu'il augniinte sy
taux, fait I’expérience de cette
mentale; cependant il semble qui.
peut pas faire autrement que dexisier
et d'augmenter ses taux, et il v a qgue-
que injustice & dénoncer, parce (i oo
sont des trusts, plusieurs de cos onine
prises qui doivent s'organiser .un 1rusis
pour réussir. o

Dans les affaires modernes. s vl
forts tendent & éliminer le hasar!  Cesl
la raison de la compagniv dassurance
contre l'incendie. Mais ce genie s
surance lui-méme est compiitoment i
ia merci du hasard. Il y a probatooment
une loi des moyennes des prrtos nar o
fcu; mais jusqu'a présent Jenperoene
humaine n'a fourni aucun
connaitre. l.e record de
San-Fiancisco a été excelient. oo wtlail
les pertes éprouvées la pendar’ b :\
jours ont dépassé toutes les
pays en 1905 et ont fait dispa:.
quante-cinq pour cent des foni- .-
bles des compagnies. lLe gran! :
de Chicago en 1871 fut suivi. nn
¢'un grand incendie a Boston =0
compagnies ne formaient pas
si elles se soumettaient aux inipoes
de la concurrence en permett ottt
sgents d'abaisser les taux—ules '~
raient pas assez solides pour
ces chocs extraordinaires quan .
produisent. Ies compagnies 4.
de New-York et de Philade ™
augmenté leurs taux, en raison
tes subies a San-Francisco: mu
York et Phiiadelphie peuvent o
soin, l'année prochaine, de fa.
aux primes recueillies a San I
pour faire face a des peries
naires. En résumé, malgré lvs

droit coutumier des légisa’
semble évident que, si l'assutan
tre I'incendic n’était pas un trus’
serait guére utile & qui que ce =
ceptation de cette conclusion
tre pas du golt des politici-:
beaucoup de bons remeédes on!
gout.
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