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_LE PRIX COURANT

Troisidéme hypothése.— Le trust porte
sur le nécessaire et il est global.

81 l'on suppose Qque dans un pays on
puisse faire un trust sur un dbjet de pre-
mlere nécessité et que cet objet ne puis- :
se' pas étre fourni par des arrivages é-
trangers, soit parce que la matlére 1’en’
existe pas ailleurs, soit parce qu'il’ est’
combiné avec un trust compreriant les’
moyens de_transport ou avec des droits
protecteurs fermant la porte A l'objet é-.
tranger, c’est 1a ruine pour le consomma-
teur. Mais un tel trust n'a jamais pu
compldtement s’établir.

En fait, depuis que les trusts existent,
ils ont eu 'des résultats extrémement di-
* vers et contradictoires. Certains objets
de premidre nécessité tels que le chanf
fage, la cordonnerie, certaines denrées
alimentaires, ont augmenté dans la pro-
portion de 9 & 16 pour 100. A New-York,
I'année-dernidre, 1o porc, le roast-beef,
les oeufs, le beurre, ont fortement aug-
. menté. Mals, en méme temps, les salai-
res ouvriers ont progressé d’iine facon '
constante. Certains produits comme .le
pétrole ont diminué, grace & 1la Standard
Oil. Ce produit a colté quatre fois moins
cher au- public sous 1e régime du trust
que sous <celui de la libre concurrence.
A c0té de cela, le trust du fer-blanc a fait
doubler en un an le prix du fer-blanc. Le
trust du cuivre, aprés avoir essayé de
faire monter le prix du cuivre, a trouvé

" le de leur pays.

' du'il gagnilt, encore plus & le vendre bdn‘

marché et & en vendre davantage. C'est
ainsi que le cuivre qui valait 75 livres

‘Sterling en 1901 est tombé en 1902 & 47.

Enfin les trusts des Etats-Unis, en é-
tant capables d'abaisser de fagon énor-

" "me‘leurs“prix de revient, ont pu venir

jusque sur le marché européen faire une

“'concurrence victorieuse 2 .nos produits.

pas, mais au contraire il pourrait dimi-
‘nuer. Ce qui maintient le prix du pain
trés élevé a Paris, malgré la baisse du
blé, c’est I’énorme quantité de boulan-
gers. La moitié ou le tiers suffirait au
service de la clientele et, tout en vendant
autant de pain, ils dépenseraient deux ou
trois fois moins en loyer, en patentes, en

" devantures, en tenue de livres, en frais

Ils ont atteint ainsi un résultat-natiopal:——généraux-Lesquelques—centainesde bou-

la suprématie industrielle et commercia-
‘En 1890, ’Amérique ex-
portait pour 123 millions de fer: elle en”
a exporté pour 600 millions en 1900. L’ex-

) portation des machines agrieoles a pas- -

sé de 19 millions & 80 millions, celle des
produits chimiques de 31 a 66. Pour ce-
la, pour tuer nos industries chez rous,
les trusts vendent le méme produit meil-
leur marché en Europe qu'en Amérique.
En 1901, les Américains payaient chez

eux une tonme d’acier de 26 A 35 dollars,

tandis que, augment‘é du prix de trans-
pqrt pour l’Europe, ce ppoduit g8’y ven-
dait une vingtaine de dollars. La livre

.de cuivre se vendait 16 cents aux Etats-

Unis et 15 en Europe. Actuellement, le
résultat des trusts est que la totalité des
exportations américaines a attefnt 5 mil-

liards en 1897 et 7 milliards et demi en
1901.

Afnsi il est brobaible que &'l se formait
2 Paris un trust de la_Boulangerie, non
seulement le prix du pain n’augmenterait

"“langerie

langeries qui resteraient, ayant le méme
chiffre d’affaires, et ayant diminué de
moitié Ieurs frais, pourraient gagner plus
qu’autrefois tout en vendant moins cher.
Dans ces conditions, un trust de la bou-
profiterait également au con-
sommateur et & ceux des boulangers qui
resteraient en fonctions, qui seraient con-
soliaés.

Que faut-il donc conclure ? Peut-étre
tout simplement ceci, qu’a depuis long-
temps-découvert-la-sagesse des nations:
-I’excés* en tout est un défaut. On ne
peut juger des mérites du monopole ou
de la 1libre concurrence au nom de prin-
"cipes absolus. Tout dépend de la matie-
re, de I'’époque, et aussi du moral des in-
dustriels et des commercants.

M. J. A. Vaillancourt, négociant en
beurres, fromage et provisions, est de re-
tour & Montréal aprés un voyage de plus
de 'deux mois avec sa famille en Europe.

M. Vaillancourt est revenu en bonne
santé, enchanté de son voyage et treés
heureux de revoir son pays et de se re-
mettre aux affaires avec plus de vigueur

que jamais.
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; SYSTEME ov Avnmnu Y—Nom
| ami Pépicier ci-dessus va A I'aventure.
i Sa balance’ contribue A 1'engager dans
i . cette vole. Honnéte, il donne a chacun A
) son dQ et voit & ce que, A chaque pe-. fi
gée, 1a balance incline du cOté du §
olient. x°ur montrer qu'il donne plein
iles gensachblent-ils volon- e
ur 10c. d un Thé. de.§0c. la
nr 5c. de fruits decs & 1
e sucre d 5} lalb. Par
obtiennent plus de marchandise pour
lear argent. Ils ne sont pas blamer.
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Voun I'avez remarqué, n'est~

ce pas ! Vous avez dono
autant que lui besoin d’une ﬁ ﬁ
balance Oneywelght.. : Ceececklr
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Mﬂlangees, SeALI de 5 gallons, & §2.25
: Mélangées de Rowat, 40 onces & $2.40

'EPICIERS EN GROS

P. S.—Pois oriblés de Juin de Boulter
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