quées, des objets de forme inesthétique,
d'aspect disgracleux et de goQt équivoque.
Dans ce cas, il n'a qu'd s'incliner et pro-
duire,

LE TISSAGE DE LA TAPISSERIE

Les Flandres se sont rendues célébres
par le tissage. Un exemple de la durée
et de la beauté des tissus flamands est
fourni par une tapisserie du seizidme sié
cle qui s'est vendue $13,000, il ¥ a quelque
temps, dit “Furniture and Upholstery
Journal”. Les tapisseries des Flandres
étajent souvent appelées tapisseries d'Ar
ras, du nom d'une ville flamande qui fut
le centre de cette Industrie & une certal-
ne époque. Le tableau représentée par la
tapisserie fait partie du tissu méme. Les
fils de soie ou de laine forment la trame
et c'est par le tissage de ces fils avec ceux
de la chaine gu'on obtient le tissu. la
chaine consiste en une série de fils de
toile disposés comme les cordes d'un pla-
no, mais rapprochés les uns des autres,
sur un cadre. Ces fils peuvent étre ten
dus horizontalement, auquel cas la tapis
serie est dite de basse-lice; mais & 1'épo-
que dont il s'agit, les fils étalent d’habi
tude disposés verticalement et la tapisse
rie était dite de haute lice. La méthode
employée pour appliquer la trame n'est
pas la méme que dans le cas du tissage
ordinaire. La navette contenant la sole
ou la laine ne traverse pas la chaine al-
terfativement d'un coté A 'autre. Au lien
de cela, la sole ou la laine est attachée
par un noeud & chaque fil de la chaine
En conséquence la tapisserie ne s'effile
pas comme un tissu ordinaire quand elle
est endommagée; c'est pourquoi les ta-
pisseries ont supporté d'une maniére re
marquable les ravages du temps. Dans
des cas, les couleurs se sont quelque peu
ternies, mais cela tend & améliorer leur
beauté, puisque les couleurs offrent ainsi
des effets plus subtils d'une harmonie
bien fondue. Au gquinzidme sidcle, des
teinturiers de laine flamands, du nom de
Gobelin, ouvrirent une petite manufac
ture de tapisserie & Paris. 1ls furent sou-
tenus par Louis XII et les rois de Fran-
ce qui lul succédérent et, en 1622, Louis
X1V dota cet établissement comme manu
facture royale. Elle est encore sous le
contrdle du gouvernement, et c'est 1'éta
blissement du genre le plus renommé
dans le monde entier. Depuis 1791, au-
cun de ses produits n'a été vendu au pu-
blic. Le gouvernement seul en fait usage.

Un vendeur est un homme qui prend
I'initiative d'ouvrir des négociations pour
la vente d'un article. Un commis de ma-
gasin est un homme qui a charge d'un
stock de marchandiscs an moyen duguel
il fournit & l'acheteur ce que celuici lui
demande.

Le temps libre d'un commis devrait
étre employé A arranger et A nettoyer le
stock,

TISSUS ET NOUVEAUTES

UN FLEAU MENACANT

Connaissez vous le colporteur ? (Mest une
merace pour le commerce légitime 11 ap
paraft commea commercant de passage, et
qui refuserait de faire attention & lui? Il
opera ses ven es d'occasion avec diligence
et trofic 1] gagne son argent et ne tient
pas de livies de comptabilité, mais empo
che voire arpent. Alors que les autres
marchands jalent des taxes, le loyer de
teur magasin et des salaires formant une
scmme motiante & leur personnel, ce
venden: passuger de marchandises quel-
conguas parcourt le pays sans étre inquié
té. est une honte. Nous souhaitons que
I'Association des marchands détaillants
devienn: assez forte pour faire adopter
par la Législature, des mesures sévéres
ayant vour but de vaincre ce fléan La
taxe 1. s8¢ su colporteur est légére et
dans certains cas, les autorités semblent
se relicher pour la mise en vigueur de
cette lol. (Mest le marchand détaillant qu!
en souffre. Le colporteur ne reste que peu
de temps a¢ m/me endroit et évite ainsi
entidrement la taxe Dés qu'il apprend que
la police se remue, il s'en va et se met au
travail cars u: autre endroit. En géné
ral, le d&ainan' re craint pas autant la
concurrence du colportage qu'il s'oppose i
I'injustice de la chose méme. Le fait que
le colporteur peut souvent éviter de payer
une licence est ce & quoi les marchands
s'obje rtent; ils s'opposent & ce que le col
porteur puisse éviter les dépenses réelles
et 1égi imes aie nécessite un commerce
Nous blamons plus que n'importe qui les
personne: qui fout des achats aux colpor
teurs. Si ces jersonnes réfléchissalent
une minuie, elles verraient qu'elles peu
vent acheter de jeur marchand local & un
prix tout aussi raisonnable, en étant beau-
coup 1)as c# wines d'étre traitées honné
tem:nt et loya'ement, Quelle chance avez
vous Gu'un eventurier qui parcourt le pays
vous rembourse votre argent? Quelle chan
ce atil de posséder des marchandises de
haute qualité, et y a-t-41 du bon sens A &'ex-
poser A &tre volé ? Dane Ia plupart des cas,
le ceiportemr demande des prix excessifs,
vend des moichandises de mauvais gofit,
et gon geul but €#t de receuillir de I'argent
e de disparattre

L2 marckand local mérite d'étre mieux
traité. 1l contribue pour une bonne part
au scatien du gouvernement local en
payaut ses diverses taxes, son éclairage,
sou chanffage. ete,, et {1 donne de "emplol
A un certain nombre de résidents. Dans
de nomhreux cas, il a placé dans son com
meree un capita’ g'élevant & plusieurs mil
liers e do!'urs Le public peut examiner
se3 marchanc'tec, et ses prix sont raison-
rables en tant qu'il s'agit d'un profit équi
table. C'est dcne un ami de la commu
nauté et il mérity A éfre traité avec justi-
ce. A cunse de 1esprit public et de la
loyauté envers la ville, le consommateur
devrait soutanir le warchand local de pré
férence au colporteur.
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L'ACHETEUR ET SON JOURNAL DE
COMMERCE

I inaptitude d'une grande maison ma
nufacturidre & maintenir son ancienne si
tuation sur le marché est attribuée par
ses concurrents au fait que l'administra
tion n'aime pas recevoir les visites des
voyageurs de commerce et évite de le fal
re chague fois que cela est possible. Une
maison qui s'était fait une grande renom
mée & ses débuts, alors qu'elle progressait,
a perdu de son importance, parce que cewx
qui dirigent ses affaires ont une concep-
tion insuffisante des méthodes modernes
employées par des manufacturiers rivaux
Ces administrateurs ne veulent pas 6tu
dier les nouvelles conditions, les nouvelles
méthodes et le nouvel outillage et, en con
ségquence, ne sont pas au courant des ten
dances de I'épogque. Les vendeurs au ser
vice de n'importe quelle industrie forment
une source de renseignements variés et
utiles. S'en servir intelligemment consti-
tue un facteur important du suceds d'une
administration. Tout les gérants doivent
constamment rechercher deux genres d'in
formations ol et comment acheter le
plus avantageusement et od vendre le pro
duit Le voyageur de commerce l'aide
beancoup, #'il est habile dans sa partle.

les pages éditoriales et les pages d'an
nonces des journaux de commerce four
nissent les meilleurs renseignements. 8Si
un manufacturier croit qu'il doit voir per-
sonnellement les vendeurs qui se présen
tent & son bureau, ou 8'il insiste pour que
son agent acheteur leur soit toujours ae-
cessible, 11 doit aussi apprécier le journal
de commerce qui traite de son industrie et
des industries qui lul fournissent son ou
tiliage et ses matériaux Ces journaux
lul donnent les renseignements des deux
grandes catégories dont il a besoin. Les
rapports sur le marché l'aident dans ses
achats et [l emploie sans cesse ces rap-
ports. La publicité concernant ses be
soins sur le marché est trés importante
pour lui. Mais parfois le manufacturier
et plus souvent son agent acheteur sont
lents & profiter de ce moyen de faire
connaitre ce dont ils ont besoin, parce
qu'ils se rendent compte qu'ils seront inon
dés .qlv prospectus et de lettres et rece
vront la visite de quantité de représen-
tants de manufacturiers et de marchands
Ce simple fait prouve la valeur qu'a pour
eux le systéme

Au point de vue commercial, les rensel
gnements ainsi obtenus ont une grande
valeur. Celui qui les posséde a une vue
plus large du marché. 11 a appris qu'il'y
avait des gens avec qui il devrait se main
tenir en relations, mais dont il ne soup
connait pas l'existence. 1! a découvert
qu'il y avait des outils lui permettant de
faire son travail & meilleur marché ou
mieux. Le plus grand nombre de person
nes qu'll connait l'avantage pour ses
achats. Cela est vral de tous les établis-
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