Alliances stratégiques

Foundation n’est pas vraiment encline a contracter des alliances officielles.
Tout le travail de développement est exécuté en interne e, selon toute probabilité,
la tendance va se maintenir.

Toutefois, ’entreprise a bel et bien conclu des alliances avec des
développeurs de logiciels. Newtek (LightWave) et Adobe (After Affects) en sont
deux exemples. Il s'agit d’alliances oi1 les avantages sont réciproques.
Foundation critique les logiciels sur le plan technique et propose des modifica-
tions. De son coté, le fournisseur de logiciels met a profit les commentaires
recus, pour faire la promotion de ses différents produits.

C’est principalement le manque de vision de I'entreprise ou le défaut de con-
vergence entre les collaborateurs qui a provoqué des accrocs. Ce genre de prob-
léme se produit le plus souvent lorsque la politique d’une grande société ne
cadre pas avec les idées novatrices d'une petite entreprise. Cette incompatibilité
de cultures est un phénoméne bien réel : vous devez vous y attendre et vous
préparer en conséquence.
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