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-seignements sur les débouchés et les cond
tions d’accés au marché dans les divers pays.

/Ils peuvem\aussr fourmr\des ‘conseils sur les
Qforres et mrssrons commerciales parramees
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~_exportateurs aux Etats frontaliers (NEEF) et du.
~Programme Nouveaux exportateurs vers les

<Enfin, ils_ recrutent des entreprises locales pour ;
iymrssnons administré par AECEC

”Des‘ tehers et des ‘séminaires

~ Les CCl organisent et parrainent des semmalreé:
- et ateliers de toutes sortes sur les principes |
“d’exportahon Jes programmes fédéraux d’aide

e s parramenl egalement des programmes

:1992 et I’Accord de Irbre-echange entre le
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: orgamsees localemem dans le domame des

Les de]egues commerciaux peuvent aider les

b compagnies qui désirent exporter a s’implanter; i

sur de nouveaux marchés,

leur approche a P’égard de certains marchés

Des programmes a I’exportation

Les CCl sont chargés de I’exécution .
Programme de développement des marches ; '

~ d’exportation (PDME), du Programme Nouveaux

Paide d’exportateurs experimentes — de raf ‘ner i

Etats américains du Sud (NEXUS). En outre, ]
contribuent au Programme Nouveaux expor-

tateurs sur les marchés étrangers (NEXOS). atiliiiidi

au Programme d’apports technologiques (PAT).

partrcrper au programme mondial de fo' de '

au commerce et les débouchés a Pexportation.

spéciaux portani sur des sujets comme I’Europfek v

Canada et les Etats-Unis. En é!
suffisamme \;afl’avance, apel.lvent faire. ve
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