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LA CONVENTION DES MARCHANDS.DETAIL-
LANTS DU MANITOBA

Les questions envisagée.

La troisième con ventijoli an nuel le de la Succursale
dut Manitoba (le l 'Association (les Mlarchands-Détail-
lants du Canada s'est tenue lat semaine passée à Winni-
peg, au milieu d 'une très grande affluence de délé-
gués. Lie p)réside(nt ('.-F. Rannard était à soit poste.
Son honneur le maire I)avidson souhaita, au nom de la
ville, la bienvenue aux visiteurs en termes choisis et
fit l'éloge dut travail fait par l'Associat ion. lie pré 1si-
(lent (le la succursale dle Wînniiipeg, U.-W. MNarkle of-
frit les souhaits de bienivenue àî toitus. <h. lit part des
différents membres résidant à Winnipeg. NI. Horare
'hevrier, président tldu bureau fé léral de l'A\ssociatioti.

parla (le ('e qui a ét accomnpli par l 'Associatio dan hus
sont ensemble et l)artiviil uéreinent dle l'a't ivité déve-
lol)l)e par la succuIrsaile (lu MIatni t ola. une les plus
nou11velles parmiti les sii<'li isa les provinciales. lie pré'si -
(lent Rau tiii<, <lains soit dIis'outrs. (délorai l'esprit de
parti régnant à Ot tawa et qiil vauise bl>e'oiip (le to<il

aut progrès dut C anada. Il em it l'opiion que le v'ér-it a -
hIe sentimient dut public cei géniéral n 'est pas expriniv

par les représentants dii pays à Ottawa.
La situmationi. <lelara-t-il. apparait surtout deplora-

hie pour les hiommes d 'affaires. Après quelques mots
sur l'effet le la prohibitio>n, l'orateur préconisa l'ex-
tension (les, affaires au comptant ;il conseilla égale-

ment aux marchands le faire une étude plus approfoit-
(lie (les besoins dut publie.

Abordant la questioni d'efficacité dans la manière de
gérer uii commerce, M,. Rannard expliqua que la con-
duite scientifique est introduite (laits le ehflifi) indlus-
triel. et qlue c'est pour ela que plus Oit ira plus le coût
de production sera réduit à sont minimum. 1Si les prin-

cipes d'efficacité sonit appliqués avec suees at la cuIltti-
re et à la manufacture pourquoi i't'en appliquerait-ont
pas à la distribt ion (le lat marchandise?

Le1, onîniiert'c (le détail moderme exige unie soigneuse
0'tttîlV pli r suite <les niombretux et nouveaux problèmes
q ui surgissemnt satns cesse. lies mnarchands ne peuvent
éviter les problèmies quîi les confrontent en regard <le
lat eot'ir<en<ttre eux, (le la concurrence avec les
villes voisines, de lat concurrence avec les villes éloi-

dîes. lit -otiîcmîritieîe avec les diverses pratiques
ldq vente dîre<'t e att c<nisommateur, et('. L,'augmentation
dles pîrix dlie à lit hausse des matières premières a ré-
dluit Iét-elele dles profits nets, c'est là une situation à
laquelle nos mareliamds ne sauraient rester indiffé-
renîts.

Eu ce quii voti<erie lat quîest ion dui comptaunt ou du
e1i'<l t. NI. Ri n tut n estrie que c 'est tut mauvais service
à rendre atm cI ient quie dle liii permnettre <le se surehar.
ger de ete.Att point de< vute (les taxes, il y a aussi
d li elîetii à parcoutrir pour arriver il imitue répartition
plus ~ poithm utr le cottumuerce (le détail régulier qui
e'st sa<'rifit- aux gr'osses enîtreprises pa nos gouver-
mailts. l'ri autre problème est <'clii <le l'assurance.
Les tttir<'htiii<s. mét' l'orateur, devraienit partir mine
assitrati iîituielle cotntre l 'inctnie. L'organisation

't11.itu tttiti'le <le ce gentre tn'est pas diffic'ile. lies lois
j>toviii<ial<'s vin rendlett lit r'éalisation aisée puisqu 'il
su flit d 'itiite charît e et de< t rente nmetnbres at maoins ga-
rantissatnt $50.000 (l 'assurance.

Tels sont en peu <le mots les points marquants du
<iseotirs cle M1. Rannar<l.

le rapport dii se<'rétaîrc-provincial, MN. 4-I. CarIe,
fut un historique de I 'Asso<'iation dles Niarchat<ils-Dé-

t ll i ,sit 1 igititi t son dé veloppemuent rapidIe et son
iii fi uîemî'e imncotest able.

Mý. W.-R. lngramn. <le Swvift & ('o.. représentant de
l 'Association les Manufacturiers à la (Convention fit

1,eser le p)oids dtu lâme pour le coût élevé (le la vie
.suit' les cù)tilitiois générales <le guerre et exonéra les

<'lass taitfaetuirières <le la rumeur <le profits illégi.
tintes.

l)'uitres orateurs se firent enitendre et captivèrent
I attent ioîî les assistants.

PRIX COURANT
REVUE HEBDOMADAIRE

Commerce, Finance, industrie, AsRurance, Etc.

AUGMENTEZ VOS PROFITS EN VENDANT L

-fABAC NOIR A CHIQUER

EN PALETTES


