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LA CONVENTION DES MARCHANDS-DETAIL-
LANTS DU MANITOBA

Les questions envisagées.

La troisitme convention annuelle de la Succursale
du Manitoba de 1'Association des Marchands-Détail-
lants du Canada s'est tenue la semaine passée & Winni-
peg, au miliecu d'une trés grande affluence de déleé-
gués. Le président C-F. Rannard était a son poste.
Son honneur le maire Davidson souhaita, au nom de la
ville, la bienvenue aux visiteurs en termes choisis et
fit 1'éloge du travail fait par 1'Association. Le presi-
dent de la succursale de Winnipeg, G.-W. Markle of-
frit les souhaits de bienvenue i tous, de la part des
différents membres résidant & Winnipeg. M. Horace
Chevrier, président du burcau fédéral de I';}ssnclutinn.
parla de ce qui a été accompli par I’Association (l'zms
son ensemble et particulierement de activité déve-
loppée par la succursale du Manitoba. une des p}u_s
nouvelles parmi les succursales provinciales. Le presi-
dent Rannard, dans son discours. déplora esprit de
parti régnant a Ottawa et qui cause beaucoup do’ tort
au progres du Canada. 1l émit opinion que le vérita-
ble sentiment du public en général n’est pas exprime
par les représentants du pays a ()t}m\'a. ’

La situation. déclara-t-il. apparait surtout déplora-
ble pour les hommes daffaires. Apres (|11’('Iq|{os mots
sur 1'effet de la prohibition. l'orateur pr«*m.mlsa’l ex-
tension des, affaires au comptant; il conseilla égale-
ment aux marchands de faire une étude plus approfon-
die des besoins du public.

Abordant la question d’efficacité dans la maniére de
gérer un commerce, M. Rannard expliqua que la con-
duite scientifique est introduite dans l(" champ mdn‘s~
triel, et que ¢’est pour c(:la\quo plus on ira Rlus le cout
de production sera réduit & son minimum. S)\ des prin-
cipes d'efficacité sont appliqués avee sucees a la m_lltu-
re et & la manufacture pourquoi n en appliquerait-on
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Le commerce de détail moderne exige une soigneuse
ctude par suite des nombreux et nouveaux problémes
qui surgissent sans cesse.  Les marchands ne peuvent
éviter les problémes qui les confrontent en regard de
la concurrence entre eux, de la concurrence avee les
villes voisines, de la concurrence avee les villes éloi-
gneées. de la concurrence avee les diverses pratiques
de vente direete au consommateur, ete. I,’augmentation
des prix due a la hausse des maticres premiéres a ré-
duit Uéehelle des profits nets, ¢'est 1a une situation a
laquelle nos marchands ne sauraient rester indiffé-
rents.

En c¢e qui concerne la question du comptant ou du
ercdit, M. Rannard estime que ¢'est un mauvais service
a rendre au client que de lui permettre de se surchar-
ger de dettes. Au point de vue des taxes, il y a aussi
du ehemin a parcourir pour arriver a une répartition
plus équitable pour le commerce de détail régulier qui
est sacrifié aux grosses entreprises  par nos gouver-
nants. ['n autre probléme est celui de l‘assurance.
Les marchands, prétend orateur, devraient partir une
assurance mutuelle contre 'incendie.  L’organisation
dune mutuelle de ce genre n'est pas difficile. Les lois
provineiales en rendent la réalisation aisée puisqu'il
suffit d’une charte et de trente membres au moins ga-
rantissant $50.000 d'assurance.

Tels sont en peu de mots les points marquants du
discours de M. Rannard.

Le rapport du secrétaire-provincial, M. J.-H. Carle,
fut un historique de 1'Association des Marchands-Dé-
taillants, soulignant son développement rapide et son
influence incontestable.

M. W..R. Ingram. de Swift & Co., représentant de
1'Association des Manufacturiers a la C‘onvention fit
peser le poids du blame pour le cout élevé de la vie
air les eonditions générales de guerre et exonéra les
¢lasses manufacturiéres de la rumeur de profits illégi-
times.

D autres orateurs se firent entendre et captivérent
'attention des assistants,
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