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CanadExpa^^rt F s"'ent^.et^ent avec
^ ^ r- ^ ERA1 EIb^O^"^t%ECJ#.','t^a.tFE ^

M. Sergto MM^^^ttre- u Corn ^:erc^ ^nternut ional
la suite de la mission commerciale d'Équipe Canada en Amérique latine, en janvier dernier, CanadExport s'est entretenu avec

M. Sergio Marchi, ministre du Commerce international, pour obtenir une vue de l'intérieur des réalisations de la mission.

CanadExport : D'abord, pourriez-vous

nous exposer quels étaient les objectifs du

gouvernement pour cette dernière mission

!d'Équipe Canada?

M. Marchi : Le premier objectif était évi-

demment de positionner notre commu-

nauté des affaires sur ce nouveau marché,

d'aider à faciliter les contrats, les coentre-

prises, les protocoles d'entente et les parte-

nariats avec nos homologues d'Américrue

latine. Le deuxième objectif était de tenter

de rapprocher notre gouvernement de ceux

des quatre pays que nous avons visités -

hémisphère dans la perspective du marché

le Mexique, le Brésil, l'Argentine et le Chili

en engageant un dialogue politique sur

es questions du jour, commerciales ou

âutres. Le troisième objectif était de ten-

ler de délimiter le rôle du Canada dans cet

Çanada-MERCOSUR [marché commun du

Cône sud] et de la Zone de libre-échange

des Amériques [ZLEA], qui sera lancée à

tiago, en avril prochain.

^anadExport : Comment évalueriez-vous

otre réussite par rapport à ces objectifs?

M. Marchi : À ce sujet, je dirais qu'il s'agit

d'une mission accomplie. Pour ce qui est du

premier objectif, spécialement, la mission a

été un énorme succès. Nous avons signé

pour environ 1,8 milliard $ de contrats et de

protocoles d'entente. Ces chiffres sont diffi-

cilement comparables à ceux des trois pre-

mières missions, car les marchés sont très

différents. De plus, 75 % des participants à

cette mission représentaient des petites et

moyennes entreprises, et 80 % des contrats

signés Pont été par ces petites sociétés.

Le gouvernement visait un engagement

plus international de la part des petites entre-
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prises, et celles-ci y ont répondu de façon

éclatante. Cette mission d'Équipe Canada a

sans aucun doute brisé ou ébranlé le mythe

qui perpétuait l'idée qu'il faut être gros pour

réussir sur la scène internationale.

À mon avis, le dialogue avec les quatre

pays s'est déroulé de manière hors pair. Il est

regrettable qu'à cause de la tempête de ver-

glas dans l'Est du Canada, le premier minis-

tre n'ait pu participer à la visite d'Équipe

Canada au Mexique et à la première moitié

du séjour au Brésil. Cependant, dès son
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