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tal état-de-choses-et favoriser le dé-
veloppement de nos rapports avec
les producteurs de bois du Canada,
estimant qu’il y aura avantage pour
I'industrie & mieux connaitre 1'im-
portance de ce genre de commerce
en ce pays, ses habitudes et sa ma

niére de faire.

Déjd nous voyons arriver des
demandes de renseignements, tantde
France pour 8’éclairer sur I’état du
dt marché au Canada, que du Ca-
nada lui-méme pour représenter en
-France les intéréts des producteurs
canadiens.

On donne deux raisons pour ex-
pliquer la situation actuelle :

Selon les uns, les bois du Canada
ne sont pas suffisamment connus en
France et ils pensent que le produc-
teur canadien devrait faire tous ses
efforts pour mettre & méme les
acheteurs frangais d’étre bien ren-
seignés sur ce produit considérable.

Selon les autres, si les bois du
Canada wve sont pas connus en
France, la faute en est imputable 2
I'acheteur frangais qui a trop négli-
g€ de s’écldirer a ce sujet,.

Nous sommes d’avis que ces deux
opinions extrémes sont exagérées et
ne donnent pas la vraie raison. Pour
nous, nous avons la ferme convic-
tion que les bois du ‘Canada sont
parfaitement connus en France.
Mais, en réalité, I’acheteur frangais
4 fixé presqu’uniquement son atten-
tion sur une seule espéce de bois; le

)

@ eu que cette seule sorte qui ait
donné lien & un courant d’affaires
digne d’étre cité. Tous les autres
bo's ont ét6 négligés ou volontaire
lnent abandonnés aprés quelques
essais infructueux,

Sans aucun doute, malgré le grand
emploi de fonte en fer que ’on fait

dont les essences sont cependant
plus cstimées comme 1'Erable, le
Noyer ordinaire, ou encore de cer-
tains .bois durs, comme le Chéne,
I'Orme, le Fréne, le Merisier qui,
réunis, dépassent rarement $2 400 A
#3,000 dans lesstatistiques d’impor-
tation en France.

Il faut donc chercher ailleurs la
raison d’étre de cette situation qui
doit, & juste titre, nous surprendre
et nous préoceuper.

Sans admettre de tous points les
idées de ceux qui imputent-A notre
caractére une infériorité commer-
ciale imaginaire, il faut bien recon-
naftre que nos industriels ne sont
pas toujours au courant des détails
des marchés étrangers Toutefois,
dans le cas dontil s’agit, ce reproche
s’adresse non seulementd I’acheteur
frangais, mais encore au producteur
canadien qui, lui aussi, semble ne
pas vouloir tenir compte des habi-
tudes et des usages suivis en France.

Pour 'acheteur francais, nous de-
vons bien avouer (ue le commerce
de bois du Canada est assez compli-
qué. Oeci est vrai, surtout dans la
province de Québec.

Ainsi, Pindustriel qui exploite la
forét et prépare le bois ne ticnt pas
marché de son produit, comme on
serait tenté de le croire. Il vend gé-
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gros n’est pas sensiblement plus
élevé que celui du petit industriel,
surtout si 'on tient compte que ce
~dernier vend son bois pris sur son
i chantier et non pas comme le négo-
ciant en gros, livré le long du navire
ou sur quai d’embarquement. Dans
le plus grand nombre de cas, les
frais de déplacement, de location de
terrain, de surveillance, etc., dé-
passent de beaucoup la différence
‘existant entre les deux prix, sans
parler encore des ennuis de toutes
|sortes auxquels un étranger est
Ifc)l-célixellt exposé, en voulant lui-
{méme se charger de la concentration
‘de ses divers achats,

Nous avons signalé ce fait que les
transactions en bois du Canada avec
la France se réduisent, pour ainsi
dire, i une seule essence de bois. (e
sont les 3¢me et 4¢me qualités de
spruce qui sont demandées. Dans
da méme essence les premidre et
deuxitme qualités n’ont pas d’offres ;
"acheteur francais estime leur prix
trop élevé. 11 voudrait méme ne
traiter que pour des culls, ¢’est A-
dire un article non classé, quoique
les transactions de{ce genre n’aient
donné jusqu’ici que des résultats peu
satisfaisants.

Cette particularité d’étre réduit A
tant de restrictions est un des

néralement d’avance toule sa-coupe
de Uannée aux grands

sent les fonds dont ’exploitant peut |

ravoir-besoin,et—cela—huit—et—md

dix mois a l”avance. En procédant |
de la sorte, les négociants restent |
les maitres du marché. Sans doute,’
il y a des industriels exploitants!
assez riches pour conserver leur
indépendance d’action, mais ceux-13
sont rares, et au besoin, ils ne se
feront pas faute de profiter de 1'oc

actuelle vent dans la construction
des maisons, il y a nombre d’autres
especes de bois qui devraient pou-:

casion pour se montrer raides dans
leurs acceptations d’offres.
D’un autre cOté, le commerce

grands désavantages du commerce

négociants | de bois de la France avec la provin-
anglais de Québec. Ceux-ci fournis- |ce de Québec.

Invariablement, en effet, I'ache-
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bas prix. Ceci est la conséquence
du choix gu'il veut se réserver, non
seulement dans les espéces, mais
dans les qualités de cette espece. Le
vendeur voit ainsi sa marchandise
éerémée et désassortie : chacun sait
que les -grandes ' transactions au
Canada ne se font que sur des bois

. réunissant les quatre qualités.

Il 'y a encore pour I’acheteur fran-
¢ais uneautre pierred’achoppement

voir .se placer sur notre marché., frangais, ne visant dans ses dem;nvn»v!duus ses !'appm'(t‘s av]ec 1(; pr(l);lu]c\.
(itons, par exemple, le Tamarac, des qu’une seule essence de bois,|teur de bois du Canada, et celle-1a

¢pinette rouge, qui est excellent |exigeant des qualités particuli¢res n’est vraiment pas séricuse.

Il ne

pour le pavage; la Pruche Hemlock, i pour cette espeéce, croit pouvoir, v‘eut, pas se smnnet\((r‘f: l llt (:la893l|(':t-
moins connue en Burope peut étre, trouver chez le premier producteur tion adoptée p'a'r .le' Janac f" ; '(,.pe'n-'
mais dont les qualités de résistance, venu 1’article qu’il désire. C'est une ! dant cette (:l;mmu(-at:lon est u,t( ])(;1
pour les travaux des ports et des erreur de sa-part. Nous en avons| Igs cullers du goux:cxpcmeut, _(l, (,S’t-.‘l-
constructions sous les eaux jouis-: donné les raisons. Renvoyé del’uni, {llre par des experts .llll‘éésleé l '“-lebt
sent, au Canada et aux Etats Unis, 'autre, il est obligé de s’adresser jamais ’venu ﬂ.‘lq pf}ll)'hig, l(s ,ur le-
("une réputation parfaitement jus-'au gros négociant de Québec ou au teurs d’autres nationalités d’en con-

tifiée. Cependant ces deux espéces
de bois n’ont jamais été demandées
par Pacheteur frangais, soit que la
production ici en ait diminué ou:
ue le prix de revient en fut trop '
¢levé, soit par d’autres causes que
luus ne connaissons pas : toujours
est-il que le fait matériel est 1. Ces:
¢Spéces ne sont pas importées en
France. Il en est de méme des bois -

grand industriel exploitant, non tester la l(-gu]i.té., On se (:onteqt_e
sans maugréer de se voir ainsi purement et slm_ple_m.en.t du cef-mh:
obligé de passer sous les fourches cat olhclel,qu‘l fait foi sur tous les
candines de ses veundeurs, et fort marchés du Canada, des Etats Unis
mécontent, comme il est facile de le et de la Grande-Bretagne. '

supposer, de n’avoir pu traiter  Ajoutez A cela que, _]uSquleq ces
directement avec le -producteur. derniers Lem[:s, lq taille des 0is, la
Cependant ce mécontentement n’est lon‘gueur ou ’épaisseur du mad'qer,
pas trés raisonné, car, en résumé, le puis encore le systéme monétaire,
prix demandé par le négociant en ' celuides poids et mesures et enfin les



