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LE CONGRES COTONNIER

Le prochain congrés international qui
slégera & Parls aura un programme assez
chargé. 11 sera, tout d'abord, rendu
compte des discussions d'Atlanta (1907)
entre planteurs, filateurs et tisseurs, dls-
cussions qui aboutirent & la création
d'une délégation internationale des pro-
ducteurs de la matidre premidre et des
manufacturiers. La production du coton
dans les colonies, remise A I'rdre du jour
par las voyages de M. Dernburg, secré-
taire d'Etat allemand, et de M. Winston
Churchill, soussecrétaire d’Etat au Colo-
nial Office, sera examinée dans de sub-
stantiels rapports. On parlera ensulte de
'assurance des filatures, de I'organisation
ingernationale de® {ndustries cotonnid-
res, etc.

PR
LE MARCHE DU COTON

Avec la venue du printemps, les réves
que faisalent les planteurs, de coton & 156
cents, 8'évanouissent et le fait se révédle
que le coton sera vendu au-prix de 1'a
cheteur, Lunion des planteurs et toutes
les organisations et méthodes employées
pour faire monter le prix ne servent A
rien quand les conditions et non les théo-
ries sont envisagées. La demande pour
le coton a diminué constamment et on
fait rapport d'un petit nombre de ventes
taites d'avamce. Méme les manufactu-
triers de 1'Bst ont pris la fibre en quan-
tités plus faibles et A des périodes incer-
taines, leurs demandes étant spasmodi-
ques et on ne pouvait pas 'y fler. Les
manufactures du Sud, dens le voisinage
des plantations de coton, n'ont pris leurs
approvisionnements qu'd mesure qu'eles
en avalent besoin. Les exportateurs ont
6t6 obligés de mettre un terme A leurs
achats, en raison du surplus en maga
sins qui existait de lautre coté  de
l'océan; et méme les marchés de Liver-
pool n'ont pas 6té aussi actifs qu'aupa
ravant. Des rapports provenant de cer
tains dlstributeurs européens montrent

que lnppm\'mlunm-mml de coton & 6té
on excés de 500,000 balles sur la fourni-
ture A cette époque de l'année, il y a un
an

Une telle condition a foreé les commis-
slonnaires en coton A se rendre compte
que (es prix ne peuvent pas #tre mainte
nus simplement en les déclarant. La loi
de la demande et de l'offre est effective
et avec une demande faible et de grandes
quantités de coton Adétenues par les
unfons de planteurs, espérant des ventes
A 156 cents, il y a pen de perspectives que
ces résultats solent obtenus.

I y & des époques ol Vinfluence des
unions de planteurs se fait sentir dans le
contrée dn mouvement du coton et quand
les fMlateurs semblent avolr besoln de
coton, les planteurs ne sont pas portés A
vendre; ils prétendent que ce besoin aug-
mentera et que la valeur de leur produit
augmentera en proportion Cela leur
donne une supériorité, mais les condi-
tions de cette saison ont été contre eux.
I' y & en de grandes quantités de coton
détenues de bonne heure dans la saison,
pour livralson future. Les Nvraisons
ayant &té faltes et les manufactures g'é
tant restreintes dans Jeurs approvision-
nements, il y a une grande quantité de
coton en mains pour les besoins immé-
diats. Entre temps, le planteur a emma-
gasiné son coton, payant aussi, par con-
séquent, pour l'assurance et autres frais
incidents, dans l'attente d'une hausse sur
le marché, époque & laquelle il aurait 1'a
cheteur A s mercl. Les conditions dési-
rées par le marchand ne se sont pas réa
lisées et sl un détenteur de coton désire
disposer de son stock, 11 ne peut le faire
qu'a sacrifice. Les acheteurs se rendant
compte de cela, attendent pour voir com-
blen grande sera la concession qui leur
sera faite avant qu'ils ommencent a exl-
ger des concessions encore plus grandes.

Bn ce moment, les perspectives sont
en faveur de l'acheteur, car la demande
est réduite, les filatures me sont pas euf-
fisamment approvisionnées d'ordres pour
qu'elles solent dans I'obligation d’acheter

plus de coton qu'e’les ne le font A présent
ot le vendeur ne peut faire autrement que
d'obtenir le meilleur prix possible avec le
moins de concessions possible

Bien que le mouvement du coton alt
6bé inférieur A celul qui a 616 enregistré
l'année dernidre A cette épogque, il a 816
plus considérable qu'en 1906 L'approv!
slonnement visible s'est maintenu cons
tamment avec quelques décrolssances
hebdomadaires et tout indique une fal-
blesse du marché qui fera descendre les
prix plas prés d'un piveau normal.~—
(Textile American)

LES RESULTATS DE LA COMPET!-
TION

Tradult du “Industrial Canada”

M. John J. Robert a discuté dans un
numéro de la revue “Suceess” la signifi-
cation importante de la compétition dans
le monde des affaires. 11 fait remarquer
que c'est un stimulant qui porte 1'hemme
d'affaires & valncre tous les Lbstacies et
A arrlver au plus grand succds

De méme que le gardien d'un phare
doit penser que le monde est une place
trés humide et trés triste, de méme, nous
sommes tous trop enclins A envisager
les choses A un polat de vue trés 6troit.
Nous sommes trop encling A regarder en
bag et en arridre, A considérer le chemin
qae nous avons parcouru péniblement et
les résultats que nous avons atieints par
un labeur difficile, au lieu de regarder
en haut et en avant et de considérer les
opportunités dont l'avenir nous engage &
profiter.

C'est pourquol nous frémissons A 1'ap-
préhension des moindres rumeurs indi-
quant une compétition future. C'est
poarquol aussi nous sommes portés A re-
garder le nouveau venu dans notre champ
d'actiivié comme un monstre hidenx qui
va nous priver de nos avantages et qui
menace de détruire nos espérances et de
réduire nos plans & néant.
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